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La participación estudiantil en publicaciones 

como La mano visible de la Economía, es cru-

cial en su formación profesional, y lo más im-

portante, enaltece el compromiso de nuestra 

comunidad en el estudio de temas relevantes 

como los que se abordan en el número cuatro 

de esta revista.  

El compromiso que denota visibilizar proble-

máticas que aquejan a la sociedad capitalista 

en su conjunto y específicamente a la mexi-

cana nos permite darle vida a este número, 

donde encontramos la participación de estu-

diantes, que, al momento de elaborar el en-

sayo, se encontraban cursando entre el se-

gundo y el décimo semestre. 

Los trabajos presentados, elaborados a la luz 

de diferentes marcos teóricos, nos muestran 

problemáticas que nos invitan, no solo a leer 

los materiales propuestos, sino también abrir 

la discusión en torno a dichas temáticas que 

sin duda ya se están discutiendo en los dife-

rentes espacios con los que cuenta nuestra co-

munidad y la revista La Mano Visible de la 

Economía es uno de esos foros que busca for-

talecer las habilidades del estudiantado en 

torno a la expresión escrita y verbal, bajo los 

lineamientos establecidos dentro de la escri-

tura académica. 

Este número está organizado en cinco seccio-

nes, Género, Población, Sectores Productivos, 

Cambio Tecnológico y Mercado de Trabajo, 

con temáticas vinculadas a las brechas y de-

sigualdades por género, el impacto de las re-

mesas, producción de mango, la renta tecno-

lógica y los activos intangibles, la desvaloriza-

ción de la fuerza de trabajo en México; así  
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también, un ensayo que analiza la relación en-

tre narcicismo y neoliberalismo, además, pre-

sentamos por primera vez, un ensayo en for-

mato de video. 

La primera sección, está integrada por dos en-

sayos; el primero titulado Brechas salariales 

por género en salud y asistencia social en Mé-

xico, tercer trimestre de 2024, presentado por 

Jaime Rico León y Erick Romero Morales 

Erick, quienes a lo largo de su trabajo miden 

las brechas salariales por género en el sector de 

salud y asistencia social en México, mediante 

los métodos de descomposición Oaxaca-Blin-

der y el de Ñopo, A partir de ello, con datos de 

la Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo 

(ENOE), estimaron las brechas salariales entre 

hombres y mujeres. Esta investigación se cen-

tra en el tercer trimestre del año 2024. El mé-

todo Oaxaca-Blinder estimó una brecha sala-

rial de aproximadamente 13%, de la cual un 

9.2% no se explica por diferencias observables. 

Por otro lado, en el método de Ñopo, arrojó 

una brecha total de 13% a favor de las mujeres, 

con una parte no explicada de 12%.  

El segundo trabajo, titulado Desigualdad sala-

rial y pobreza laboral por género en México: 

diagnóstico y evaluación (2018–2024) pre-

sentado por Marco Hernández Faustino y 

Guadalupe de Jesús Pérez Ledesma, analiza la 

desigualdad salarial y la pobreza laboral por 

género en México entre 2018 y 2024, un pe-

riodo marcado por la pandemia de COVID-19 

y los esfuerzos de recuperación. A partir de da-

tos de la ENOE y del CONEVAL, se examinan 

indicadores clave como el ingreso laboral pro-

medio, la brecha salarial y ajuste por 

ocupación y la de pobreza laboral entre hom-

bres y mujeres.  

En la sección de Población incluimos dos en-

sayos, el primero titulado Más allá del envío: 

Un análisis de las políticas fiscales de México 

sobre las remesas y sus efectos en los hogares 

receptores presentado por Vania Diaz López, 

quién a partir de la teoría de la dependencia, se 

centra en el análisis de las políticas fiscales del 

gobierno mexicano en torno a las remesas en-

viadas principalmente desde Estados Unidos, 

y su impacto en la economía y el desarrollo so-

cial de los hogares receptores en México, en el 

entendido que las remesas representan una de 

las principales fuentes de ingreso para millo-

nes de familias mexicanas.  

El segundo ensayo integrado a la sección de 

población se titula Narcisismo e individua-

lismo en la sociedad liberal: un análisis del 

discurso, que presentan Daniela Domínguez 

Velázquez y Kenia Fernanda Guerrero López; 

quienes analizan cómo el modelo neoliberal 

ha transformado la subjetividad contemporá-

nea, promoviendo la cultura de autorrealiza-

ción con discursos meritocráticos sobre el 

éxito y fracaso. A partir de la crítica de la eco-

nomía política y teorías posmodernas, mues-

tran que el sujeto neoliberal se va a percibir 

como una empresa o mercancía que debe ven-

derse, obligado a optimizar su cuerpo, su 

mente e incluso sus emociones; donde tecno-

logías como las redes sociales han inducido 

nuevas maneras de relacionarse, observando 

que los individuos comienzan a perder empa-

tía por el resto de los sujetos y sus relaciones 

en cualquier ámbito dejan de ser sustanciales 
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para su bienestar.  Este fenómeno se convierte 

en un problema de salud pública cuando ma-

sivamente los sujetos desarrollan trastornos y 

enfermedades mentales como la depresión, 

ansiedad e incluso el narcisismo.  

La sección de Sectores Productivos incluye el 

ensayo titulado Consideraciones de la pro-

ducción y comercialización de mango en 

México (2015-2023) presentado por Sandra 

Noemi Guido Maldonado y Alejandro Trejo 

Hernández Geovanni, quienes realizan un 

análisis de la producción y la comercialización 

del mango, incorporando algunas condiciones 

sociales de los productores, que son los princi-

pales afectados por la falta de políticas guber-

namentales adecuadas para la venta del pro-

ducto. 

En la sección de Cambio Tecnológico, David 

Alejandro Gómez Gómez nos presenta un en-

sayo titulado Renta tecnológica y activos in-

tangibles: Microsoft en el capitalismo cogni-

tivo trasnacional 2000-2024, donde nos ex-

plica como la acumulación de activos intangi-

bles (propiedad intelectual), permite a las em-

presas crear una condición de escasez relativa 

y en consecuencia la captación de renta tecno-

lógica, dando como resultado,  ingresos extra-

ordinarios que no están ligados a la producti-

vidad, sino a la realización pecuniaria de su 

clase social a través de la posesión jurídica del 

equipo técnico utilizado en el proceso produc-

tivo, mediante la privatización del conoci-

miento. Asimismo, concluye que en el caso de 

Microsoft existe una alta relación entre la va-

riación presente en la utilidad operativa con 

respecto al gasto en investigación y desarrollo 
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y, en conjunto, con el total de activos intangi-

bles. 

En la última sección de la revista, encontramos 

lo relativo a Mercado de Trabajo donde se pre-

sentan dos materiales; el primero, elaborado 

por Raúl Alberto Rivera Boullosa, con el título 

de Desvalorización del trabajo humano: Una 

lectura marxista de la inflación en México 

quién analiza la inflación en México desde la 

teoría del valor de Marx y la categoría de la Ex-

presión Monetaria del Tiempo de Trabajo 

(MELT); partiendo del valor del dinero (VD) 

como medida del tiempo de trabajo represen-

tado en cada peso, mostrando que su caída re-

fleja una desvalorización estructural del tra-

bajo humano. A partir de datos de 1990–2023, 

muestra que la inflación medida por la MELT 

supera a la proporcionada por el Índice Nacio-

nal de Precios al Consumidor (INPC). La hipó-

tesis central sostiene que la inflación en 

México constituye un proceso de empobreci-

miento salarial oculto por las métricas oficia-

les. Se concluye que esta perspectiva abre un 

debate crítico sobre la política económica y la 

necesidad de restituir la correspondencia en-

tre valor y vida. 

El segundo trabajo fue presentado por Karen 

Andrea Nemesio González en formato de vi-

deo, con el título de Rezago educativo en in-

fancias trabajadoras del sector cañero en Ve-

racruz (2010- 2020) donde desde la crítica de 

la economía política, argumenta que el trabajo 

infantil no es un hecho aislado, sino la mani-

festación de la reproducción de la pobreza y la 

desigualdad en el capitalismo periférico, evi-

denciando las condiciones laborales, educati-

vas y familiares que enfrentan las infancias 

que se incorporan de forma temprana, al corte 

de caña, lo que representa altas tasas de deser-

ción escolar en trabajos precarios. 
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Fotografía. Asistencia social en salud. 

 

Brechas salariales por género en salud y asistencia social en México, 
tercer trimestre de 2024 

Erick Romero Morales1 

Jaime Rico León 2 

Noveno semestre 

Resumen 

En este trabajo se miden las brechas salariales 

por género en el sector de salud y asistencia 

social en México, mediante los métodos de 

descomposición Oaxaca-Blinder y el de Ñopo.  

El primero se apoya en medir la porción de la 

brecha explicada en una forma técnica econo-

métrica que utiliza ecuaciones para descom-

poner la diferencia entre algunas característi-

cas que puedan ser observables y otras no ex-

plicadas, las cuales pueden significar discrimi-

nación. Por otro lado, el método Ñopo, se basa 

en una comparación de sujetos con las mismas 

circunstancias mediante operaciones estadís-

ticas para calcular la brecha y su descomposi-

ción. A partir de ello, se utilizaron datos de la 

Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo 

(ENOE), con los cuales se estiman las brechas 

salariales entre hombres y mujeres. Esta inves-

tigación se centra en el tercer trimestre del 

Brechas salariales por género en salud 
y asistencia social en México 
Desigualdad salarial y pobreza laboral por 
género en México: diagnóstico y evaluación 

Más allá del envío: Un análisis de las políticas 
fiscales en México sobre las remesas y sus 
efectos en los hogares receptores 
Narcisismo e individualismo en la sociedad 
neoliberal: un análisis del discurso 

Consideraciones de la producción y                
comercialización del mango en México 

Renta tecnológica y activos intangibles:           
Microsoft en el capitalismo cognitivo trans-
nacional   

Desvalorización del trabajo humano: Una lec-
tura marxista de la inflación en México  

Video. Rezago educativo en infancias             
trabajadoras del sector cañero en Veracruz 
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año 2024, filtrando variables como la edad, 

sexo, años de escolaridad, las horas trabajadas, 

experiencia laboral e ingreso deflactado. El 

método Oaxaca-Blinder estimó una brecha sa-

larial de aproximadamente 13%, de la cual un 

9.2% no se explica por diferencias observables. 

Por otro lado, en el método de Ñopo, arrojó 

una brecha total de 13% a favor de las mujeres, 

con una parte no explicada de 12%. 

Abstract 

This paper measures gender wage gaps in the 

health and social assistance sector in Mexico 

using the Oaxaca-Blinder and Ñopo decompo-

sition methods. The former relies on measur-

ing the explained portion of the gap using an 

econometric technique that uses equations to 

decompose the difference between some ob-

servable characteristics and other unex-

plained characteristics, which may indicate 

discrimination. The Ñopo method, on the 

other hand, is based on comparing subjects 

with the same circumstances using statistical 

operations to calculate the gap and its decom-

position. Data from the Encuesta Nacional de 

Ocupación y Empleo (ENOE) were used to es-

timate the gender wage gap. This research fo-

cuses on the third quarter of 2024, filtering for 

variables such as age, sex, years of schooling, 

hours worked, work experience, and deflated 

income. The Oaxaca-Blinder method esti-

mated a wage gap of approximately 13%, of 

which 9.2% was unexplained by observable 

differences. The Ñopo method, on the other 

hand, yielded a total gap of 13% in favor of 

women, with an unexplained portion of 12%. 

Palabras claves 

Brecha salarial, Descomposición, Educación, 

Experiencia laboral, Estimación, Sector salud. 

 

Introducción 

El presente artículo abordara la problemática 

de las brechas salariales, específicamente en el 

sector de “Servicios de salud y asistencia so-

cial en México” usando microdatos de la En-

cuesta Nacional de Ocupación y Empleo 

(ENOE) donde dicho sector es denotado en la 

encuesta como SCIAN16.  

Tal análisis será realizado con dos metodolo-

gías, tales como la descomposición Blinder-

Oaxaca, la cual estima dos ecuaciones salaria-

les para calcular una brecha entre dos grupos 

y también usaremos la descomposición Ñopo, 

formulada por Hugo Ñopo en el 2008, la cual 

consta de emparejamiento de datos estadísti-

cos para estimaciones. Se plantea que, aun 

controlando por características observables 

como escolaridad, experiencia y ocupación, 

las mujeres en el sector de servicios de salud y 

asistencia social en México presentan una 

brecha salarial significativa respecto a los 

hombres, atribuible principalmente a factores 
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no observados y posibles prácticas discrimi-

natorias en el mercado laboral.  

El artículo está dividido en cinco secciones, la 

primera se establecen las metodologías antes 

mencionadas, en la segunda sección se hace 

una revisión de la literatura sobre brechas sa-

lariales en México, en la tercera parte obser-

vamos datos sobre dicho sector, en la cuarta 

parte se hace el análisis empírico y en la última 

se ofrece una conclusión. Las brechas salaria-

les por género son relevantes en el sector de 

servicios de salud y asistencia social, ya que se 

trata de un área donde las mujeres represen-

tan la mayoría de la fuerza laboral en dicho 

sector. Aún con alta participación de mujeres, 

persisten desigualdades en los ingresos que no 

se explican únicamente por diferencias en es-

colaridad, experiencia o tipo de ocupación. 

Revisión de la Literatura  

El estudio de las brechas salariales por género 

es un tema importante en la economía laboral. 

Uno de los enfoques es el desarrollado por 

Blinder (1973) y Oaxaca (1973), quienes propu-

sieron una metodología econométrica para 

descomponer las diferencias salariales entre 

grupos, ya que divide la brecha salarial en una 

parte que se explica por diferencias en carac-

terísticas observables (como educación o ex-

periencia) y otra parte no explicada, que se in-

terpreta como posible discriminación. Este 

modelo es en cierta medida un estándar para 

los estudios sobre la desigualdad salarial. Por 

otro lado, el enfoque tiene críticas metodoló-

gicas, como, por ejemplo, Otero (2012), ya que 

menciona que el modelo Oaxaca-Blinder, al 

basarse en regresiones lineales, asume una 

forma específica entre las variables explicati-

vas y el salario, lo cual puede no reflejar del 

todo la realidad misma. Otra postura que cri-

tica viene de Jan (2008), donde señala que el 

modelo no controla por endogeneidad ni por 

posibles variables omitidas, lo que restringe su 

capacidad para inferir causalidad sobre los 

factores que generan la brecha, es decir, el 

modelo no controla variables que se influyen 

entre sí ni factores que podrían faltar en el 

análisis, de manera que no se puede decir con 

certeza qué causa la brecha salarial, sino que 

sólo muestra cómo está distribuida la misma. 

Con ello, ve necesario complementar sus re-

sultados con métodos que aborden estos pro-

blemas para un entendimiento más profundo 

y causal de las desigualdades salariales. Por su 

parte Ñopo (2008) desarrolló un enfoque ba-

sado en técnicas de emparejamiento, en el que 

evita la comparación a individuos con caracte-

rísticas idénticas dentro del soporte de los da-

tos. Este método hace una descomposición de 

la brecha salarial en cuatro componentes: una 

parte explicada, una no explicada, una aso-

ciada a la composición de los grupos y la otra 

relacionada con la selección. La brecha salarial 
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de género en México ha sido muy documen-

tada, así como también en contextos urbanos, 

donde persisten disparidades en la remunera-

ción entre mujeres y hombres. Un estudio que 

abarca más de tres décadas del mercado labo-

ral urbano de 1988 a 2019, estima que las mu-

jeres ganan aproximadamente un 29.6 % me-

nos que los hombres, incluso por característi-

cas observables. Por ello una parte importante 

de la desigualdad responde a factores no ob-

servables, como la discriminación o las normas 

sociales de género (Cuéllar & Moreno, 2022).. 

Las desigualdades también se encuentran en 

otros sectores altamente ocupados por muje-

res. Hay investigaciones que han señalado que 

las trabajadoras del sector salud tienen mayo-

res obstáculos en el acceso al empleo y en la 

calidad del mismo. En particular, las médicas 

presentan tasas más altas de subempleo, des-

empleo y barreras en el desarrollo profesional 

en comparación con los hombres. La existen-

cia de mecanismos que perpetúan la inequidad 

va más allá de la segmentación por ocupación 

o nivel educativo. (Montañez-Hernández, 

2020). 

Fotografía. Mujer con mascarilla 

Metodología 

Metodología Blinder-Oaxaca 

La descomposición Blinder-Oaxaca formulada 

por Alan Blinder y Ronald Oaxaca, ambas esta-

blecidas en el año 1973, la cual se basa en la es-

timación de dos ecuaciones salariales por gru-

pos, comúnmente Grupo A & Grupo B general-

mente establecidos como Hombres y Mujeres. 

El presente trabajo de estos dos economistas 

ha tenido una amplia aceptación en el con-

texto de la econometría aplicada, el objetivo es 

conocer cuánto de la diferencia existe en la 

endógena es consecuencia de las diferencias 

en los predictores por grupo y cuanto se debe 

a otros factores (Otero, 2012) 

𝐸(𝑌𝐴) − 𝐸(𝑌𝐵) = 𝑅 

Donde 𝐸(𝑌𝐴) es la esperanza matemática de la 

variable endógena Y para el grupo A, mientas 

que 𝐸(𝑌𝐵)es la esperanza de la variable Y del 

grupo B, se considera el siguiente modelo li-

neal, tal que… 
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𝑌𝑔 = 𝑋𝑔β𝑔 + ϵ𝑔 ; 𝐸(ϵ𝑔 ) = 0  𝑡𝑎𝑙 𝑞𝑢𝑒 𝑔 ∈ 𝐴, 𝐵 

Por lo tanto 

𝑅 = 𝐸(𝑌𝐴) − 𝐸(𝑌𝐵) = 𝐸(𝑋𝐴β𝐴) − 𝐸(𝑋𝐵β𝐵) 

Si en lugar de la esperanza matemáticas con-

sideramos valores medios, tenemos que. 

𝑅 = 𝑌𝐴̅ − 𝑌𝐵
̅̅ ̅ 

Donde 𝑌𝐴̅ − 𝑌𝐵
̅̅ ̅ representan el valor medio de la 

variable Y para el grupo A,B respectivamente. 

(Otero, 2012). 

Por lo tanto. 

𝑌𝐴 = 𝑋𝐴β𝐴 + ϵ𝐴 

𝑌𝐵 = 𝑋𝐵β𝐵 + ϵ𝐵  

Se tiene que 

𝑌𝐴̅ = 𝑋𝐴
̅̅ ̅ + β𝐴̂ 

𝑌𝐵
̅̅ ̅ = 𝑋𝐵

̅̅ ̅̅ + 𝛽𝐵̂ 

El estimador de las diferencias será. 

𝑅 = 𝑌𝐴̅ − 𝑌𝐵
̅̅ ̅ = 𝑋𝐴

̅̅ ̅ + 𝛽𝐴̂ − 𝑋𝐵
̅̅ ̅̅ + 𝛽𝐵̂  

Sumando y restando 𝑋𝐵
̅̅ ̅̅ 𝛽𝐵̂ en la expresión an-

terior, decimos que. 

𝑅 =  𝑋𝐴
̅̅ ̅ − 𝛽𝐴   ̂ −  𝑋𝐵

̅̅ ̅̅ − 𝛽𝐵̂ 

Extrayendo factor común. 

𝑅 = (𝑋𝐴
̅̅ ̅ − 𝑌𝐵

̅̅ ̅)β𝐴̂ + 𝑋𝐵
̅̅ ̅̅ (β𝐴̂ − β𝐵̂)  (1) 

Obtenemos la ecuación (1), la diferencia en los 

salarios de los grupos A y B es igual a la suma 

de dos componentes, el primer componente 

se interpreta como la parte explicada por las 

diferencias entre variables observadas y el se-

gundo componente como la parte no expli-

cada por las variables tomadas en cuenta. 

(Otero, 2012) 

Metodología Ñopo 

La metodología desarrollada por Hugo Ñopo 

en el año 2008, en su artículo titulado "Mat-

ching as a Tool to Decompose Wage Gaps, 

propone un emparejamiento tal que Y sea la 

variable aleatoria que modela los ingresos y X  

el vector n-dimensional de características de 

los individuos. 𝑑𝐹𝑀  y 𝑑𝐹𝐹  son funciones de 

distribución acumulada condicionales de las 

características son sus medidas de probabili-

dad asociadas. Las expectativas condicionales 

de ingresos, dadas las características y el gé-

nero, se definen como la ecuación (1) y (2) 

𝐸[𝑌|𝑀𝐻𝑜𝑚𝑏𝑟𝑒𝑠 ] = ∫ 𝑔𝑀(𝑥)𝑑𝐹𝑀 (𝑥)
𝑆𝑀

    (1) 

𝐸[𝑌|𝐹𝑀𝑢𝑗𝑒𝑟𝑒𝑠 ] = ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)𝑑𝐹𝐹 (𝑥)     (2)
𝑆𝐹

 

Donde 𝑆𝑀 representa la distribución de carac-

terísticas para hombres y 𝑆𝐹 para mujeres. Por 

lo tanto, la brecha salarial se define como 

Δ = 𝐸[𝑌|𝑀𝐻𝑜𝑚𝑏𝑟𝑒𝑠 ] − 𝐸[𝑌|𝐹𝑀𝑢𝑗𝑒𝑟𝑒𝑠 ]  (3) 

Por lo tanto, sustituyendo la ecuación (1) y (2) 

en la ecuación (3) tenemos que: 

Δ =  ∫ 𝑔𝑀(𝑥)𝑑𝐹𝑀 (𝑥)
𝑆𝑀

   −   ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)𝑑𝐹𝐹 (𝑥)
𝑆𝐹
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(Ñopo, 2008) Considera que la distribución de 

características para mujeres y hombres no es 

homogénea. Por lo tanto, divide cada integral 

en su dominio común y no común, de la si-

guiente forma: 

Δ =  [∫ 𝑔𝑀(𝑥)𝑑𝐹𝑀 (𝑥)
𝑆𝐹̅̅ ̅̅ ∩𝑆𝑀

+ ∫ 𝑔𝑀(𝑥)𝑑𝐹𝑀 (𝑥)
𝑆𝑀 ∩𝑆𝐹

] 

− [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)𝑑
𝑆𝑀∩𝑆𝐹

𝐹𝐹 (𝑥) + ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)𝑑
𝑆𝐹 ∩𝑆𝑀̅̅ ̅̅̅

𝐹𝐹 (𝑥)] 

Dado que las medidas 𝑑𝐹𝐹   y 𝑑𝐹𝑀  son idénti-

camente cero fuera de sus respectivos sopor-

tes (por definición), los dominios de la primera 

y cuarta integrales (soporte no común) pueden 

extenderse a 𝑆𝐹 y 𝑆𝑀 respectivamente, sin 

afectar sus valores correspondientes. Además, 

cada integral puede reescalarse adecuada-

mente para obtener expresiones que involu-

cren valores esperados de 𝑔𝐹 (𝑥) y 𝑔𝑀(𝑥)con-

dicionados a sus respectivos dominios parti-

cionados, como se muestra a continuación. 

Δ = [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

𝜇𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝐹̅̅ ̅̅
] μ𝑀(𝑆𝐹)  

+ [∫ 𝑔𝑀 (𝑥)
𝑑𝐹𝑀

μ𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
] μ𝑀(𝑆𝐹) 

− [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹(𝑆𝑀)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
] μ𝐹 (𝑆𝑀) 

− [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹 (𝑆𝑀̅̅ ̅̅ )𝑆𝑀̅̅ ̅̅̅
] μ𝐹(𝑆𝑀̅̅ ̅̅ ) 

Ahora, reemplazando μ𝐹 (𝑆𝑀) por 1 − μ𝐹 (𝑆𝑀) y 

μ𝑀(𝑆𝐹) por 1 − μ𝑀(𝑆𝐹), en la descomposición, 

se expresa de la siguiente manera.  

Δ = [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

μ𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅)𝑆𝐹̅̅ ̅̅

− ∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

μ𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝐹
] μ𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅) 

+ [∫ 𝑔𝑀 (𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

μ𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
− ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)

𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹(𝑆𝐹)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
] 

+ [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹(𝑆𝑀)𝑆𝑀
− ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)

𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹 (𝑆𝑀̅̅ ̅̅ )𝑆𝑀̅̅ ̅̅̅
] μ𝐹(𝑆𝑀̅̅ ̅̅ ) 

Finalmente, el segundo par de integrales en 

esta expresión (aquellas que se calculan sobre 

el soporte común, 𝑆𝑀 ∩ 𝑆𝐹 se pueden descom-

poner aún más sumando y restando el ele-

mento que les permite evaluar el contrafáctico 

mencionado anteriormente, ∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹 (𝑆𝑀)𝑆𝑀  

usando 
𝑑𝐹𝑀

μ𝑀(𝑆𝐹 )
−  

𝑑 𝐹𝐹

μ𝐹 (𝑆𝑀)
 para denotar la medida 

con señal inducida por las medidas originales  

𝑑𝐹𝑀  y 𝑑𝐹𝐹  y las operaciones aritméticas co-

rrespondientes), obteniendo. 

Δ = [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

μ𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅)
 

𝑆𝐹̅̅ ̅̅

− ∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

μ𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝐹
] μ𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅) 

+ [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀

μ𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
 −  

𝑑𝐹𝐹

μ𝐹 (𝑆𝑀)
] (𝑥) 

+ [∫ [𝑔𝑀(𝑥) − 𝑔𝐹 (𝑥)]
𝑑𝐹𝐹

μ𝐹(𝑆𝑀)𝑆𝑀 ∩𝑆𝐹
] 
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+ [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

μ𝐹 (𝑆𝑀)𝑆𝑀
− ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)

𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

𝜇𝐹(𝑆𝑀)̅̅ ̅̅ ̅
𝑆𝑀̅̅ ̅̅̅

] μ𝐹 (𝑆𝑀)̅̅ ̅̅ ̅ 

Por lo tanto, definimos la brecha tal que. 

Δ = Δ𝑀 + Δ𝑥 + Δ0 + Δ𝐹  

La interpretación típica de la descomposición 

de la brecha salarial se aplica, pero solo sobre 

el soporte común. En esta nueva construcción, 

se han incluido dos nuevos componentes adi-

tivos, lo que resulta en una descomposición de 

cuatro elementos 

Δ𝑀 = [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

𝜇𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅)
 

𝑆𝐹̅̅ ̅̅

− ∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

𝜇𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝐹
] 𝜇𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅)(4) 

La ecuación 4 es la parte de la brecha que se 

explica por las diferencias entre dos grupos de 

hombres: aquellos con características que se 

pueden asociar con las características femeni-

nas y aquellos que no. Este componente ex-

plica la parte de la brecha que desaparecería si 

no hubiera hombres con combinaciones de 

características que no se pudieran asociar con 

las femeninas. Alternativamente, este compo-

nente también desaparecería si los hombres 

con características individuales que no se co-

rresponden con las mujeres recibieran, en 

promedio, el mismo salario que los hombres 

promedio que sí lo hacen. Se calcula como la 

diferencia entre los salarios esperados de los 

hombres fuera del apoyo común menos los sa-

larios esperados de los hombres dentro del 

apoyo común, ponderado por la medida de 

probabilidad (según la distribución de carac-

terísticas de los hombres) del conjunto de ca-

racterísticas que las mujeres no alcanzan. 

(Ñopo, 2008) 

Δ𝑥 = [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀

𝜇𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝑀 ∩𝑆𝐹
 

− 
𝑑𝐹𝐹

𝜇𝐹(𝑆𝑀)
] (𝑥). . . . . (5) 

La ecuación 5 es la parte de la brecha salarial 

que puede explicarse por las diferencias en la 

distribución de las características de hombres 

y mujeres en el apoyo común. (Ñopo, 2008) 

Δ0 = [∫ [𝑔𝑀 (𝑥) − 𝑔𝐹 (𝑥)]
𝑑𝐹𝐹

𝜇𝐹(𝑆𝑀)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
] . . . . . . (6) 

La ecuación 6 corresponde a la «parte inexpli-

cable». Es la proporción de la brecha salarial 

que no puede atribuirse a diferencias en las 

características individuales y que suele atri-

buirse a una combinación de características 

no observables y discriminación. (Ñopo, 2008) 

Δ𝐹

=  [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

𝜇𝐹(𝑆𝑀)𝑆𝑀

− ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

𝜇𝐹(𝑆𝑀)̅̅ ̅̅ ̅
𝑆𝑀̅̅ ̅̅̅

] 𝜇𝐹(𝑆𝑀) ̅̅ ̅̅ ̅̅ . . . . . . . . . . . . (7)  

La ecuación 7 es la parte de la brecha que se 

explica por las diferencias en las característi-

cas entre dos grupos de mujeres: aquellas con 

características que se pueden equiparar con 

las masculinas y aquellas que no. Representa la 
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parte de la brecha que desaparecería si alguna 

vez todas las mujeres tuvieran características 

que se pudieran equiparar con la población 

masculina. También desaparecería si las muje-

res sin características equiparables recibieran, 

en promedio, el mismo salario que las mujeres 

con características equiparables. Se calcula 

como la diferencia entre los salarios esperados 

para las mujeres, dentro y fuera del nivel de 

apoyo común, ponderada por la medida de 

probabilidad (según la distribución de las ca-

racterísticas de las mujeres) del conjunto de 

características que los hombres no alcanzan. 

(Ñopo, 2008) 

Por lo tanto, la brecha queda determinada 

como; 

Δ =  [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀 (𝑥)

𝜇𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅)
 

𝑆𝐹̅̅ ̅̅

− ∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀(𝑥)

𝜇𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝐹
] 𝜇𝑀(𝑆𝐹̅̅ ̅)  

+ [∫ 𝑔𝑀(𝑥)
𝑑𝐹𝑀

𝜇𝑀(𝑆𝐹)𝑆𝑀∩𝑆𝐹
 

− 
𝑑𝐹𝐹

𝜇𝐹 (𝑆𝑀)
] (𝑥) 

+ [∫ [𝑔𝑀 (𝑥)
𝑆𝑀∩𝑆𝐹

− 𝑔𝐹 (𝑥)]
𝑑𝐹𝐹

𝜇𝐹 (𝑆𝑀)
] 

+   [∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

𝜇𝐹(𝑆𝑀)𝑆𝑀

− ∫ 𝑔𝐹 (𝑥)
𝑑𝐹𝐹 (𝑥)

𝜇𝐹 (𝑆𝑀)̅̅ ̅̅ ̅
𝑆𝑀̅̅ ̅̅̅

] 𝜇𝐹(𝑆𝑀) ̅̅ ̅̅ ̅̅  

Estas dos metodologías son las que usaremos 

para medir las brechas salariales para el sector 

de servicios de la salud y asistencia social, para 

el tercer trimestre del año 2024. 

Breve análisis del mercado laboral para el 

SCIAN 16 

El presente apartado busca analizar el com-

portamiento del mercado laboral en el sector 

salud en México durante el tercer trimestre 

del año 2024, haciendo uso de los micro datos 

ofrecidos por la Encuesta Nacional de Ocupa-

ción y Empleo (ENOE), en dichos datos se hizo 

uso del siguiente filtrado para las variables ta-

les como, sexo, años de escolaridad, edad, ho-

ras trabajadas, ingreso, Experiencia laboral y 

sector económico, en la tabla I se observa el 

filtrado utilizado para nuestras mediciones. 

Tabla I. Indicaciones del filtrado de dato 

Fuente: Elaboración propia 

En la tabla I 𝜑 es la edad, 𝜔 es la escolaridad, y 

se usa el logaritmo natural del salario para am-

bas metodologías. 
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En la Tabla II, observamos el comportamiento 

de los principales datos sobre salarios de am-

bos sexos, tales como el mínimo, el máximo y 

el promedio salarial por género. 

Tabla II. Mínimos, máximos y promedios sala-

riales por género 

 
Hombres Mujeres  

Mínimo  $682 $725 
Máximo $185,694 $67,525.2 
Promedio $9,766 $7,212.4 

Fuente: Elaboración propia con base datos de 

ENOE para el SCIAN16. 

En la Figura I se representa la distribución de 

densidad salarial por género, se observa que la 

mayoría de las mujeres se concentra en los ni-

veles salariales más bajos. En contraste, la dis-

tribución correspondiente a los hombres está 

desplazada hacia la derecha, lo que indica una 

mayor frecuencia de salarios altos en este 

grupo. Esta diferencia sugiere que los hom-

bres tienden a tener mayores ingresos en pro-

medio, mientras que las mujeres se encuen-

tran sobrerrepresentadas en los rangos infe-

riores de la distribución, lo que no arroja ya 

una brecha salarial en dicho sector. 

 

 

 

Gráfico I. Distribución salarial de género en el 

sector de "Servicios de salud y asistencia so-

cial". Con base en micro datos del tercer tri-

mestre del año 2024. 

Fuente: Elaboración propia hechas en R con base 

en datos del INEGI (2024),  ENOE (2024),  tercer 

trimestre. 

En la gráfica II, se presentan los boxplots de 

salarios por género. En dicha gráfica se aprecia 

que la mediana salarial de los hombres es lige-

ramente superior a la de las mujeres y que, 

además, existe una mayor dispersión en sus 

ingresos. Los hombres presentan una cantidad 

significativamente mayor de valores atípicos 

(outliers), con salarios que alcanzan niveles 

considerablemente más altos. 
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Figura II: Boxplot de salario por género en el 

sector de "Servicios de salud y asistencia so-

cial". Con base en microdatos del tercer tri-

mestre del año 2024. 

Fuente: Elaboración propia hechas en R con base 

en datos del INEGI (2024),  ENOE (2024),  tercer 

trimestre. 

En el gráfico III, observamos las horas labora-

das promedio por género en el servicio de sa-

lud y asistencia social. Vemos que las mujeres 

presentan jornadas laborales más largas a 

comparación de los hombres, las horas traba-

jadas por género para las mujeres es de ≈41.56, 

mientras que para hombres es de ≈38 Esto re-

fleja las jornadas extenuantes que se viven en 

el sector de salud y asistencia social, en parti-

cular observamos que las mujeres sufren más 

los estragos de las jornadas laborales exte-

nuantes. 

En el gráfico IV observamos la distribución de 

escolaridad para ambos géneros, observamos 

que los hombres tienen mayor escolaridad a 

medida que crecen las observaciones, también 

observamos que en niveles educativo más 

avanzados solo se observa presencia de las 

mujeres, tales como en 25 años de escolaridad, 

solo las mujeres tienen presencia 

Gráfico III. Horas laboradas por género en el 

sector "Servicios de salud y asistencia social". 

Con base en microdatos del tercer trimestre 

del año 2024 

 

Fuente: Elaboración propia hechas en R con base 

en datos del INEGI (2024),  ENOE (2024),  tercer 

trimestre. 

Esta problemática se asocia con el gráfico I, 

donde vemos que, aunque hay mujeres con 

mayores índices de educación, la brecha sala-

rial esta presenta en dicho sector. En el gráfico 

V. observamos los salarios en función de la ex-

periencia laboral, en dicha figura observamos 

que, en dicho sector, se tiene una participa-

ción de mujeres mayor a la de los hombres, in 

embargo, los salarios no muestran un creci-

miento proporcional con los años de expe-

riencia.  En cambio, vemos que los salarios 

para hombres conforme crecen la experiencia 

laboral se va intensificando. 
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Gráfico IV. Distribución de escolaridad por 
género en el sector “Servicios de salud y asis-
tencia social". Con base en micro datos del 
tercer trimestre del año 2024. 

Fuente: Elaboración propia hechas en R con base 

en datos del INEGI (2024),  ENOE (2024),  tercer 

trimestre. 

Gráfico V. Nivel salarial en función de la expe-

riencia laboral en el sector "Servicios de salud 

y asistencia social". Con base en microdatos 

del tercer trimestre del año 2024.

 

Fuente: Elaboración propia hechas en R con base 

en datos del INEGI (2024),  ENOE (2024),  tercer 

trimestre. 

En el gráfico VI, observamos la distribución de 

género en entornos de informalidad y forma-

lidad laboral, vemos que las mujeres laboran en 

condiciones de formalidad laboral, el 82% 

mientras que el 18% se ocupa en el sector in-

formal, mientras que los hombres tienen me-

nos presencia en el sector formal y más pre-

sencia en el sector informal, tal que el 78% de 

ellos se ocupan en el sector formal, mientras 

que el 22% se ocupa en el sector informal. 

Gráfico VI. Proporción de formalidad por gé-

nero en el sector "Servicio de salud y asisten-

cia social".  Con base en microdatos del tercer 

trimestre del año 2024. 

 

Fuente: Elaboración propia hechas en R con base 

en datos del INEGI (2024),  ENOE (2024),  tercer 

trimestre. 

Resultados 

En este apartado realizaremos el análisis de las 

brechas salariales con las metodologías pre-

viamente analizadas, primeramente, veremos 

el valor de que nos arroja la metodología Blin-

der-Oaxaca, después veremos el valor otor-

gado por la descomposición realizada por 

Hugo Ñopo.  Antes de iniciar con el análisis 

plantearemos las variables a utilizar en ambos 

modelos, tales como el Logaritmo del salario, 
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la educación, experiencia laboral y experiencia 

laboral al cuadrado. Primeramente, haremos 

las regresiones para ambos géneros por sepa-

rados, tal que: 

Tabla III. Regresión para hombres 

 
Estimado Std. Error t-value 

Constante 3.052 0.0566 54.84 
Escolaridad 0.05179 0.0033 15.43 
Experiencia 0.02061 0.00336 6.133 
Experiencia^2 -0.000279 0.0000657 -4.253 

Fuente: Elaboración propia. 

 

Tabla IV. Regresión para mujeres 

 
Estimado Std. Error t-value 

Constante 2.656 0.07163 37.075 
Escolaridad 0.07313 0.004249 17.211 
Experiencia 0.0.1755 0.003899 4.501 
Experiencia^2 -0.000152 0.0000789 -1.939 

Fuente: Elaboración propia. 

En las anteriores tablas podemos observar 

cómo se relacionan, las variables para cada 

sexo, como podemos ver en la Tabla III, la ex-

periencia laboral tiene mayor impacto en los 

salarios en el caso de los Hombres, mientras 

que, para las mujeres vista en la tabla VI, la va-

riable de la educación tiene mayor impacto en 

los salarios para mujeres.  

 El modelaje Blinder-Oaxaca nos arroja los si-

guientes datos sobre desigualdad salarial. 

 

 

Tabla V. Metodología Blinder-Oaxaca 

Brecha salarial 
𝑹 

Valor Explicado 
(𝑿𝑨
̅̅ ̅̅ − 𝒀𝑩

̅̅ ̅̅ )𝛃𝑨̂  
Valor no explicado 

𝑿𝑩
̅̅ ̅̅ (𝛃𝑨̂ − 𝛃𝑩̂ )  

13% 29% 71% 

 

Fuente: Elaboración propia con base en datos del 

tercer trimestre de 2024 Para el sector SCIAN16, 

INEGI. 

En la tabla V, podemos observar que la brecha 

salarial entre los dos grupos es de 13%, mien-

tas que la descomposición de esta brecha se 

traduce en que el 29% de la brecha es expli-

cada por las variables usadas en nuestro análi-

sis. Mientras que el 71% de la brecha no logra 

ser explicado por las variables estudiadas, lo 

que abre la posibilidad de problemáticas tales 

como la discriminación salarial de género, se-

gregación o exclusión laborales. Para la meto-

dología Ñopo usaremos un emparejamiento 

para mujeres del 93.3% y para hombres de 

89.9% esto con la finalidad de darle robustes y 

Los resultados no sufren de sesgo por falta de 

comparabilidad. La metodología presenta un 

emparejamiento del 90% 

Tabla VI. Metodología Ñopo 

Brecha Total  𝚫 13.20% 
Brecha emparejada 𝚫𝐱 12.04% 
Efecto estructural 𝚫𝟎  0.01% 

Brecha no común (Hombres) 𝚫𝑴  1.14% 
Brecha no común (Mujeres) 𝚫𝑭 0.01% 

 

Fuente: Elaboración propia con base en datos del 

tercer trimestre de 2024 Para el sector SCIAN16, 

INEGI. 
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Los resultados muestran que, en promedio, las 

mujeres tienen un salario más alto que los hom-

bres en aproximadamente un 13.02% (brecha 

total de 0.1302). 

 

Conclusiones 

Las metodologías muestran resultados dife-

rentes, Blinder-Oaxaca muestra una brecha a 

favor de los hombres, mientras que Ñopo 

muestra una brecha a favor de las mujeres, re-

cordemos que ambas metodologías estiman 

de diferente manera. La metodología Blinder-

Oaxaca nos muestra una brecha sin que ele-

mentos sean idénticos entre si, lo que se tra-

duce en un análisis donde se puede comparar 

a un elemento de grupo B con baja escolaridad 

con un elemento del grupo A con escolaridad 

superior, al hacer este análisis se presenta una 

brecha de 13%, dicha brecha está compuesta 

con valores explicados de 29%, lo que nos dice 

que el 29% de la brecha logra ser explicada por 

las variables de estudio, mientras que el res-

tante 71% no es explicado por las variables de 

estudio, lo que se puede atribuir con discrimi-

nación salarial de género. Cuando analizamos 

la brecha por metodología Ñopo, vemos que es 

a la inversa el comportamiento de la brecha, 

esto solamente por el emparejamiento de los 

elementos de ambos grupos, lo que nos arroja 

una brecha de 12.4% a favor de las mujeres, 

este puede indicar que las mujeres se ocupen 

en subsectores con mayor remuneración en el 

sector de estudio, dado el comportamiento de 

las brechas. 

Estos resultados reflejan la complejidad 

multidimensional de las brechas salariales, 

donde los agregados pueden ocultar reali-

dades sectoriales divergentes (Ñopo, 2012) 

Estos resultados no invalidan la existencia de 

barreras estructurales para las mujeres en el 

mercado laboral agregado, sino que revelan la 

emergencia de dinámicas sectoriales comple-

jas donde, bajo condiciones de igualdad formal 

en capital humano básico, las mujeres pueden 

desarrollar ventajas competitivas. 
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Resumen 

Este ensayo analiza la desigualdad salarial y la 

pobreza laboral por género en México entre 

2018 y 2024, un periodo que se ha visto mar-

cado por transformaciones económicas pro-

fundas, la pandemia de COVID-19 y los esfuer-

zos de recuperación. A partir de datos de la 

ENOE y del CONEVAL, se examinan indicado-

res clave como el ingreso laboral promedio, la 

brecha salarial y ajuste por ocupación y la de 

pobreza laboral entre hombres y mujeres.  

El enfoque metodológico combina herramien-

tas descriptivas y análisis de datos para iden-

tificar los factores estructurales que perpe-

túan la desigualdad de género en el mercado 

laboral. Además del análisis empírico que se 

hace, el trabajo evalúa el alcance y las limita-

ciones de diversas políticas públicas imple-
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tencia social en México 
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mentadas durante este periodo y el fortaleci-

miento del salario mínimo.  Se reflexiona sobre 

su efectividad real frente a las brechas de gé-

nero. 

 El ensayo concluye con recomendaciones 

orientadas a garantizar un trabajo digno y 

equitativo, que considere la interseccionalidad 

y el rol de los cuidados como elemento impor-

tante para que México tenga una economía 

más justa y solidaria. 

Palabras clave 

Desigualdad, Pobreza, Género, Salario, Cuida-

dos. 

 

Marco Teórico 

La desigualdad estructural de género en el 

ámbito económico tiene raíces históricas que 

reproducen formas persistentes de exclusión 

y limitan el ejercicio pleno de derechos de las 

mujeres (Solís, 2017). Este fenómeno no se re-

duce únicamente a diferencias biológicas, sino 

que responde a un entramado social, econó-

mico y cultural que coloca a las mujeres en 

condiciones desventajosas frente a los hom-

bres, particularmente en el mercado laboral. 

Uno de los conceptos clave para analizar esta 

problemática es la pobreza laboral, definida 

por el CONEVAL (2023) como la situación en la 

que el ingreso laboral de una persona es infe-

rior al valor monetario de la canasta alimenta-

ria. Al diferenciar por género, las mujeres pre-

sentan mayores niveles de pobreza laboral de-

bido a factores como la segregación ocupacio-

nal, la informalidad y la sobrecarga del trabajo 

doméstico y de cuidados no remunerado. 

De manera vinculada, la brecha salarial de gé-

nero constituye un reflejo de las jerarquías es-

tructurales en el mercado laboral. Según la 

OIT (2025), esta brecha en México rondaba el 

20% en ingresos mensuales en 2023, lo que 

evidencia que no se explica únicamente por 

diferencias en escolaridad o experiencia labo-

ral, sino por patrones de discriminación y es-

tereotipos de género.  

Para comprender estas dinámicas resulta cen-

tral la categoría de interseccionalidad, desa-

rrollada en el marco de los estudios de género 

y reconocida por INMUJERES (s.f.). Este enfo-

que permite identificar cómo se combinan 

distintas condiciones —como el género, la 

clase social, la edad o la pertenencia étnica— 

generando desventajas acumuladas y formas 

complejas de discriminación. Así, las mujeres 

pobres, indígenas o jóvenes enfrentan obs-

táculos diferenciados respecto a otras. 

Uno de los ejes menos visibilizados de la de-

sigualdad económica es la organización social 

del cuidado. De acuerdo con Rodríguez Enrí-

quez (2015), esta se refiere a la forma en que 
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familias, Estado, mercado y organizaciones 

comunitarias distribuyen y sostienen el tra-

bajo de cuidados. La ausencia de una redistri-

bución equitativa de los cuidados refuerza la 

precarización laboral femenina y perpetúa la 

brecha salarial. 

En este contexto, las políticas públicas han 

buscado responder a la desigualdad con medi-

das como el incremento del salario mínimo, las 

reformas laborales de 2019 y 2021 y los ajustes 

normativos en igualdad y no discriminación. Si 

bien representan avances, su impacto ha sido 

limitado, pues la informalidad, la discrimina-

ción estructural y la falta de sistemas integra-

les de cuidados continúan reproduciendo la 

exclusión. 

Introducción 

La desigualdad estructural que enfrentan las 

mujeres está condicionada por una contextua-

lización histórica que las marca. Esta desigual-

dad supone que en la sociedad existen ciertos 

grupos que han sido sistemática e histórica-

mente excluidos del goce y ejercicio de sus de-

rechos (Solís, 2017). Así pues, la mujer se en-

cuentra en un estado de diferenciación frente 

al hombre que impide el pleno goce de sus de-

rechos, aunque se ha logrado avanzar en su 

erradicación, persisten obstáculos estructura-

les que agravan la situación de las mujeres. 

Particularizando al tema de investigación que 

nos compete, podemos hablar de que esta de-

sigualdad se presenta en el ámbito económico 

para las mujeres. 

Puede verse esta desigualdad, por ejemplo, en 

la PEA, donde desde el primer momento puede 

observarse la brecha de participación entre 

hombres y mujeres, que sigue siendo conside-

rable, aunque ha presentado una disminución 

en los últimos años.  

Gráfica 1. Población Económicamente Activa 

en México (2018-2024) 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de datos 

de la ENOE (INEGI) 

Una vez que se mostró la diferencia de las per-

sonas que se insertan al mercado laboral por 

género, se avanzará en el análisis de tres di-

mensiones interrelacionadas a ello y a nuestro 

objeto de estudio: el concepto de pobreza la-

boral y brecha salarial por género, el enfoque 

de interseccionalidad, y los cuidados en la 

economía. Por lo que se dará su definición teó-

rica para partir al entendimiento de la impor-

tancia de analizar la desigualdad salarial y la 
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pobreza laboral diferenciada por género en 

México.  

Desarrollo 

La pobreza laboral, al diferenciarla por género, 

muestra que las mujeres presentan mayores 

tasas de pobreza esto puede explicarse debido 

a la segregación ocupacional, la informalidad y 

la sobrecarga de trabajo de cuidados. 

Gráfica 2. Porcentaje de la población con in-

greso laboral inferior al costo de la canasta 

básica 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de datos 

de CONEVAL. 

Entre el tercer y cuarto trimestres de 2024, el 

porcentaje con ingreso laboral inferior al valor 

monetario de la canasta alimentaria (pobreza 

laboral) a nivel nacional mostró un aumento 

trimestral de alrededor de 0.3 puntos porcen-

tuales, al pasar de 35.1% a 35.4%. EL aumento 

trimestral de la pobreza laboral se dio a la par 

de una disminución de 40.7mil personas ocu-

padas, además de una disminución del ingreso 

laboral real per cápita (1.5%) y un incremento 

del valor monetario de la canasta alimentaria 

en el ámbito urbano de 0.3%, mientras que el 

ámbito rural no se mostraron cambios (Cone-

val, 2024) 

Además, la brecha salarial entre hombres y 

mujeres es un reflejo de jerarquías de género 

en el mercado laboral. Como señala Oxfam 

México (2022), en el estudio Tiempo para cui-

dar: El trabajo de cuidados y la crisis global de 

desigualdad, subsiste una parte significativa de 

la brecha salarial que solo puede atribuirse a 

discriminación de género, especialmente ha-

cia las mujeres que asumen responsabilidades 

de cuidados no remunerados siendo explota-

das o que enfrentan estereotipos en sectores 

altamente masculinizados. 

Ahora bien, las mujeres no solo padecen obs-

táculos de la desigualdad de género, sino que 

va más allá de eso y se conjuntan distintos fac-

tores que la potencian, generando la necesi-

dad de introducir el concepto de “interseccio-

nalidad”, que da lugar a la confluencia de de-

sigualdades.  

En este sentido, se puede argumentar que la 

segregación ocupacional que se presenta para 

las mujeres es muy notoria, pues las mujeres, 

como se muestra en la gráfica, están altamente 

empleadas en el sector servicios, en trabajos 

relacionados con los cuidados, prestar servicio 

al cliente o comercio y empleos que tienden a 

ser menos remunerados. En comparación con 

los hombres, donde hay más dinamismo en los 

sectores y en los trabajos que desempeñan. 
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Gráfica 3. Sector de actividad económica 

(mujeres) IV trimestre 2024 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de datos 

de la ENOE (INEGI). 

Gráfica 4. Sector de actividad económica 

(hombres) IV trimestre de 2024 

   

Fuente: Elaboración propia a partir de datos de 

la ENOE (INEGI). 

Una de las raíces más invisibilizadas de la de-

sigualdad de género en el ámbito económico 

es la distribución desigual del trabajo de cui-

dados. Esta sobrecarga de cuidados limita el 

tiempo disponible para la inserción laboral, el 

acceso a empleos de calidad y la acumulación 

de ingresos y derechos laborales. Se puede ar-

gumentar que se replican las desigualdades 

estructurales de género cuando no se distri-

buye socialmente ni se reconoce en las políti-

cas públicas, sumado a la coyuntura que deja 

en condiciones vulnerables a este sector, 

siendo ejemplo claro de ello el periodo de pan-

demia, donde si bien, hubo un incremento de 

tarea de cuidados y trabajo doméstico debido 

al confinamiento, también hubo una disminu-

ción en el número de mujeres que recibían al-

gún tipo de remuneración por trabajo domés-

tico.  

Gráfica 5. Número de mujeres remuneradas 

por trabajo doméstico 2018-2024 (serie anua-

lizada) 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de datos 

de la ENOE (INEGI). 

Políticas públicas 

El aumento del salario mínimo es la política 

pública más relevante en nuestro análisis, ya 

que, fue generalizado. En la gráfica V podemos 

observar su evolución para las mujeres. Y con-

trastarlo con las gráficas anteriores podemos 

saber que ha sido el aumento progresivo del 

salario mínimo general. A partir del cambio de 
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gobierno en 2018, el salario mínimo pasó de 

88.36 pesos diarios a 248.93 pesos en 2024, 

mientras que en la Zona Libre de la Frontera 

alcanzó los 374.89 pesos diarios.  

Este incremento ha tenido dos objetivos cen-

trales: revertir el deterioro del salario real ob-

servado en décadas anteriores y cerrar la bre-

cha entre el ingreso laboral y la línea de bie-

nestar del CONEVAL. Si bien esta política ha 

sido reconocida como un paso importante ha-

cia la reducción de la pobreza laboral, también 

ha enfrentado fuertes críticas por su impacto 

desigual entre sectores y regiones. También 

recibió críticas por su efecto limitado en el 

empleo informal porque el salario mínimo no 

siempre es respetado. 

Gráfica 6. Evolución del nivel de ingresos de 

las mujeres (2018-2024) 

 

Fuente: Elaboración propia a partir de datos 

de la ENOE (INEGI). 

Diversos estudios, como los del CIEP y el 

Banco de México, han señalado que los au-

mentos no generaron inflación significativa ni 

pérdidas de empleo formales, lo cual fortalece 

su viabilidad como instrumento redistributivo. 

Sin embargo, persiste la necesidad de comple-

mentarla con otras medidas estructurales para 

cerrar brechas salariales de género, edad y et-

nia.  

La informalidad laboral está ligada a menores 

niveles de ingresos promedio, en la gráfica VI 

se puede notar que hay en todos los años para 

ambos sexos, más informalidad que formali-

dad, esto limita el acceso a seguridad social, 

prestaciones y salarios dignos, condiciones 

que impactan más a las mujeres debido a la se-

gregación ocupacional y la concentración en 

sectores informales como el comercio mino-

rista, trabajo doméstico y servicios no especia-

lizados. Esta situación incrementa la brecha 

salarial porque en el sector informal los ingre-

sos suelen ser menores y la negociación sala-

rial más débil, además de que la ausencia de 

regulación dificulta la protección contra la 

discriminación de género. 

En México, para el periodo estudiado se pre-

sentaron varias políticas públicas y programas 

sociales, en primer lugar, se menciona el cam-

bio en la Norma Mexicana NMX-R-025-SCFI-

2015 en Igualdad Laboral y No Discriminación, 

para después avanzar con la reforma a la ley 

del trabajo del 2019 y terminar con la reforma 

laboral en materia de subcontratación (políti-

cas que se seleccionaron porque podrían tener  
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más impacto en el objeto de estudio). 

Gráfica 7. Condición de informalidad entre 

hombres y mujeres (2018-2024). 

 

Elaboración propia con datos de la ENOE 

(INEGI) 2018-2024. 

La reforma laboral promulgada en mayo de 

2019 representó un cambio estructural en el 

marco jurídico del trabajo en México y se pu-

dieron ver implicaciones muy directas sobre 

las condiciones salariales de millones de per-

sonas mexicanas. Entre sus principales avan-

ces destaca la democratización de los sindica-

tos, la exigencia de voto libre y secreto para 

elegir liderazgos, y el fortalecimiento de la ne-

gociación colectiva auténtica.  

Aunque no fue dirigida exclusivamente para 

atacar la brecha salarial, esta reforma brinda 

herramientas institucionales para que grupos 

históricamente marginados como las mujeres, 

jóvenes y trabajadores precarizados puedan 

organizarse y así poseer la capacidad de nego-

ciar mejores salarios. La creación del Centro 

Federal de Conciliación y Registro Labo-

ral permitió vigilar con mayor transparencia 

los contratos colectivos, reduciendo la exis-

tencia de sindicatos de protección patronal. 

Pese a sus avances normativos, el impacto real 

de esta reforma sobre la desigualdad salarial 

aún es limitado, ya que, la cultura sindical 

clientelar persiste en muchos sectores y las 

mujeres siguen sin poder acceder a puestos de 

liderazgo en los sindicatos. No obstante, es un 

paso dado hacia la redistribución del poder en 

el mundo del trabajo. 

En abril de 2021 se aprobó una de las reformas 

laborales más relevantes en términos de for-

malización del empleo: la prohibición de la 

subcontratación abusiva. Esta práctica, común 

en sectores como el comercio, la industria ma-

nufacturera y los servicios, afectaba principal-

mente a trabajadores con bajos ingresos, sin 

acceso a seguridad social, ni antigüedad labo-

ral reconocida. 

La reforma hizo que las empresas ya no pudie-

ran subcontratar personal para actividades 

esenciales del negocio, permitiendo solo la 

subcontratación de servicios especializados 

registrados ante la STPS. Como resultado, más 

de 3 millones de personas fueron incorporadas 

formalmente al IMSS y recibieron prestacio-

nes laborales completas, lo que mejoró su in-

greso real y redujo condiciones de pobreza la-

boral.  
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Esta medida benefició especialmente a traba-

jadoras en sectores administrativos y de servi-

cios, donde el outsourcing se utilizaba para 

eludir obligaciones patronales. Aunque su 

aplicación ha enfrentado resistencias, su 

aprobación marcó un parteaguas en el reco-

nocimiento del trabajo digno como condición 

necesaria para combatir la desigualdad es-

tructural. Aunque aún sigue sin expandieres a 

actividades que son consideradas como se-

cundarias. 

 

Conclusiones 

El análisis de la desigualdad salarial y pobreza 

laboral por género en México (2018-2024) hace 

notar que las brechas de ingresos y condicio-

nes laborales entre hombres y mujeres persis-

ten aún de forma preocupante debido a facto-

res estructurales y culturales. Entre estos po-

demos enumerar a la segregación ocupacio-

nal, la sobrecarga del trabajo de cuidados no 

remunerado, la discriminación y la alta infor-

malidad femenina son centrales. 

Las políticas públicas implementadas, como el 

aumento del salario mínimo, la reforma laboral 

de 2019 y la prohibición de la subcontratación 

abusiva en 2021, han marcado avances signifi-

cativos y necesarios hacia la formalización del 

empleo y el fortalecimiento de los derechos la-

borales. Sin embargo, su alcance no ha estado 

ni cerca de erradicar las desigualdades pro-

fundas que enfrentan las mujeres en el mer-

cado laboral. 

Se requiere un enfoque de justicia social e in-

terseccionalidad que reconozca cómo múlti-

ples factores —género, clase, etnia y edad— se 

convergen al interior de la economía para 

afectar la vida laboral femenina. Además, es in-

dispensable visibilizar y redistribuir el trabajo 

de cuidados, integrándolo en las políticas pú-

blicas para que las mujeres tengan mayor au-

tonomía económica y acceso a empleos dignos 

y bien remunerados. 

Para reducir la brecha salarial y la pobreza la-

boral de género, se sugieren las siguientes lí-

neas de acción: 

• Fortalecer y ampliar los servicios públi-

cos de cuidado para que no haya tanta 

carga de trabajo no remunerado para 

las mujeres.  

• Impulsar programas específicos para la 

formalización del empleo femenino, 

especialmente en sectores con alta in-

formalidad de este.  

• Promover la igualdad salarial mediante 

mecanismos efectivos con parámetros 

claros para evitar y penalizar la discri-

minación de género. 

• Fomentar la participación de mujeres 

en posiciones de liderazgo sindical y en 
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la negociación colectiva con programas 

de empoderamiento femenino y la bús-

queda de autonomía.  

• Implementar políticas de capacitación 

y reconversión laboral que consideren 

las realidades de las mujeres en el mer-

cado. 

Solo con políticas integrales que pongan en el 

centro las desigualdades y la vida humana se 

podrá avanzar hacia una economía más justa, 

equitativa y solidaria, donde la pobreza laboral 

y la desigualdad salarial de género sean erra-

dicadas progresivamente. 
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Fotografía. Lucha simbólica por el dinero. 
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Resumen 

La siguiente investigación se centra en el 

análisis de las políticas fiscales del gobierno 

mexicano en torno a las remesas enviadas 

principalmente desde Estados Unidos, y su 

impacto en la economía y el desarrollo social 

de los hogares receptores en México. Las 

remesas representan una de las principales 

fuentes de ingreso para millones de familias 

mexicanas, superando incluso sectores como 

el petróleo y el turismo. (Banco de México, 

2024)  

La investigación busca identificar que políticas 

fiscales existen sobre el manejo, recepción y el 

uso de las remesas, si estas están sujetas a 

impuestos, y que medidas ha implementado el 

gobierno para su uso productivo (Colin, 2023). 

Desde una perspectiva crítica basada en la 

teoría de la dependencia, se analiza como las 

remesas reflejan no solo un apoyo económico, 
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sino también una desigualdad estructural, al 

evidenciar que muchas personas migran 

debido a la falta de oportunidades en su lugar 

de origen. 

Palabras clave 

Remesas, política fiscal, México, hogares 

receptores. 

 

Introducción 

Las remesas enviadas desde el extranjero, 

principalmente desde Estados Unidos, se han 

convertido en una de las principales fuentes 

de ingreso para millones de familias 

mexicanas. En los últimos años, este 

fenómeno económico y social ha cobrado gran 

relevancia, superando incluso a la inversión 

extranjera directa, los ingresos petroleros y el 

turismo, lo que refleja su papel como un pilar 

central de la economía nacional. Su impacto en 

los hogares es profundo, ya que permiten 

cubrir necesidades básicas, sostienen el 

consumo interno y contribuyen a mejorar el 

bienestar de las familias en distintas regiones 

del país. 

El análisis de las políticas fiscales en torno a las 

remesas resulta fundamental, pues son estas 

las que determinan en qué medida el Estado 

regula, fomenta o limita su aprovechamiento. 

Dichas políticas pueden incidir en aspectos 

como el uso productivo de los recursos, la 

promoción del ahorro, la inversión y la 

protección de los hogares receptores. 

Comprender este vínculo permite no solo 

dimensionar el papel de las remesas en la 

economía familiar, sino también su impacto en 

el desarrollo social y económico del país. 

Este trabajo parte de una visión crítica 

sustentada en la teoría de la dependencia, la 

cual plantea que las remesas, más allá de ser 

un apoyo económico, son también un reflejo 

de las desigualdades estructurales que 

enfrenta México. La migración masiva 

responde a la falta de condiciones para el 

desarrollo, lo que convierte a las remesas en 

una solución temporal que cubre necesidades 

inmediatas, pero que, al mismo tiempo, 

refuerza la dependencia económica de México 

frente a las economías más desarrolladas. 

Esta la investigación busca examinar las 

políticas fiscales relacionadas con las remesas 

y su efecto en los hogares beneficiarios, con el 

propósito de generar una que ayude al diseño 

de políticas públicas más efectivas y a la 

construcción de un mayor bienestar social. 

1. Dependencia económica y social  

 1.1 Contextualización del tema 

El gobierno de México no cobra impuestos por 

las remesas, es decir, el dinero que los 

mexicanos en el extranjero mandan a sus 

familias. Esto se debe a que esas remesas son 
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muy importantes para la economía del país y 

para millones de familias que dependen de ese 

ingreso para vivir. 

Aunque no se cobran impuestos, el gobierno 

ha creado programas para ayudar a que ese 

dinero se use de manera útil, como para abrir 

negocios, mejorar viviendas o invertir en 

educación. También se busca que las personas 

que reciben remesas usen bancos y servicios 

financieros para que su dinero esté más 

seguro y puedan ahorrar. 

Por ejemplo, el Programa 3x1 para Migrantes 

permite que los migrantes, junto con sus 

comunidades y gobiernos locales, inviertan en 

proyectos como escuelas, hospitales y 

parques. Este programa triplica el valor de las 

remesas enviadas para financiar obras 

comunitarias. (Secretaria de relaciones 

exteriores, 2017) 

Otro ejemplo es la Tarjeta FINABIEN Paisano, 

emitida por la Financiera para el Bienestar, que 

facilita el envío de remesas de manera 

electrónica, ofreciendo una alternativa más 

segura y económica para los migrantes y sus 

familias. (Financiera para el bienestar, 2023) 

 1.2 Remesas, medios de envío y costos 

Las remesas son los envíos de dinero que los 

mexicanos que residen en el extranjero, 

especialmente en Estados Unidos, mandan a 

sus familias en México. El gobierno mexicano 

no cobra impuestos por estos recursos, ya que 

reconoce que forman un ingreso fundamental 

para millones de hogares y comunidades 

(Condusef, 2024). Estas transferencias pueden 

realizarse a través de diversos canales, como 

bancos, servicios de transferencia de dinero, 

por ejemplo, Western Union o MoneyGram, así 

como plataformas digitales y aplicaciones 

móviles. 

Si bien no están sujetas a impuestos, el 

gobierno ha implementado programas 

orientados a promover un uso productivo de 

las remesas, incentivando su inversión en 

negocios, vivienda o educación. De igual 

manera, busca fomentar el acceso a servicios 

bancarios y financieros con el fin de brindar 

mayor seguridad al dinero recibido, favorecer 

el ahorro y mejorar la inclusión financiera de 

las familias. 

En cuanto a los medios de envío, destacan: 

● Bancos: permiten transferencias directas 

entre cuentas internacionales; sin embargo, 

en México suelen cobrar comisiones de entre 

$15 y $40 USD por recibir remesas 

internacionales, además de ofrecer un tipo de 

cambio menos favorable al interbancario 

(Altonivel, 2023). 

● Servicios de transferencia de dinero: 

° Western Union: cobra comisiones 

entre $6 y $60 USD, dependiendo del 
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monto y forma de envío. El tipo de 

cambio promedio es de $1 USD = 

$20.1751 MXN (DolarApp, 2023). 

° MoneyGram: las tarifas van desde 

$1.99 USD hasta $252.97 USD, con tipos 

de cambio menos favorables que los del 

mercado interbancario (Wise, 2023). 

° Wise: ofrece comisiones desde $1.75 

USD y maneja el tipo de cambio medio 

del mercado sin recargos adicionales 

(Wise, 2023). 

° DolarApp: aplica una tarifa fija de $3 

USD por transacción, con un tipo de 

cambio competitivo de 

aproximadamente $1 USD = $20.22 

MXN (DolarApp, 2023). 

° Elektra (Banco Azteca): cobra desde 

$120 MXN por operación, con tipos de 

cambio variables según el día (Altonivel, 

2023). 

Fotografía. Remesas 

Al momento de realizar un envío, es crucial 

considerar tanto las comisiones como el tipo 

de cambio, ya que estos factores determinan 

el monto final recibido por las familias. En 

algunos casos, los costos pueden 

incrementarse debido a comisiones dobles 

aplicadas tanto al remitente como al 

destinatario, mientras que tasas cambiarias 

menos competitivas reducen la cantidad de 

dinero que llega a los hogares en México 

(DolarApp, 2023), (Wise, 2023), (Altonivel, 

2023). 

2. Impacto económico y social de las 

remesas en México 

 2.1 ¿Cómo impactan las remesas 

 enviadas desde Estados Unidos en la 

 economía mexicana? 

Según la Universidad Autónoma 

Metropolitana (2024) Las remesas representan 

un apoyo económico fundamental para 

millones de hogares en México. Su 

importancia ha ido en aumento en los últimos 

años, reflejándose en su participación en el 

Producto Interno Bruto (PIB), que pasó del 

2.8% en 2019 al 3.8% en 2022, según el Banco 

de México. Este crecimiento ha estado ligado 

a la recuperación económica global tras la 

pandemia de COVID-19. 

En 2024, las remesas alcanzaron un récord de 

64,745 millones de dólares, un 2.3% más que en 
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2023, destacando su papel como fuente 

constante de ingreso para muchas familias. 

Solo en noviembre de ese año se recibieron 

5,435 millones de dólares mediante 13.7 

millones de transacciones, con un envío 

promedio de 397 dólares, en su mayoría por 

medios electrónicos (99.1%). 

Los meses de junio y agosto de 2024 fueron los 

de mayor recepción de remesas, con montos 

superiores a 6,000 millones de dólares cada 

uno. Este flujo continuo de dinero no solo 

mejora el ingreso familiar, sino que también 

fortalece el consumo interno y contribuye al 

bienestar de muchas comunidades en el país. 

 2.2 ¿Cómo impactan las remesas en el 

 desarrollo social de México? 

Las remesas son unas de las fuentes de 

ingresos más importantes para millones de 

familias mexicanas y un componente crucial 

para la economía del país. 

Estas remesas pueden impactar de forma 

positiva/negativa en el desarrollo social de 

México. 

● En México, las remesas han demostrado ser 

una herramienta poderosa para disminuir la 

pobreza en hogares de bajos ingresos. Según 

el Banco de México (2024), estos flujos de 

dinero han permitido que millones de familias 

mexicanas accedan a una vida más digna, al 

cubrir necesidades básicas como 

alimentación, salud y vivienda. Esto es 

especialmente relevante en estados altamente 

dependientes de las remesas como 

Michoacán, Oaxaca, Zacatecas y Guerrero. 

● Las remesas son un salvavidas para las zonas 

rurales: cerca del 35% de las remesas llegan a 

zonas rurales, donde muchas veces no existen 

oportunidades laborales formales ni servicios 

públicos adecuados. Estos envíos permiten a 

las familias invertir en alimentación, vivienda y 

salud, pero también impulsan economías 

locales al aumentar la demanda de los 

productos y servicios. (FIDA, 2025)   

● Las remesas mejoran la calidad de vida para 

las familias receptoras ya que es una mejora 

directamente en la alimentación, salud, 

educación, vivienda y vestimenta. Muchas 

veces son la única fuente estable de ingresos 

para muchas familias mexicanas. (FIDA, 2025) 

● Un efecto social negativo que las remesas 

pueden ocasionar dependencia económica ya 

que dependen del dinero del extranjero y esto 

frena directamente el desarrollo local. (Colin, 

2023) 

● Un efecto negativo de las remesas es la 

migración ya que por ellas las personas migran 

creyendo que es la única forma de mejorar la 

situación económica de sus familias. (Colin, 

2023)  
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● La separación de las familias en México es un 

problema grave, según la OIM muchas familias 

se separan debido a la migración, 

regularmente para personas en busca de 

trabajo en países desarrollados. Esta situación 

afecta a sobre todo a quienes se quedan atrás, 

los niños esta situación trae consigo otros 

problemas como abandono, problemas 

emocionales, según la organización 

internacional para las migraciones (OIM), 

también hay riesgos de que sufran negligencia 

si no hay un adulto que los cuide. 

 2.3 ¿Con que frecuencia reciben remesas 

 los hogares mexicanos? 

Figura 1. Frecuencia con la que las familias 

mexicanas reciben remesas internacionales 

2025. 

Fuente: Elaborado a partir de 

https://www.kantar.com/latin-

america/inspiracion/consumidor/2025/impacto

-de-las-remesas-y-programas-sociales-en-el-

consumo-masivo-mexicano (Fernando Girón, 

2025) 

 

Según Fernando Girón (2025) nos dice que El 

8% de los hogares recibe remesas con una 

frecuencia en mayor medida mensual. 

Según Fernando Girón (2025) la mayoría de los 

hogares que reciben remesas en México las 

destinan a cubrir necesidades básicas. Un 50% 

las utiliza para comprar productos de 

consumo masivo como alimentos y artículos 

del hogar. Un 38% las emplea para pagar 

servicios como agua, luz e internet. 

Otros usos incluyen: 

● 16.4% en gastos no especificados 

● 11% en educación (colegiaturas, útiles, libros) 

● 10% en pago de deudas 

● 9% en ropa y calzado 

● 8% en remodelación y mantenimiento del 

hogar 

● 5% en electrodomésticos 

● 3% en entretenimiento 

● 0.7% en tecnología (celulares, 

computadoras, etc.) 

Este patrón refleja que las remesas son clave 

para cubrir necesidades esenciales y mejorar 

la calidad de vida de muchas familias. 

  

2.4 Estados que reciben más remesas en 

 México 
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Según Patricia San Juan (2025), el 96% e todas 

las remesas que recibió México en 2024 

provienen de Estados Unidos. 

En 2024 México recibió 62,529 millones de 

dólares en remesas según Patricia San Juan 

(2025) esta cantidad representa: 

 3.7% de producto interno bruto (PIB) del país. 

44% del total de divisas que entran a México, 

es decir, casi la mitad del dinero que entra al 

país del extranjero. 

Patricia San Juan (2025) destaca que las 

remesas ya no son solo una ayuda ahora se han 

vuelto una columna económica clave para 

México. 

Patricia San Juan (2025) muestra que los 

estados que más reciben remesas son: 

● Guanajuato  

● Michoacán 

● Jalisco  

Patricia San Juan (2025) menciona que a cada 

estado llegaron 5.500 millones de dólares en 

2024. 

 

 

 

Mapa 1. Estados de México que en 2024 

recibieron mayores y menores montos de 

remesas 

Fuente: Elaboración propia a partir de 

https://elpais.com/mexico/2025-05-25/golpe-

al-96-de-las-remesas-que-recibe-mexico-las-

consecuencias-del-gravamen-de-ee-uu-en-seis-

graficos.html 

Este mapa indica los estados de México que en 

2024 recibieron mayores y menores montos 

de remesas, de acuerdo con datos de Banxico. 

Los estados marcados en rojo, como 

Michoacán, Jalisco y Guanajuato, destacan por 

concentrar los mayores porcentajes del total 

nacional, lo que refleja una alta dependencia 

económica de estos ingresos. En contraste, los 

estados en verde, como Baja California Sur y 

Campeche, muestran una recepción mucho 

menor, indicando menor dependencia de las 

remesas. 

Estos estados, además de tener antecedentes 

de alta migración, reciben una cantidad alta en 

remesas que supera el 10% de su PIB. Es decir, 

de cada 100 personas que se mueven en la 
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economía de los estados mencionados, más de 

10 provienen de remesas. 

Gráfico 1. Remesas recibidas por estado 

(millones de dólares) 2024. 

 
Fuente: Elaborado a partir de 

https://elpais.com/mexico/2025-05-25/golpe-

al-96-de-las-remesas-que-recibe-mexico-las-

consecuencias-del-gravamen-de-ee-uu-en-seis-

graficos.html 

Según Patricia San Juan (2025) los estados de 

USA que mandan más remesas a México son: 

● California: en 2024 mando 20,412 millones de 

dólares, esto representa el 32% del total de las 

remesas que México recibe de USA. 

● Texas: mando 9,002 millones de dólares, 

representa el 14.4% del total. 

Estos dos estados por si solos aportan casi la 

mitad de todo el dinero que se manda de USA 

a México. 

Otros estados de igual importancia son: 

● Illions  

● Georgia  

● Colorado  

● Florida  

● Nueva york  

● Carolina del norte 

Mapa 2. Principales estados de EE. UU. Que 

envían remesas a México 

 

Fuente: Elaborado a partir de 

https://elpais.com/mexico/2025-05-25/golpe-

al-96-de-las-remesas-que-recibe-mexico-las-

consecuencias-del-gravamen-de-ee-uu-en-seis-

graficos.html 

Este mapa  indica que California y Texas son 

los principales emisores de remesas hacia 

México, con envíos de 17.5 y 13.9 mil millones 

de dólares, (resaltados en rojo). También 
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destacan estados como Florida, Illinois y 

Nueva York en naranja, por sus contribuciones 

importantes. En contraste, estados como 

Nevada, Arizona y Washington tienen montos 

más bajos, indicados en verde. Esto refleja una 

concentración de envío de remesas en zonas 

con alta población mexicana o latina. 

Estos 6 estados envían entre 2% y 4% cada uno 

del total de las remesas. 

Esto nos dice que las remesas mexicanas están 

muy concentradas y dependen de pocos 

estados de USA, esto aumenta el riesgo si 

cambia la política de esas zonas. 

 2.5 ¿En que se usan principalmente las 

 remesas en México? 

Según el economista (2023), nos dice que 

existe un crecimiento histórico en las remesas 

y las familias mexicanas en su mayoría las 

utilizan para cubrir necesidades básicas de 

supervivencia. Lejos de un uso para inversión 

o un ahorro son destinadas para alimentación, 

salud y servicios del hogar esto nos refleja una 

situación vulnerable en los hogares 

receptores.      

 

 

 

 

Gráfica 2. Uso de las remesas en México 2023, 

BID 

 
Fuente: Elaborado a partir de 

https://www.google.com/url?sa=i&url=https%3A

%2F%2Fwww.eleconomista.com.mx%2Feconomia

%2FEn-que-se-gastan-las-remesas-que-reciben-

las-familias-segun-el-BID-20231230-

0009.html&psig=AOvVaw2JcEZtp4v8iIPjFoCo9iWE

&ust=1754110954000000&source=images&cd=vfe&

opi=89978449&ved=0CAYQrpoMahcKEwjoqpzU6ui

OAxUAAAAAHQAAAAAQBA (El economista,2023) 

Esta grafica indica los porcentajes de uso de 

remesas en los hogares mexicanos datos del 

2023 

3. Políticas fiscales y su relación con el 

uso de las remesas en México 

 3.1 Políticas Fiscales 

Actualmente existen 4 políticas fiscales que se 

aplican en remesas: 

1. Según Roberto Colin (2023) En México, 

regularmente se deducen del Impuesto Sobre 

la Renta (ISR) las remesas, dado que se 

perciben como donativos. Esta sanción se 
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aplica sin restricción de cantidad cuando 

provienen de familiares directos en línea, tales 

como padres, hijos o pareja. No obstante, si la 

donación se origina en familiares no directos 

(como tíos o primos), solo se encuentra libre si 

no excede un límite anual que exceda tres 

veces el valor de la Unidad de Medida y 

Actualización (UMA). Si se excede ese importe, 

el sobrante debe ser declarado y abonado el 

ISR. 

2. Según Agustín Gordillo (2023) es 

obligación informar al SAT, a pesar de que en 

la mayoría de las situaciones las remesas están 

libres de impuestos, si la suma obtenida en un 

año excede ciertos límites —por ejemplo, 

600,000 pesos—, el receptor en México tiene 

la obligación de incluirlas en su informe anual 

ante el SAT. Aunque no producen impuestos, 

es aconsejable declararlas como "otros 

ingresos" para prevenir irregularidades 

tributarias y posibles auditorías. 

3. Según el Boletín No. 6707 emitido por la 

Cámara de Diputados de México, en 2024 se 

presentó una propuesta de ley para modificar 

el artículo 93 de la Ley del Impuesto sobre la 

Renta. Esta iniciativa, propuesta por la 

diputada Paulina Aguado Romero (Movimiento 

Ciudadano), tiene como finalidad ampliar la 

exención fiscal de las remesas para incluir a 

familiares de segundo grado, como tíos, 

sobrinos y primos. El objetivo es evitar que 

estos beneficiarios tengan que pagar 

impuestos al recibir remesas, al igual que 

ocurre con los parientes en línea directa, 

reduciendo así la carga fiscal sobre estos 

apoyos financieros. 

4. Según David Álvarez (2024), en México 

las remesas no están sujetas al pago de 

impuestos adicionales como el ISR ni al IVA, el 

cual es un impuesto al consumo aplicado 

sobre bienes y servicios. Aunque existen 

rumores sobre la posibilidad de que se 

apliquen impuestos a las remesas, 

actualmente no existe ninguna disposición 

legal que lo respalde. Es importante destacar 

que las remesas permanecen exentas de IVA 

sin embargo, las comisiones que cobran  los 

bancos o plataformas de envío por la 

transferencia de dinero sí podrían estar 

sujetas a este impuesto, ya que se consideran 

un servicio gravable conforme a la legislación 

vigente. 

Principalmente, las remesas familiares están 

libres de impuestos; sin embargo, es necesario 

ser cauteloso con los límites anuales y las 

responsabilidades de informar al SAT. Existen 

proyectos en marcha para ampliar y oficializar 

estas exenciones, particularmente para 

parientes de segundo grado. 
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3.2 ¿Cómo afecta el uso de las remesas 

para el desarrollo sostenible de México? 

La llamada ‘’trampa de remesas’’ por José 

Rodríguez (2022), (remittance trap) es una 

condición en la que las comunidades 

receptoras de remesas experimentan una 

dependencia estructural en estos recursos 

como fuente principal de ingreso, lo que 

puede limitar su capacidad de desarrollo 

autónomo a un largo plazo.  

Imagen. Tipo de cambio 

Esta situación se refleja claramente en el caso 

de México, según un estudio del Baker 

Institute for Public Policy (2022), donde se 

destacan dos aspectos clave: 

A. Las remesas generan crecimiento 

económico a nivel municipal, pero no a nivel 

estatal. 

Esto nos dice que, aunque las comunidades 

que reciben remesas pueden experimentar un 

económico local, ese crecimiento no se 

extiende al resto del estado ni genera un 

desarrollo sostenible más amplio. 

B. Un mayor volumen de remesas puede tener 

un efecto negativo en el desarrollo. 

Cuando las remesas representan una 

proporción muy alta del ingreso local, pueden 

aumentar la dependencia económica en lugar 

de promover inversiones productivas o 

mejoras. Es decir, más remesas no siempre se 

traducen en mejor calidad de vida a largo 

plazo. 

Si bien las remesas ofrecen alivio económico 

inmediato, también pueden convertirse en un 

obstáculo para el desarrollo sostenible. 

Un claro ejemplo de la “trampa de remesas” se 

encuentra en el estudio de Alejandro I. Canales 

(2004), quien analiza el caso de Teocaltiche, 

Jalisco, una comunidad con alta migración 

hacia Estados Unidos. Canales señala que, 

aunque las remesas representan una fuente 

importante de ingreso para las familias, estas 

se utilizan principalmente para consumo 

diario y no para inversión productiva. Como él 

mismo señala:  

"En Teocaltiche, Jalisco, las remesas son 

utilizadas mayoritariamente para cubrir 

necesidades básicas y consumo corriente, 
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mientras que la inversión productiva y el 

ahorro son mínimos, lo que limita el desarrollo 

económico local y crea una dependencia 

continua de los recursos externos" (Canales, 

2004, p. 213). 

Esto limita el desarrollo económico local y 

aumenta la dependencia de recursos externos, 

impidiendo que la comunidad aumente su 

crecimiento autónomo. Así, el caso de 

Teocaltiche ilustra cómo la trampa de remesas 

puede frenar el desarrollo sostenible al 

fomentar una economía basada en las 

remesas, más que generar oportunidades 

dignas para las personas. 

Aunque las remesas ayudan a muchas familias 

en México a cubrir sus necesidades básicas, 

también pueden tener efectos negativos en el 

desarrollo del país. José Rodríguez (2022) 

habla de la "trampa de remesas", que se refiere 

a cuando las comunidades se acostumbran a 

vivir de ese dinero y dejan de buscar otras 

formas de generar ingresos. Esto se ve 

claramente en el caso que estudió Canales 

(2004) en Teocaltiche, Jalisco, donde la 

mayoría del dinero que llega del extranjero se 

gasta en consumo y no en proyectos 

productivos. Esto muestra que esta 

dependencia puede ser un problema serio, ya 

que impide que las comunidades crezcan de 

forma sostenible y desarrollen una economía 

propia que no dependa tanto del dinero 

enviado por migrantes. 

Otro ejemplo reciente se observa durante la 

pandemia de COVID-19. Las remesas enviadas 

a México aumentaron significativamente 

debido a que muchos trabajadores en Estados 

Unidos recibieron seguros de desempleo o 

tenían mejores salarios. Sin embargo, como 

señala el Fondo Monetario Internacional, "a 

pesar de este aumento, las remesas no 

necesariamente contribuyen al crecimiento 

económico sostenible de México" (FMI, 2022). 

Esto señala que, aunque estas transferencias 

ayudaron a las familias a cubrir sus 

necesidades inmediatas durante la crisis, la 

mayoría del dinero se destinó al consumo 

diario y no a inversión productiva. Por eso, 

este fenómeno refuerza la idea de la “trampa 

de remesas”, mostrando cómo una 

dependencia prolongada de este ingreso 

puede limitar el desarrollo económico local y 

la creación de oportunidades sostenibles para 

las comunidades. 

Fotografía. Comunidades en México 
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Conclusión 

Las remesas enviadas desde el extranjero, 

especialmente desde Estados Unidos, han 

adquirido una gran importancia para la 

economía mexicana y para millones de familias 

que dependen de este ingreso para subsistir. A 

lo largo de este ensayo se comprobó que, más 

allá de representar una ayuda económica 

directa, las remesas se han convertido en un 

pilar estructural del país, llegando a superar 

los ingresos generados por sectores como el 

petróleo y el turismo (San Juan Flores, 2025). 

El análisis demuestra que las remesas no están 

gravadas con impuestos directos, pero sí 

existen reglas fiscales sobre su manejo, límites 

y declaración. Aunque estas políticas buscan 

proteger a las familias receptoras, aún existe 

una falta de políticas para transformar estas 

transferencias en inversión productiva o 

ahorro, lo cual podría fortalecer el desarrollo 

sostenible a largo plazo. 

Además, se comprobó que el uso principal de 

las remesas sigue enfocado en cubrir 

necesidades básicas como alimentación, 

servicios y salud, lo que refleja las condiciones 

de vulnerabilidad que viven muchas de las 

familias que las reciben. Esto indica que las 

remesas son una solución inmediata, pero no 

resuelven los problemas de fondo, como la 

falta de empleo formal, el rezago en servicios 

públicos o el abandono del campo. 

Se destacó la enorme concentración del envío 

de remesas desde estados específicos de USA, 

como California y Texas, lo cual representa un 

riesgo ante cualquier cambio político o 

económico en esas regiones. Del lado 

mexicano, estados como Michoacán, Jalisco y 

Guanajuato reciben los mayores montos, lo 

que refuerza la dependencia económica de 

ciertas zonas. 

Para finalizar, las remesas son un motor 

económico esencial, pero también una señal 

de alerta. Al ser la principal fuente de ingreso 

para millones de familias mexicanas refleja un 

problema estructural que debe atenderse con 

políticas más sólidas, inclusivas y enfocadas en 

el desarrollo. Solo así se podrá romper el ciclo 

de dependencia y avanzar hacia un país con 

más oportunidades para todos sin necesidad 

de migrar para una mejor vida. 
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Narcisismo e individualismo en la sociedad neoliberal: un análisis 

del discurso 
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Resumen 

El ensayo presente analiza cómo el modelo 

neoliberal ha transformado la subjetividad 

contemporánea, promoviendo la cultura de 

autorrealización con discursos meritocráticos 

sobre el éxito y fracaso sin tomar en cuenta 

otros factores. Autores como Gillies Lipovesky, 

Peter Sloterdijk y Karl Marx muestran que el 

sujeto neoliberal se va a percibir como una 

empresa o mercancía que debe venderse, obli-

gado a optimizar su cuerpo, su mente e incluso 

sus emociones. Esta lógica se ve reflejada 

con incorporaciones de tecnologías y las nue-

vas maneras de relacionarse por medio de re-

des sociales, donde se transmiten los discur-

sos antes mencionados. Al percibir la narra-

tiva, los individuos comienzan a perder empa-

tía por el resto de los sujetos y sus relaciones 

en cualquier ámbito dejan de ser sustanciales 
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para su bienestar. Se convierte en un problema 

de salud pública cuando masivamente los su-

jetos desarrollan trastornos y enfermedades 

mentales como la depresión, ansiedad e in-

cluso el narcisismo. 

Palabras clave 

Narcisismo, neoliberalismo, sociedad, indivi-

dualismo y discurso. 

 

Introducción 

En la actualidad vivimos rodeados de actitudes 

que suelen parecer parte del ser y evolucionar, 

con la idea de autovenderse. Ahora con las in-

corporaciones tecnológicas y más humaniza-

das, es fácil sustituir a los individuos en cual-

quier ámbito de su vida, tales como la maqui-

naria sustituyen a los trabajadores, el internet 

a los libros, las televisiones al teatro e incluso 

las formas de socializar modernas son por me-

dio de aplicaciones vía internet.  La sociedad 

se va moldeando de acuerdo con lo que exista 

a su alrededor y a lo largo de los años hemos 

escuchado historias sobre personajes con ca-

racterísticas que ahora son deseables en los 

trabajadores, fomentando el individualismo 

competitivo.  

El marco teórico se va a tomar desde distintos 

autores,  Peter Sloterdijk, inscrito en la co-

rriente de filosofía crítica postmoderna, del 

sociólogo Gillies Lipovetsky representante de 

la sociología cultural contemporánea, particu-

larmente de la teoría de hipermodernidad, y 

por último a Karl Marx quien es fundador de la 

teoría Marxista, corriente materialismo histó-

rico y dialectico, intentando demostrar la si-

guiente hipótesis planteada, el narcisismo no es 

solo un fenómeno psicológico sino que es conse-

cuencia del sistema económico actual y la salud 

mental colectiva.  

El tema se eligió por interés personal y cono-

cimiento previo de la patología en personas 

narcisistas, la conexión entre la economía y el 

trastorno es interesante ya que nos podría 

marcar patrones de conducta, además puede 

ayudar a encontrar una solución donde se 

trate de mitigar la fomentación de personali-

dades que pueden ser un problema de salud 

mental pública. 

 

Imagen. Personas conectadas en internet 
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¿Qué es el narcisismo y que es neolibera-

lismo? 

El término “narcisismo” nace de una antigua 

historia griega en donde Narciso era un joven 

que se enamoró de su propio reflejo que al mi-

rarse sentenció su perdición, ya que murió de 

sed y hambre. Al morir su sangre en el pasto 

hizo que florecieran los famosos “narcisos”.  

Freud fue el primer hombre en estudiar al nar-

cisismo, en su libro titulado "Zur Einführung 

des Narzißmus" (Introducción al narcisismo) 

(1914) encontró que las personas al cre-

cer como individuos tienden a desarrollar ras-

gos de la personalidad narcisista, hay dos eta-

pas, el narcisismo primario es cuando el niño 

está en crecimiento y el narcisismo secunda-

rio es cuando a los individuos les deja de im-

portar el resto y se centran en ellos mismos.  

El narcisismo es un rasgo de la personalidad 

que se basa en la autopercepción exagerada, 

todo el tiempo necesita atención constante de 

las personas, sentirse visto y aceptado, en ca-

sos extremos se desarrolla una patología. Sin 

embargo, es importante entender que el con-

cepto de narcisismo está asociado a un com-

portamiento que va más allá de la estructura 

individual o psicológica, sino que también está 

relacionada con la estructura de la sociedad, 

es decir, en los sistemas económicos y socia-

les. Es por este tipo de conductas que se le vin-

cula con el neoliberalismo como un modelo 

político y económico, inmerso en el narci-

sismo. En la Gaceta de la UNAM Roberto Gu-

tiérrez (2022) en su artículo “El neoliberalismo 

aun no llega a su fin” explica que es el  neoli-

beralismo como un modelo económico y polí-

tico que busca el desarrollo pleno del capita-

lismo, con base a las leyes del mercado sin in-

tervención del estado, surgió en el siglo XX 

como respuesta a la reestructuración de las 

economías después de la segunda guerra 

mundial y de la intervención del Estado teoría 

que Keynes (1936) propuso en su obra “Teo-

ría  general del empleo, interés y dinero.” 

“Los principales promotores del neoliberalismo 

–cuyo ‘recetario’ incluye, entre otras medidas, la 

apertura de las economías nacionales, la reduc-

ción del gasto público, la privatización de las 

empresas estatales, la ampliación de la base fis-

cal, pero sin elevar los impuestos a los sectores 

con mayores ingresos y, sobre todo, un mayor 

flujo de capitales– fueron Margaret Thatcher 

[…] y Ronald Reagan […]” (Gaceta UNAM, 2022). 

El sistema neoliberal está enfocado en la pri-

vatización de los bienes, en los últimos años 

con la incorporación de tecnologías el dis-

curso sobre la “autorrealización” y la “autoex-

plotación”  lleva a perder el espíritu del ser, la 

privatización orilla a las empresas a operar 

bajo la lógica de máxima eficiencia y competi-

tividad, bajo ese contexto buscan reducir cos-

tos y maximizar la productividad, lo que las 
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lleva a optar por tecnologías avanzadas como 

la inteligencia artificial (AI), esta tendencia le-

jos de generar empleos lleva a la sustitución de 

mano de obra humana por tecnología lo que 

agrava la precarización laboral y las desigual-

dades, al ser desplazados los individuos bus-

can obtener empleos fomentando la autoex-

plotación, primero con el discurso de “si pue-

des lograrlo pese a todo” que no toma las con-

diciones sociales ni económicas de los indivi-

duos, como segundo es  con el desarrollo  tec-

nológico,  los individuos deben de ser cada vez 

más especializados en su rama, lo que implica 

un mayor tiempo de estudio solo por querer 

subsistir y no por el amor a lo que hacen, el 

tercero es el ejército de reserva ya que al exis-

tir siempre más opciones los individuos cons-

tantemente deberán estar enganchados y so-

portar las condiciones precarias de las empre-

sas. Al invertir todo su tiempo en busca de ma-

neras para subsistir, los individuos comienzan 

a perder el interés por cultivar su espíritu y 

caen en la trampa del discurso neoliberal, 

dado que, solo quieren sobrevivir a los cam-

bios económicos y sociales.  

Asimismo, la convergencia entre temas inter-

disciplinarios radica en que el sistema neoli-

beral intenta fomentar el individualismo en la 

sociedad y como consecuencia estos rasgos de 

la personalidad son más susceptibles a vol-

verse trastorno o patología , por dos cosas, la 

primera es que buscan su propio beneficio 

porque están atados a la narrativa de venderse 

a sí mismos para sobrevivir, y dos la normali-

zación de estas conductas en puestos de po-

der  que por consecuencia nos lleva a socieda-

des sin empatía o lo que Lipovetsky en su obra 

titulada L’ère du vide. Essais sur l’individua-

lisme contemporain” (La era del vacío: ensayo 

sobre el individualismo contemporáneo) (1983) 

llamó narcisismo colectivo. 

El narcisismo y su vinculación con el neo-

liberalismo 

Como ya se mencionó, el narcisismo no se 

puede tomar únicamente como una patología 

perteneciente del área psicológica que puede 

ser consecuencia del sistema neoliberal dando 

paso a la autoexplotación para mejorar el ren-

dimiento del modelo, haciendo a las personas 

cada vez más individualistas por miedo a per-

der lo poco que el sistema les ha otorgado.  

Gillies Lipovesky propone en “la era del vacío” 

(1983) que el narcisismo es un individualismo 

posmoderno bajo este sentido el autor dice 

que ya no se trata de una autonomía personal, 

ahora el individuo va a encerrarse en la bur-

buja de lo privado, obsesionado por querer ser 

y por la gratificación inmediata. Según Lipo-

vetsky el narcisismo posmoderno es el cambio 

de los compromisos colectivos por la auto-

rrealización y la obsesión por su imagen.  
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Por otro lado, Peter Sloterdijk crea un con-

cepto llamado “espuma” mismo que pasa de 

un individualismo limitado a un individualismo 

total, el concepto se refiere a una metáfora 

que representa una estructura social postmo-

derna como conjunto de burbujas donde cada 

individuo habita de forma aislada, privada y 

frágil. Formando un conjunto de burbujas que 

va a crear la espuma, al no poder salir de esta 

burbuja se crean relaciones interpersonales 

vacías, sin conexiones reales, únicamente con 

aquello que intentan transmitir, sin dejar ver 

su vulnerabilidad y las imperfecciones de su 

humanidad.  

Bajo estas dos perspectivas se ve el punto de 

intersección basado en el narcisismo posmo-

derno como un síntoma de la fragmentación 

de la sociedad que promueve la competencia 

emocional y la búsqueda de reconocimiento 

como mecanismo de supervivencia social. En 

este sentido el sistema neoliberal no es una 

transformación en la economía sino un cambio 

en el pensamiento social y psicológico de ma-

sas. Como resultado el otro individuo deja de 

ser un compañero y se convierte en un espejo: 

donde puede verse validado o rechazado de 

acuerdo con lo que quiera proyectar.  

Sumado a ello, Marx en sus manuscritos de 

1854 da el concepto de la alienación de los in-

dividuos y algunos autores también lo han 

usado para explicar cómo el sistema capita-

lista deshumaniza a los trabajadores de sí mis-

mos; hay cuatro formas explicadas por Marx 

que lo ejemplifica. La primera es la alienación 

respecto al producto de su trabajo; cuando el 

trabajador crea un producto, pero este le per-

tenece al capitalista. La segunda es la aliena-

ción en el proceso de trabajo; donde el proceso 

de producción es rutinario, además el trabaja-

dor no tiene el control sobre qué producir y 

cuándo producir. El tercero es la alienación de 

la esencia humana; “el trabajo creativo y libre 

es parte de lo que nos hace humanos. Pero en el 

capitalismo, el trabajo nos deshumaniza. Ya no 

es expresión de vida, sino de supervivencia.” 

(Marx 1854). Por último, es la alienación res-

pecto a los otros seres humanos; el sistema fo-

menta la competencia entre individuos to-

mando al otro como amenaza.   

Para fundamentar la vinculación entre ambos 

temas tenemos algunos autores que dicen que 

el sistema neoliberal invade las esferas priva-

das de los individuos, tales como:  

Michel Foucault (2007) , en sus Lecciones en el 

Collage France: Nacimiento de la biopolítica 

explica que el neoliberalismo no solo actúa en 

la política y la economía, sino que también or-

ganiza la vida social y personal de los indivi-

duos, donde explica que él es configurado 

como una empresa y que cada parte de su vida 

tiene que capitalizarse.  
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Wendy Brown (2015) en El pueblo sin atributos 

sostiene de igual manera que el neoliberalismo 

va más allá de la economía invadiendo la esfera 

política y social, vaciando la democracia de 

contenido. A los ciudadanos ya no se les toma 

como individuos, ahora son capital humano.  

En La nueva razón del mundo (2013), Dardot y 

Laval afirman que el neoliberalismo es una “ra-

cionalidad política” que produce subjetivida-

des, donde no se va a limitar a privatizar em-

presas o abrir mercados si no que moldea la 

forma de pensar, actuar, sentir, moldeando la 

autoexplotación y normalizando la competen-

cia.  Aunado a esto, es fundamental que la crí-

tica al modelo neoliberal como intrusivo en los 

individuos no es algo reciente, ya que Horkhei-

mer y Adorno (1947) advertían en la “Dialéctica 

del Iluminismo” que las industrias estaban in-

teresadas en reducir a la humanidad en su 

conjunto y ver a los individuos como sus pro-

pios clientes y empleados, utilizando la des-

personificación y sin pasar de ser objetos, 

viendo al individuo como sustituible. 

Individualismo, esfera privada y redes so-

ciales 

Individualismo 

En las últimas décadas el individualismo se ha 

vuelto cultura, la desensibilización por las si-

tuaciones ajenas a los problemas; los sujetos 

en el sistema neoliberal se auto-venden fo-

mentando la autorrealización como objetivo 

principal de vida, y cayendo dentro del dis-

curso de “ si no logras éxito es tu culpa”, mismo 

que no toma en cuenta las condiciones socia-

les de los individuos y encierra el éxito en el 

esfuerzo individual; si bien, hay casos de éxito, 

son pocos. Bajo este sustento el narcisista lo 

toma como el “yo debo destacar” y se centra 

únicamente en el mismo.  

Las escuelas públicas en México les enseñan a 

los niños de primaria que para poder entrar al 

cuadro de honor o la escolta deben de hacer 

un sacrificio personal subiendo sus califica-

ciones y resaltando sobre su clase, estos luga-

res de “escolta” donde normalmente se hacen 

honores a la bandera es el primer discurso me-

ritocrático que escuchan los individuos, el dis-

curso se vuelve individualista cuando los pro-

fesores les dicen que sin una vida académica 

no podrán subir de estatus social. El hecho de 

medir cuán capaz son las personas única-

mente por una calificación no es considerado 

real, ya que, conlleva más que una nota, es de-

cir, los niños suelen estar influenciados por 

muchas más variables (sociales, económicas, 

religiosas, etc.) y depende del apoyo que les 

dan sus padres, así como si el padre les ayuda 

hacer la tarea o pasa tiempo de calidad con 

ellos, también si sus progenitores pueden ayu-

darlos de acuerdo a su grado académico, si tie-
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nen hermanos o  si tienen otros deberes do-

mésticos. Puesto que, la educación en México 

es gratuita y obligatoria todos los niños inclu-

yendo los de bajos recursos deben acceder a 

ella, así que una calificación está sesgada y no 

refleja por completo el desempeño ni el ta-

lento de los individuos. A raíz de esto se puede 

ver cómo la perspectiva neoliberal de éxito o 

fracaso se quedan en el diario vivir de las per-

sonas. 

De acuerdo con lo anterior, un ejemplo repre-

sentativo es el caso mexicano. En 2022, un es-

tudio de la Organización para la Cooperación 

y el Desarrollo Económico ( OCDE) analizó a 38 

países y encontró que México es el país que 

más horas trabaja al año, con un promedio de 

2,226 horas, muy por encima de países como 

Estados Unidos, donde el promedio fue de 1,811 

horas anuales. Sin embargo, a pesar de esta in-

tensa carga laboral, México no alcanza los 

mismos niveles de productividad que países 

con menor cantidad de horas trabajadas, lo 

que pone en duda la relación directa entre es-

fuerzo individual y resultados económicos. La 

narrativa del discurso pierde veracidad con el 

ejemplo presente ya que por mucho que tra-

bajen los mexicanos no pueden mejorar su ca-

lidad de vida. 

Esfera privada 

La esfera privada es aquella con la que se com-

parte mayor tiempo de vida, como la esfera 

donde el individuo va a desarrollar su manera 

de vivir y ser, hay núcleos familiares a los que 

se nombrara el primario y secundario. El pri-

mero es donde naces, creces y te desarrollas 

los primeros años de vida, en el segundo se 

crea por conciencia y decisión propia una 

nueva familia.  

Ahora como ya se ha visto los individuos se 

forman de acuerdo a lo que la sociedad les en-

seña, se dice que es exitoso aquel que en su 

mediana edad sigue estudiando y termina la 

universidad, se casa, tiene una familia, pero 

¿qué tan cierto es?, se tiene que contextualizar 

que la universidad a pesar de ser pública no es 

para todos, tienen que tener cierta economía, 

estabilidad emocional e incluso salud. Con-

forme se avanza en la esfera privada de la edad 

media, si existe el privilegio ya mencionado 

para seguir el camino del “éxito”, se encuentra 

a personas similares entre sí o con mayores 

privilegios de los que el individuo goza, el su-

jeto se ve inmerso en un círculo vicioso donde 

anhela convertirse en lo que representan sus 

amigos o conocidos, llegando incluso a con-

fundir su ser con el deseo de llegar a ser. 

Lipovesky habla sobre el flip que es una forma 

adaptada de narcisismo, anteriormente las 

personas cuando estaban angustiadas por no 

tener aquello que anhelaban eran más suscep-

tibles al sentir y optaban por el  suicidio; ahora 

es más bien una patología emocional del sujeto 
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neoliberal, es decir, no va a explotar o que-

brarse, incluso no se va a sentir vulnerable, 

solo va a estar en un estado de vacío cons-

tante, enfocado en sí mismo pero sin relacio-

nes reales, con apatía hacia el resto de la hu-

manidad, provocando no crear relaciones in-

terpersonales intimas, ya que, solo se concen-

tra en el ‘como me siento’ sin llenar aquel vacío 

que malluga la mente y destroza el alma.  

Ahora bien, si se une la esfera privada con el 

individuo se forma la segunda familia por me-

dio de empatía, de vulnerabilidad y de cons-

trucción en conjunto, dado que el individuo 

tiene el flip en el discurso de sí mismo, pierde 

el control de aquello que sale de sus manos; el 

individuo puede hacer dos cosas: la primera es 

buscar alejarse de todas aquellas personas que 

van a intentar entrar a su vida para que nadie 

se dé cuenta de que solo es un ser humano tra-

tando de sobrevivir al sistema. La segunda es 

que el individuo intentará controlar a aquellas 

personas que ingresen a su círculo social por 

medio de manipulaciones, en caso de parejas 

pueden llevar a la otra persona a un círculo de 

violencia narcisista. (Estos casos son tomados 

como extremos.)  

La sociedad estará formada entonces de las 

historias que los individuos se están contando 

a sí mismos formando lo que Sloterdijk deno-

mina sociedad espuma, es decir, múltiples 

subjetividades aisladas que apenas logran for-

mar lazos emocionales. 

Bajo este argumento, vale la pena destacar que 

la Universidad Católica Australiana, 

Strathfield, Nueva Gales del Sur, Australia 

(2022), Oliver, Coates, Bennet y Willis realiza-

ron un estudio sobre Narcisismo y violencia de 

pareja: una revisión sistemática y un metaaná-

lisis. En el estudio se reveló que existe una 

fuerte correlación entre las personas que han 

sufrido violencia psicológica y ciberacoso con 

sus parejas con ciertos rasgos de personalida-

des narcisistas, algunas no estaban vinculados 

a las agresiones físicas y las sexuales no eran 

suficientes para hacer un estudio a profundi-

dad. Se incluyeron 22 estudios con un total de 

11,520 personas. Se encontró que la relación 

entre narcisismo y violencia en pareja íntima 

es positiva (más narcisismo = más probabilidad 

de violencia en pareja) y el valor estadístico r= 

.15 que indica una correlación pequeña pero 

significativa. El argumento refuerza la necesi-

dad de destacar que el narcisismo no se puede 

tratar sólo como un fenómeno psicológico 

sino también un fenómeno que afecta a la so-

ciedad.  

Sumado a lo anterior, la especialista Durvasula 

y la estadística Heather Harris en el 2024 en-

contraron que el 10 por ciento de la población 

estadunidense tienen algún tipo de rasgo nar-
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cisista que afecta sus relaciones interpersona-

les y un estudio de 2023 de Journal of Perso-

nality and Social Psychology marcó que el gé-

nero masculino tiene mayor predominancia 

con este rasgo de la personalidad en un estu-

dio de 270,000 participantes. (Abby Ellin 2024).  

Redes sociales 

A partir de los 2000 comenzaron a ser más 

usadas las redes sociales, principalmente en el 

2004 con la creación de Facebook, este mo-

mento marca una nueva era de cómo los indi-

viduos van a cambiar su manera de relacio-

narse. Las redes sociales no son precisamente 

malas, lo dañino son aquellos mensajes que da 

la sociedad sobre el éxito de cada individuo 

promoviendo la apatía; Es posible gracias a la 

exposición de información de manera inme-

diata sobre lo que sucede en el mundo entero, 

desde desastres naturales, problemas políti-

cos, guerras, incluso si algún conocido nece-

sita ayuda para alguna donación de sangre. El 

hecho de estar tan apegados a las redes socia-

les trae como consecuencia una desconexión 

de los problemas en conjunto, centrándose 

nuevamente en el ser y desarrollando desensi-

bilización colectiva.  

Por un lado, tener acceso a tanta información 

de manera inmediata, Lipovetsky menciona 

que la edad moderna estaba obsesionada por 

la revolución y producción mientras que la 

postmoderna está obsesionada con la infor-

mación y expresión. Al seguir a personas que 

no están dentro de su estatus social ocasiona 

comparaciones que puede llevar a los indivi-

duos a desarrollar síntomas de trastornos 

mentales, asimismo, un estudio realizado por 

la Association for Psychological Science (2017) 

encuesta más de medio millón de estudiantes 

donde aumentó en un 33% los síntomas de-

presivos entre 2010 y 2015, edades promedio 

que tenían acceso a un dispositivo inteligente 

y a las redes sociales. Además, después de la 

pandemia la universidad de Penn State Uni-

versity (2015) reportó que aumentaron un 30 

% la visita de los universitarios a lugares de sa-

lud mental por síntomas de depresión y ansie-

dad. 

Por otro lado, toda la vida de una persona in-

cluyendo su personalidad se va a reflejar en un 

perfil de alguna red social, también la bús-

queda de sus parejas van a estar sujetas a apli-

caciones donde se crea esta ilusión de tener a 

todos a la disposición y a un par de clicks, per-

diendo el interés por otras personas, incluso 

una plática de conocimiento sencillo se va a 

convertir en solo un perfil por medio de pre-

guntas que la app va haciendo, generando un 

algoritmo que se ajusta a las necesidades del 

individuo. De acuerdo con la Profeco 

(2025), en su revista de febrero muestra como 

una de las principales problemáticas de las 
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plataformas de citas son la dificultad para es-

tablecer conexiones emocionales auténticas.  

En un artículo  publicado por Scielo (2023) lla-

mado “Exposición y Desensibilización a la Vio-

lencia en Jóvenes Mexicanos en Distintos Con-

textos Sociales” arroja que la desensibilización 

a la violencia se presenta como consecuencia 

a la exposición de la misma y conductas que 

atentan hacia la seguridad social, visto que, 

una tesis de la Universidad Europea en Madrid 

realizada por Carlota Lago (2022) hizo un es-

tudio con una muestra  de 50 participantes, se 

dividieron en dos grupos, donde unos fueron 

expuestos diariamente a videos violentos de-

nominado como el grupo experimental y el 

otro era un grupo de control que no tenían ac-

ceso a los mismos videos, al final de cierto 

tiempo el  grupo experimental fue expuesto a 

un video violento, el 76% dijo que era nada vio-

lento o algo violento mientras que en el grupo 

de control el 92% de los sujetos considero el 

video bastante violento, como resultado se 

considera que a mayor exposición de conte-

nido violento genera una desensibilización.  

Por último, se tienen los mensajes que dan los 

creadores de contenido en sus espacios o re-

des sociales, en la actualidad las redes funcio-

nan como espacios donde las personas pueden 

expresarse libremente, aunque muchas veces 

lo hagan desde el anonimato o la protección 

detrás de una pantalla. Un ejemplo de esto es 

el caso polémico de Marzo del año en curso 

con la creadora de contenido Tammy Parra, 

influencer que fue criticada tanto por otros 

creadores de contenido, como por algunos de 

los medios de comunicación (periódicos), En 

dicho video, Parra afirma: “La realidad es que 

no necesitas carrera para saber de finanzas y, 

aun así, la mayoría de las personas no lo sabe. 

Te voy a decir cómo compré mi primer depa 

prácticamente gratis. Yo crecí pensando que las 

tarjetas de crédito eran malas y pueden ser tu 

mejor amiga o tu peor enemigo, pero en cuanto 

cumplí 18, empecé a juntarme con empresarios 

y me dieron un consejo: generar un buen histo-

rial crediticio”. Sus declaraciones generan de-

bates ya que se ve un discurso simplificado del 

éxito económico.  No es el primer video de la 

creadora que se hace viral por tener discursos 

de meritocracia o éxito individualista el cual se 

ha criticado, es una constante que estos crea-

dores de contenido constantemente se están 

vendiendo a sí mismos y a su personali-

dad promoviendo las personalidades narcisis-

tas.  

Se fomenta por la creencia del derecho a ser 

escuchados, donde lo que publican ya no es 

para una acción o concientización social sino 

como dice Lipovesky “nadie en el fondo está in-

teresado por esa profusión de expresión, con 

una excepción importante: el emisor o el propio 

creador. Eso es precisamente el narcisismo, la 
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expresión gratuita, la primacía del acto de co-

municación sobre la naturaleza de lo comuni-

cado, la indiferencia por los contenidos, la reab-

sorción lúdica del sentido, la comunicación sin 

objetivo ni público, el emisor convertido en el 

principal receptor. Comunicar por comunicar, 

expresarse sin otro objetivo que el mero expre-

sar y ser grabado por un micro público, el nar-

cisismo descubre aquí como en otras partes su 

convivencia con la desustancialización posmo-

derna, con la lógica del vacío.”  (Lipovetsky)  

Ahora bien, ya señaladas las cuatro problemá-

ticas principales de las redes sociales en las re-

laciones interpersonales, la primera fue el 

desarrollo de síntomas adversos en la salud 

mental, la segunda es el cómo se relacionan las 

personas por medio de aplicaciones promo-

viendo la falta de interés hacia otros, la ter-

cera  es la desensibilización ante una exposi-

ción constante a cierto tipo de violencia y la 

última es el mensaje masivo que se le da a la 

sociedad hacia la libre expresión pero que ya 

nadie está interesado en escuchar.  

Pérdida del sentido colectivo 

Actualmente con tantos mensajes que la socie-

dad intenta dar, se busca la mejor forma de vi-

vir y mantener el bienestar personal  máximo, 

pero nuevamente se identifica como se encie-

rra el discurso neoliberal donde se empieza a 

incluir  la privatización de los espacios públi-

cos, las actividades que anteriormente se rea-

lizaban de forma espontánea o gratuita- como 

conversar con alguna persona, caminar, hacer 

ejercicio, reflexionar o incluso pensar- hoy en 

día se han mercantilizado al punto donde se 

paga por acceder a un gimnasio, tomar clases 

de yoga, acudir a un psicólogo, e incluso entrar 

a plataformas con acceso a información. Las 

maneras de expresión que existían, ahora ya 

no es un sentimiento compartido, sino que se 

va a dividir en subgrupos de personas con un 

mismo problema en común reflejando una 

transformación del como el modelo neoliberal 

se ha convertido en ámbitos mucho más ínti-

mos del bienestar y el cuidado personal en 

servicios sujetos a consumo.  

 

Imagen. Personas interactuando en redes sociales 

 

Durante la revolución industrial los individuos 

se unían para un bien común, como la mejora 

de las condiciones laborales. Actualmente los 

trabajadores no quieren aceptar que lo son y 
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se creen superiores a sus iguales, si bien antes 

era menos complejo saber quiénes eran los 

trabajadores y los capitalistas, ahora con  las 

plataformas digitales que impulsan a que seas 

tu propio jefe como  Didi, Uber, in drive, Vemo, 

dicen directamente en sus sitios web: “En DiDi 

tú eres tu propio jefe, entre más viajes tengas, 

más ingresos obtendrás.”, esta narrativa genera 

una falsa idea de independencia, donde te in-

vitan a ‘emprender’ y se desdibuja de la mente 

de los individuos que forman parte del sistema 

neoliberal donde se  oprime la empatía en las 

personas y se quita el sentido de lucha colec-

tiva. Marx (1848) lo previó en su obra “Mani-

fiesto del Partido Comunista”, con la lógica de 

la explotación donde “el obrero, obligado a 

venderse a trozos, es una mercancía como 

otra cualquiera, sujeta, por tanto, a todos los 

cambios y modalidades de la concurrencia a 

todas las fluctuaciones del mercado” esta idea 

es persistente hasta nuestros días, pero adap-

tándose a los esquemas de las aplicaciones de 

transporte.   

La manera en cómo se logra esto es porque la 

política se vuelve emocional pensando en ‘si 

me duele opino y si no me alejo’, con miedo a 

las cancelaciones masivas por medio de las re-

des sociales y cegados por los likes, pensando 

que son parte de una comunidad o empatizan 

con el mensaje que comparte este contenido, 

pero en realidad el activismo se vuelve pasivo 

si no hay acciones que complementen dichos 

contenidos. Al contrario de lo que explica 

Marx (1848) en “Manifiesto del Partido Comu-

nista” donde señalaba que, aunque el proleta-

riado tiende a recorrer diversas etapas para 

consolidarse, la lucha en contra de la burgue-

sía persiste y que es un aspecto propio de su 

existencia como proletario, las nuevas comu-

nidades son pasivas y no son capaces de alzar 

la voz por miedo a un rechazo de la sociedad.  

Si se deja de sentir empatía por el resto de las 

personas ya no existirá un bien común, se 

quita de la línea el “común” y solo que un 

“bien”, entonces ¿qué caso tiene ser seres so-

ciales si se van a sentir vacíos en esta época de 

hiperconexiones? Si ya nada  hace sentir  un 

poco de felicidad por otros, debido a la falta de 

habilidad de formar relaciones íntimas y tam-

poco se pueden sentir satisfechos con sus pro-

pios logros por el anhelo de querer más, en-

tonces, ¿cuál sería el sentido de la vida 

misma?, la sociedad caería  no solo en un espi-

ral de ansiedad y depresión si no que como so-

ciedad no tendría momentos de sentir aquello 

que les hace humanos, cayendo poco a poco 

en el ser intangible, una sociedad individua-

lista que fomenta el narcisismo colectivo. 

El narcisismo colectivo va ligado a un grupo de 

personas donde se puede exagerar los rasgos, 

esto también puede llevar a racismo, patrio-

tismo, etc. De esta manera algunos grupos de 

identidad inflada y frágil siempre van a buscar 
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reconocimiento constante, el problema viene 

cuando no ponen un puente, sino, muros sim-

bólicos a quienes son distintos a ellos. Como 

señala Valverde (2014), en su artículo “Persona 

o individuo en el (neo) liberalismo: algunos 

fundamentos ideológicos”, en el sistema neoli-

beral, el individuo depende de sus logros per-

sonales, hacerse relevante en la sociedad, lo-

grar la fama y la fortuna a raíz del éxito. En pa-

labras del autor “Todo ello requiere de que la 

persona no se identifique consigo misma, sino 

según los vaivenes de su capital, economía y 

transacciones del mercado.” 

Es el propio narcisismo que lleva a las perso-

nas a dejar de cuestionarse, con la ilusión de 

que lo saben absolutamente todo, como señala 

Paulo Freire, citado por Valverde (2011), esta 

actitud es propia de un grupo que denomina 

“los oprimidos”, Freire explica que el día que 

los oprimidos comienzan a cuestionar y deba-

tir con los sujetos opresores entonces saldrán 

de la opresión, ya que a los opresores les con-

viene más la ignorancia de los individuos nar-

cisistas que una ciudadanía informada.  

Resulta un problema social y de preocupación 

para los gobiernos por que pueden aumentar 

los ataques violentos que llevan a sociedades 

en guerra como ya se ve la personalidad del 

actual presidente de Estados Unidos, al ver la 

guerra como parte de un medio que va a justi-

ficar un fin,  los ciudadanos lo toman entonces 

como algo normal sin remordimiento o emo-

ciones de saber que son vidas humanas lo que 

está en riesgo, también, la apatía que existe en 

la sociedad a problemas de inmigración y pro-

blemas con el medio ambiente, ya que, los em-

presarios solo ven por las ganancias sin preo-

cuparse precisamente por las vidas humanas 

que después de un deterioro ambiental impor-

tante puede terminar con la vida tal y como la 

conocemos. 

Ahora bien, la fase actual que se está viviendo 

en el capitalismo está ligado con la autoges-

tión individual como motor principal del éxito, 

está ya no se va a definir únicamente por la 

producción de bienes materiales tangibles, 

sino por la explotación de la subjetividad, las 

emociones y los datos personales. En este 

contexto el individuo neoliberal se convierte 

en empresario de sí mismo, vigilado y al mismo 

tiempo expuesto al mercado digital. 

 

Conclusiones 

Se puede concluir que el narcisismo no es solo 

una patología que debe de estudiarse en el 

ámbito de la psicología o psiquiatría sino que 

va más allá de un trastorno, es una consecuen-

cia del sistema económico actual y un pro-

blema de salud colectiva. Al ser un tema inter-

disciplinario donde converge la economía, la 
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psicología e incluso la filosofía se vuelve abs-

tracto, por lo mismo se da como punto de par-

tida que el narcisismo está relacionado con los 

discursos modernos del neoliberalismo prin-

cipalmente en tres puntos claves: individua-

lismo, esfera privada y redes sociales. Con la 

mercantilización de todo lo que conocemos, la 

existencia misma, las emociones, las relacio-

nes interpersonales, el cuerpo y las experien-

cias son transformados en mercancías que se 

puede vender, se empieza a perder la empatía 

de los individuos creando así personalidades 

narcisistas y narcisismos colectivos.  

Se vuelve un problema porque al fin y al cabo 

son discursos que causan frustración en los 

individuos y en casos extremos se generan 

síntomas o enfermedades como la depresión y 

ansiedad, que como se vio tras la pandemia y 

bajo la exposición de las redes sociales esto se 

vuelve un problema de salud mental colectiva 

que les corresponde atender a los gobiernos.  

Por último se hace un llamado a que se hable 

más sobre temas multidisciplinarios ya que al 

ser seres humanos como resultado de una 

construcción socio-económica, que dicta el 

cómo debemos comportarnos, relacionarnos y 

somos un conjunto de creencias sociales. Di-

cho lo anterior no podemos dividir por com-

pleto las áreas de estudio cuando se trata de 

analizar el comportamiento humano como 

tema principal de estudio. 

Dado que el tema es poco explorado también 

se reitera el llamado al estudio más a profun-

didad y futuros estudios enfocados en las per-

sonalidades narcisistas y su impacto econó-

mico.  

 

Referencias 

Brenes, F. J. V. (2014). Persona o individuo en el 

(neo) liberalismo: algunos fundamentos ideo-

lógicos. Pensamiento actual, 14(22), 29-41. 

https://dialnet.unirioja.es/descarga/ar-

ticulo/5821494.pdf 

COPARMEX. (s. f.). México, uno de los países 

donde más horas se trabajan, pero no necesa-

riamente se produce más. https://copar-

mex.org.mx/mexico-uno-de-los-paises-

donde-mas-horas-se-trabajan-pero-no-ne-

cesariamente-se-produce-mas/ 

Center for Collegiate Mental Health. (2015). 

2015 Annual Report. Pennsylvania State Uni-

versity. https://bpb-us-e1.wpmucdn.com/si-

tes.psu.edu/dist/3/3058/fi-

les/2017/10/2015_CCMH_Report_1-18-

2015-yq3vik.pdf 

Child Mind Institute. (s. f.). ¿Causan depresión 

las redes sociales? https://child-

mind.org/es/articulo/causan-depresion-las-

redes-sociales/ 

https://dialnet.unirioja.es/descarga/articulo/5821494.pdf
https://dialnet.unirioja.es/descarga/articulo/5821494.pdf
https://coparmex.org.mx/mexico-uno-de-los-paises-donde-mas-horas-se-trabajan-pero-no-necesariamente-se-produce-mas/
https://coparmex.org.mx/mexico-uno-de-los-paises-donde-mas-horas-se-trabajan-pero-no-necesariamente-se-produce-mas/
https://coparmex.org.mx/mexico-uno-de-los-paises-donde-mas-horas-se-trabajan-pero-no-necesariamente-se-produce-mas/
https://coparmex.org.mx/mexico-uno-de-los-paises-donde-mas-horas-se-trabajan-pero-no-necesariamente-se-produce-mas/
https://bpb-us-e1.wpmucdn.com/sites.psu.edu/dist/3/3058/files/2017/10/2015_CCMH_Report_1-18-2015-yq3vik.pdf
https://bpb-us-e1.wpmucdn.com/sites.psu.edu/dist/3/3058/files/2017/10/2015_CCMH_Report_1-18-2015-yq3vik.pdf
https://bpb-us-e1.wpmucdn.com/sites.psu.edu/dist/3/3058/files/2017/10/2015_CCMH_Report_1-18-2015-yq3vik.pdf
https://bpb-us-e1.wpmucdn.com/sites.psu.edu/dist/3/3058/files/2017/10/2015_CCMH_Report_1-18-2015-yq3vik.pdf
https://childmind.org/es/articulo/causan-depresion-las-redes-sociales/
https://childmind.org/es/articulo/causan-depresion-las-redes-sociales/
https://childmind.org/es/articulo/causan-depresion-las-redes-sociales/


 

60 
 

POBLACIÓN 

  

LA MANO VISIBLE DE LA ECONOMÍA. VOLUMEN 2. NÚMERO 4. 

Dardot, P., & Laval, C. (2013). La nueva razón del 

mundo: Ensayo sobre la sociedad neoliberal . 

Gedisa. Recuperado de https://www.ge-

disa.com/gacetillas/891021.pdf 

Foucault, M. (2007). Nacimiento de la biopolí-

tica: Curso en el Collège de France (1978-1979). 

Fondo de Cultura Económica. 

Notas 

1 Estudiante de núcleo terminal de la licencia-

tura en Economía. 

Contacto: 

daniela.dominguez.epn5.444@ gmail.com 

2 Estudiante de núcleo terminal de la licencia-

tura en Economía. 

 

Todas las fotografías e ilustraciones usadas 

dentro del texto son libres de derecho de au-

tor según sus páginas de origen.  

 

https://www.gedisa.com/gacetillas/891021.pdf
https://www.gedisa.com/gacetillas/891021.pdf


 

61 
 

SECTORES PRODUCTIVOS LA MANO VISIBLE DE LA ECONOMÍA. VOLUMEN 2. NÚMERO 4.  

    

Fotografía. Mango. 

 

Consideraciones de la producción y comercialización de mango en 
México (2015-2023) 

Sandra Noemi Guido Maldonado1 

Geovanni Alejandro Trejo Hernández2 

Tercer semestre

Resumen 

El presente trabajo realiza un análisis de la 

producción y la comercialización del mango: 

las condiciones necesarias para su cultivo, una 

revisión de los principales estados 

productores de este fruto en nuestro país, 

como se desarrolla la cadena de 

comercialización del producto desde la 

producción local a la comercialización en los 

mercados nacionales e internacionales, 

considerando también algunas de las 

condiciones sociales de los productores, que 

son los principales afectados por la falta de 

políticas gubernamentales adecuadas para la 

venta del producto. 

Abstract 

This paper analyzes the production and 

marketing of mangoes: the necessary 

conditions for its cultivation, a review of the 

main producing states of this fruit in our 
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country, how the marketing chain of the 

product develops from local production to 

commercialization in national and 

international markets, also considering some 

of the social conditions of the producers, who 

are the main ones affected by the lack of 

appropriate government policies for the sale 

of the product. 

Palabras clave 

Producción, cadena de valor, exportaciones, 

importaciones, teoría de juegos, 

intermediarios, productores. 

 

Introducción 

Para comenzar el presente ensayo, 

realizáremos un breve resumen acerca de la 

historia del mango, sus orígenes y relevancia, 

para posteriormente dar paso al principal 

problema que enfrenta nuestro país en la 

producción y comercialización de este 

emblemático fruto.  

El mango es una fruta tropical originaria de 

Asia y parte del noreste de la India, de las 

regiones a los pies del Himalaya. Su relevancia 

lo ha llevado a ser la fruta nacional de la India. 

Además, desde hace más de 4.000 años su 

cultivo se extendió por toda Indochina. 

(Editorial Grudemi, 2019).  

Es una fruta de forma ovoide, oblonga o 

arriñonada, tiene normalmente un tamaño de 

4 a 10 cm de longitud y entre 4 a 8 cm de 

diámetro, un peso desde 150 gramos hasta 2 

kilogramos por unidad, contiene vitaminas A, 

B, B6, y C, antioxidantes, estimulantes 

inmunológicos, fibra probiótica y azúcares 

naturales, entre otros beneficios. (Blanco, 

2024) 

El mango proviene del árbol: Mangifera indica 

L. que puede alcanzar desde 10 a 40 metros de 

altura, y con raíces de hasta 1.20 metros de 

profundidad (SAGARPA, 2017). A nivel mundial 

existen alrededor de 160 variedades que son 

cultivadas en más de 90 países y las más 

conocidas y demandadas en los mercados 

internacionales son: Tommy Atkins, Kent, 

Keitt, Ataulfo y Manila (Apolinario et al., 2021, 

citado por Martínez, 2023). 

Como vemos, el mango es un fruto muy 

relevante y demandado en el mundo, pero 

como gran parte de los productos del campo, 

su producción y comercialización tienen 

algunos inconvenientes que pueden afectar 

tanto a los productores como a los 

consumidores. 

Ante estos “inconvenientes”, buscamos 

resolver y analizar: ¿Qué tipo de problemas 

enfrenta la producción de mango en nuestro 

país?, ¿La comercialización del producto tiene 

un impacto negativo a algún agente 
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económico?, ¿Es necesaria la intervención del 

estado para solucionar este tipo de 

problemas? 

Como principal hipótesis consideramos que la 

diversidad climática, regional y ecosistémica 

de México proporciona las condiciones 

óptimas para que el país sea uno de los 

principales productores de mango a nivel 

mundial, y por ello pueda tener ventajas en los 

niveles de exportación del fruto a mercados 

consumidores. 

El objetivo principal es analizar este tipo de 

inconvenientes, que pueden presentarse tanto 

por las condiciones necesarias para producir 

este fruto, como a lo largo de la cadena de 

comercialización, desde su producción local, a 

su venta nacional, sin dejar de lado la 

oportunidad de exportarlo a los mercados 

internacionales. 

Ahora tomaremos en cuenta algunas teorías 

económicas relevantes por el impacto que 

tienen en el ámbito del mercado y la 

comercialización. 

Teoría de Juegos 

Esta teoría surge en 1944, gracias a los trabajos 

de John von Neumann y Oskar Morgenstern, 

quienes lo aplicaron a problemas económicos 

y sociales (von Neumann & Morgenstern, 

2007). 

Aplicado en contextos empresariales, 

podemos analizar la teoría modelando 

interacciones y comportamientos 

estratégicos entre empresas como fijando los 

precios, estudiando la entrada a nuevos 

mercados o con la adquisición de nuevas 

tecnologías. 

Equilibrio de Nash 

Uno de los principales conceptos de la teoría 

de juegos es el equilibrio de Nash. Este fue 

definido por el ganador del Nobel John Nash 

(1950). Este equilibrio se da cuando ningún 

jugador puede mejorar su resultado de manera 

unilateral, dado las acciones de los demás. En 

pocas palabras el equilibrio de Nash no 

siempre va señalar el resultado más óptimo 

para todos los jugadores, sin embargo, nos va 

a proporcionar un punto de vista estratégico 

para tomar decisiones.  

Cadenas de valor 

La teoría de cadenas de valor fue desarrollada 

por Michael Eugene Porter en 1985 como una 

herramienta que permite ir analizando las 

actividades de las empresas y descubrir cómo 

estas contribuyen generando valor a los 

consumidores (Porter, 1985). Esta teoría tiene 

como propósito identificar ventajas 

competitivas ya sea del lado de la reducción de 

costos o por la diferenciación de productos. 

 



 

64 
 

SECTORES PRODUCTIVOS 

  

LA MANO VISIBLE DE LA ECONOMÍA. VOLUMEN 2. NÚMERO 4. 

El mango en México 

Como parte de nuestro primer análisis, se 

realiza la figura 1 mostrando las amplias 

variedades de frutos que se dan en nuestro 

país por distintos factores necesarios para su 

producción.   

Figura 1: El mago mexicano 

Elaboración propia hecha en base a Empacadoras 

de Mango de Exportación (2023) 

Como se aprecia en el mapa 1 (color rojo), los 

estados de Sinaloa y Guerrero son los que 

tienen mayor producción de mango, con más 

de 400 mil toneladas, mientras de tono más 

verde, los estados de Campeche, Tamaulipas y 

Colima tienen una participación muy baja, 

rondando las 80 mil toneladas en el caso de 

Colima y apenas 50 mil en el caso de 

Campeche (Anexo 1).  

Mapa 1. Los principales estados productores 

de mango a nivel nacional. 

 

Fuente: Elaboración propia a base de los datos del 

SIAP (2023) 

En México el mango se desarrolla a una altitud 

que va desde los 0 hasta los 450 msnm, 

precipitaciones de 1,200 a 1,500 mm y 

temperaturas promedio de 24 a 27 °C. Además, 

este frutal prefiere suelos profundos de 

textura media, bien drenados y un pH de 6.0 a 

8.0. (Intagri, 2013)  

De manera general, las costas son zonas 

adecuadas para la producción, tal como nos 

apoya el Instituto para la Innovación 

Tecnológica en Agricultura (Intagri) con uno 

de sus mapas relacionado a las zonas 

tropicales de nuestro país como una de las 

condiciones necesarias para la producción de 

este fruto: 
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Mapa 2. El trópico mexicano, zonas donde se 

desarrolla la producción de mango en México 

Fuente: Recuperado del Instituto para la 

Innovación Tecnológica en Agricultura (2013, pp 2) 

Como vimos a lo largo de las costas mexicanas 

se cultiva este producto, pero las costas del 

sur y sureste de la república son las zonas de 

mayor participación. Ahora retomando los 

datos del SIAP, revisaremos las cifras acerca 

del cultivo de mango: 

Gráfico 1. Superficie de hectáreas sembradas 

de mango en México (miles de hectáreas 

2014-2023). 

 

Fuente: Elaboración propia a base de los datos del 

SIAP (2025) 

En el tema de la superficie podemos observar 

que se desarrolló una inversión significativa en 

la producción de mango, creciendo de manera 

constante en casi todos los años, solo 

reduciéndose del año 2017-2018, pero la 

cantidad de hectáreas que se cultivan en 

nuestro país han venido en creciendo en los 

últimos años, incluso a pesar de la pandemia 

de Covid-19, no se afectó la producción 

nacional. 

Gráfico 2. Producción de mango en México 

(miles de toneladas 2014-2023). 

 
Fuente: Elaboración propia a base de los datos del 

SIAP (2025) 

En la presente gráfica podemos observar el 

aumento en la producción, pero una caída 

importante en el año 2018, esto debido a una 

sequía en el estado de Sinaloa, principal 

productor de mango en el país, afectando 

principalmente la floración de los árboles, esto 

señalado por Porfirio Salas Castillo, presidente 

del Comité Municipal de Escuinapa (Andrade, 

2018). 
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El líder también señala, “Es poca fruta y con el 

precio que tiene estamos seguros que no 

vamos a sacar ni los gastos que hicimos para el 

mantenimiento de las huertas” esto debido al 

precio de la fruta por los contratos 

establecidos a las empacadoras, ataúlfo 5 

pesos caja y tommy 4.50 pesos por caja 

(Andrade, 2018).  

Las condiciones sociales de los productores, 

es algo que tiene un gran impacto en la forma 

de comercialización del producto, como 

veremos a continuación, mediante la 

aplicación de las teorías económicas, tiene un 

gran peso en la comercialización del fruto.  

En el tema de las precarias condiciones de los 

productores, recurriremos a una investigación 

realizada por Astudillo-Miller et al., (2020) en 

la investigación titulada: “Cadenas De 

comercialización De Mango Y Potencial 

Exportador En La Costa Grande, Guerrero”. 

En su investigación, salen a la luz los 

principales problemas de los agricultores del 

estado: 

• La mayor parte de los productores no 

conocen las formas y procedimientos 

necesarios para poder exportar su 

producción. 

• Se cuentan con procedimientos 

(fertilización, formas de riego o trato a 

los cultivos) y tecnología (maquinarias 

y herramientas) inadecuadas e 

insuficientes para poder tener una 

buena calidad en la producción. 

• La edad promedio de los trabajadores 

es de 54 años y con un grado de 

escolaridad de nivel básico. 

• No cuentan con apoyo de manera 

directa por parte del estado, lo que 

implica que su producción es de capital 

propio. 

• En su mayoría los productores tienen 

que recurrir a los intermediarios y a los 

mercados regionales para poder 

vender sus productos. 

Como parte de su investigación elaboramos la 

siguiente figura, que muestra el impacto de los 

intermediarios o las empacadoras en la 

distribución del fruto. 

Figura 2. Cadena de valor del mango. 

 

Fuente: Elaboración propia a base del esquema de 

la investigación de: (Astudillo-Miller et al., 2020, 

118) 

La cadena de valor inicia con el proveedor de 

insumos al productor, el productor tiene la 
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capacidad de vender sus productos al 

consumidor estatal, o se ve en la necesidad de 

recurrir al intermediario para poder darle 

salida a su producción. 

El intermediario puede distribuir a la industria 

para poder llegar al consumidor extranjero 

como un producto nuevo. Puede también 

generar la conexión entre el sector 

distribuidor mayorista o las centrales de 

abasto, como lo puede ser la Ciudad de 

México, la principal central de comercio en 

nuestro país.  

El intermediario es uno de los principales 

agentes de esta cadena de comercialización, 

pues es el encargado de llevar a cabo la 

distribución a los centros de venta o de 

producción, como las jugueras o las dulceras, 

que utilizan el producto para darle valor 

agregado. 

Sin embargo, también hay que resaltar que la 

condición de los productores es uno de los 

puntos más relevantes para el estudio, pues 

recuperando a (Chavarín Rodríguez, 2019) la 

aplicación de la Teoría de juegos nos da una 

perspectiva de la capacidad de negociación y 

beneficio de los intermediarios sobre las 

cadenas de valor siguientes, del lado más 

cercano a el tema de los productores y los 

intermediarios encontramos el siguiente 

planteamiento: 

”Cuando no hay contratos anticipados y el 

intermediario sí posee poder de mercado 

en el eslabón siguiente, un resultado de 

equilibrio es que el productor decida tener 

poder de negociación y el intermediario, 

poder de mercado sobre el precio al que 

compra. Si las condiciones socioculturales, 

geográficas o económicas  impiden que 

un productor pertenezca a una 

organización o asociación destinada a 

comercializar mejor los productos, 

entonces el resultado será el peor posible 

para él.” (Chavarín Rodríguez, 2019) 

Como vemos, las cadenas de valor, y la 

aplicación de la teoría de juegos al sector, dan 

un mayor margen de negociación y ganancia al 

intermediario, pues sin las condiciones 

sociales adecuadas y sin apoyo 

gubernamental, si no venden los productos al 

intermediario corren el riesgo de perder toda 

su inversión, por ello venden su producto a un 

precio muy bajo.  

Si se aplicara la teoría del Equilibrio de Nash, 

mediante las asociaciones de productores o un 

estado regulador del mercado, garantizaría 

que, si bien no todos tengan condiciones de 

gran ganancia, las entidades dedicadas al 

transporte o la venta del producto al 

extranjero tengan las mismas condiciones y no 

se aprovechen del pequeño productor 

mexicano. 
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El mango mexicano en el mercado 

mundial 

Con base en la revisión de bases de estadísticas 

de la de la Organización de las Naciones Unidas 

para la Alimentación y la Agricultura (FAO), 

podemos dimensionar lo siguiente; México es 

uno de los países productores más importantes 

del mundo, junto a los principales países 

asiáticos, India y China como los gigantes de ese 

continente y los mayores productores de este 

fruto. 

Mapa 3. Principales productores de mango en 

el mundo (2014-202) 

 

Fuente: Elaboración propia a base de datos de la 

FAOSTAT (2025) 

A continuación, podemos identificar a India 

como el país de mayor producción por las 

hectáreas sembradas y cosechadas, con una 

notable diferencia en cuanto a sus rivales más 

cercanos. 

Gráfico 3. Total de toneladas por los 

principales países productores de mango en 

el mundo. 

 

Fuente: Elaboración propia a base de datos de la 

FAOSTAT (2025) 

Sin embargo, en el tema de la exportación nos 

encontramos con México como uno de los 

principales exportadores en el mundo, junto a 

Brasil y Perú en el continente americano. 

Mapa 4. Principales países exportadores de 

mango en el mundo 

 
Fuente: Elaboración propia a base de datos de la 

FAOSTAT (2025) 

En la siguiente gráfica veremos el nivel de total 

de exportaciones en el periodo de estudio, lo 

que marcaría que México tiene una ligera 

ventaja en el proceso de exportación con 

respecto a los demás países, principalmente 

con Tailandia.   
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Gráfico 4. Total de toneladas de mango 

destinado a la exportación por los principales 

países exportadores del mundo. 

 

Fuente: Elaboración propia a base de datos de la 

FAOSTAT (2025) 

Si bien los niveles de exportación son 

relevantes, debemos considerar también los 

países a los que se realizan las ventas de este 

producto. En el siguiente mapa podemos 

observar que resalta Estados Unidos, 

Alemania, Reino Unido, Emiratos Árabes 

Unidos y Países Bajos, representando los 

mercados más importantes en el mundo. 

Gráfico 5. Total de importaciones de mango 

de los principales países demandantes. 

 

Fuente: Elaboración propia a base de datos de la 

FAOSTAT (2025) 

 

Conclusiones 

La producción de mango en México es de las 

más competitivas del mundo, pues las 

condiciones ambientales son adecuadas para 

una creciente producción de mango a lo largo 

de la parte costera del territorio nacional. 

En cuanto a los principales problemas a 

considerar son: 

• La necesidad de generar una mejor 

intervención estatal para apoyar a los 

productores en cuanto a la producción, 

beneficiando a la calidad del producto. 

i) Por ejemplo, la creación de Apoyos 

gubernamentales que garanticen el 

acceso a fertilizantes y maquinaria 

de mejor calidad.  

ii) Redes de comercio más justas y sin 

la presión por parte de los 

intermediarios. 

iii) La posibilidad de acercar a los 

productores rurales de las zonas 

más alejadas del sureste mexicano, 

a los diferentes mercados 

extranjeros, como lo puede ser el 

estadounidense.  

iv) Apoyando al mejoramiento de la 

producción y de la calidad del 

producto que se quiere exportar o 

consumir de manera nacional.  
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• Garantizar una mejor ganancia por a los 

productores rurales, en general para 

que se pueda salir de los niveles de 

marginación como lo hay en la zona sur 

y sureste de la república.  

En cuanto al mercado internacional México es 

uno de los principales socios y vendedores de 

mango a Estado Unidos, uno de los principales 

importadores del producto, es suficiente para 

poder continuar ampliando el mercado y 

mejorar las condiciones de los productores 

nacionales. 

Se necesitan herramientas políticas, reformas, 

apoyos sociales, y mejor planeación de las 

secretarías de estado, para poder hacer del 

mango, un producto tan relevante como el 

aguacate o el tequila mexicano. 

Pero sin dejar de lado que la biodiversidad del 

sureste mexicano es uno de los pulmones 

naturales más importantes de nuestro país, 

por lo que verdaderamente se necesita llevar a 

cabo una planeación para no afectar de 

manera nociva e irreparable la diversidad de 

los estados productores.  

 

 

 

 

 

Anexos 

Mapa 1, Tabla 2. Entidades más productivas 

de México. 

Entidad Producción 

25 Sinaloa 517,119 

12 Guerrero 415,689 

18 Nayarit 329,624 

07 Chiapas 272,174 

20 Oaxaca 214,915 

16 Michoacán de Ocampo 157,390 

30 Veracruz de Ignacio de 

la Llave 

106,867 

14 Jalisco 95,000 

06 Colima 82,000 

28 Tamaulipas 65,000 

04 Campeche 50,000 

Fuente: Elaboración propia en base de los datos del 

SIAP (2023) 
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Resumen 

La captación de renta tecnológica dentro del 

capitalismo cognitivo transnacional es posible 

gracias a la acumulación de activos intangibles 

producto de investigación y desarrollo; dere-

chos de propiedad intelectual que permiten a 

las empresas crear una condición de escasez 

relativa a través de la propiedad privada de los 

medios tecnológicos de producción con un es-

quema desigual en una sociedad altamente 

dependiente de las tecnologías de la informa-

ción y la comunicación volviéndolas centros 

de captación de ingresos extraordinarios que 

no están ligados a la productividad, sino a la 

realización pecuniaria de su clase social a tra-

vés de la posesión jurídica del equipo técnico 

utilizado en el proceso productivo privati-

zando el conocimiento. El caso de Microsoft 
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nos permite concluir que existe una alta rela-

ción entre la variación presente en la utilidad 

operativa con respecto al gasto en investiga-

ción y desarrollo y, en conjunto, con el total de 

activos intangibles. 

Palabras clave 

Renta tecnológica, fase de desarrollo del capi-

talismo, activos intangibles, trabajo cognitivo, 

I + D. 

 

Introducción 

El presente trabajo de investigación pretende 

explicar la reconfiguración de las empresas 

capitalistas dentro de las fases de desarrollo 

del capitalismo explicando la captación de 

plusvalor a través de la renta tecnológica (RT); 

misma que se define como la realización cre-

matística de la propiedad privada de los me-

dios tecnológicos de producción. La hipótesis 

es que para el año 2019 es posible identificar el 

catalizador que reconfiguró la dinámica de 

acumulación de capital de la empresa Micro-

soft y ubicar su principal fuente de ingresos en 

la RT. En la primera parte del trabajo se hará 

una revisión sobre la definición de renta y so-

bre la concepción de fase de desarrollo del ca-

pitalismo, la intención es explicar que a lo 

largo que se desarrolla la sociedad lo hacen 

también las relaciones sociales de producción 

en torno a un nuevo conjunto de tecnologías 

que pueden ser aplicadas al proceso de valori-

zación y que son privatizadas a través de fic-

ciones de índole jurídica que legitiman la ex-

clusividad de ciertos grupos de individuos so-

bre cierto grupo de tecnologías y conocimien-

tos dificultando el acceso a la gran mayoría de 

los grupos sociales. 

Para la segunda parte se hablará sobre la mer-

cantilización del conocimiento a partir de la 

segunda revolución industrial [II-RI] y la defi-

nición de la teoría Vebleniana sobre los activos 

intangibles junto con su papel dentro del co-

mienzo del capitalismo en su fase competitiva 

y superior, la del imperialismo clásico, además 

de concluir que la II-RI es el momento clave en 

el que el conocimiento, su uso y aplicación re-

sulta fundamental para la economía en el pro-

ceso de la producción material de la vida y se 

consolida como un creador de escasez relativa 

mediante conductas monopólicas con res-

pecto a la accesibilidad al conocimiento. En la 

tercera parte se habla sobre la tercera revolu-

ción industrial [III-RI] y la creación del espacio 

virtual en el que descansa el trabajo intelectual 

y cognitivo, mismo que se vuelve el principal 

producto de valor dentro de la dinámica de 

producción y reproducción del capital y que 

está condenado a su mercantilización permi-

tiendo a las empresas transnacionales [ ETN] 

exprimir al máximo su valor de uso. 
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Para la cuarta parte se mostrará a Microsoft en 

el contexto de las empresas de tecnologías de 

la información y de software [IT. & S.] junto 

con un análisis de participación porcentual 

con ellas mismas en el que se mostrará su con-

dición de ventaja absoluta y evidente domi-

nancia del ramo en torno a la relación ingresos 

y utilidad, total de activos y valor de mercado 

siendo el conocimiento y su explotación el de-

tonante principal de que exista tanta diferen-

cia entre las IT. & S. Mientras que la última 

parte se trata sobre el desarrollo de un modelo 

econométrico estimado para la Utilidad ope-

rativa [UO] a través de dos variables explicati-

vas o regresoras, el gasto en I + D [ID] y el total 

de activos intangibles [AIG] considerando el 

goodwill. El resultado es que la UO ha concen-

trado ingresos extraordinarios provenientes 

de la captación de RT específicamente co-

brada en el sector de servicios intangibles y 

electrónicos. 

Las fases de desarrollo del capitalismo y 

la reconfiguración de la renta 

A lo largo del desarrollo del capitalismo, desde 

su comienzo a la par de la I-RI, ha existido la 

captación de un ingreso extraordinario que se 

encuentra fuera del proceso productivo -pero 

que no por ello lo está fuera del manto de las 

relaciones sociales de producción- y que se ve 

personificado en la renta. Sin embargo, así 

como se reconfiguran las fases del desarrollo 

del proceso social de producción, y de la vida 

misma en los diferentes espectros que no son 

solamente económicos, en cuanto a estructura 

-y superestructura- también se reconfigura la 

renta (Marx, 2009, p. 815); en tanto la manera 

en que se origina, el grado de interés que 

existe por parte de los capitalistas con res-

pecto a ella y, principalmente, la participación 

porcentual que ocupa con respecto a otras 

fuentes de ingresos para las ETN. 

Si revisamos la definición que nos brinda la 

economía política clásica nos dirá David Ri-

cardo (1973) que “la renta es aquella parte del 

producto de la tierra que se paga al terrate-

niente por el uso de las energías originarias e 

indestructibles del suelo” (p. 51), pero que ade-

más requiere de una condición específica, se 

genera por un bien que no es infinito en 

cuanto a cantidad, y que tampoco es uniforme 

en cuanto a calidad; la renta existe y es cap-

tada por la condición de escasez que poseen la 

tierra y casi todos los bienes naturales que 

brinda la naturaleza2. Pareciese entonces que 

la renta resultase como algo necesario e inevi-

table dentro del progreso de la sociedad y de 

la riqueza que ésta puede producir y consumir; 

la renta agrícola representada, entonces, 

como un don -¿acaso divino?- otorgado a cier-

tas tierras que son las mejores ubicadas, las 

más fértiles y las que son potencialmente más 

productivas.  
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La apropiación de la renta, analizada desde el 

marco teórico marxista y criticando la defini-

ción ricardiana, se define como la realización 

-en su forma económica- de la propiedad pri-

vada de la tierra; o, en otras palabras, como la 

posesión de determinadas partes del mundo 

en un puñado de individuos determinados 

concretado en una ficción jurídica de exclusi-

vidad (Marx, 2009, pp. 815-816). Para Marx 

(2009) -a diferencia de Ricardo- la renta dife-

rencial se origina, no porque existan tierras de 

diferentes calidades en donde aquellas que 

son las mejores tierras reciben una renta más 

alta sino más bien, porque aquellos que poseen 

el monopolio de la tierra una vez mercantili-

zada la producción agrícola -y con ello trans-

formada en mercancía, valor de cambio, valor, 

plusvalor y plusproducto- les es posible inter-

ceptar una parte de dicha valorización con la 

finalidad de “acrecentar el valor de su renta y 

el propio precio de la tierra” (p. 820). En con-

clusión, la renta es explicada como la reconfi-

guración de la captación de una parte del plus-

valor creado en el proceso de valorización por 

el tipo, dinámica y estructura de las relaciones 

sociales de producción; como la materializa-

ción de la desigualdad de clase social y no 

como un don de la naturaleza. 

Uno de los principales representantes de la 

economía política clásica y el precursor de la 

crítica a la economía política comienzan el 

análisis de la renta a la par que lo hace la mer-

cantilización de la agricultura, una vez que es 

absorbida por las relaciones sociales de pro-

ducción capitalistas; decisión que gracias a la 

perspectiva histórica que nos brinda analizar 

hoy en día el desarrollo de la renta resulta en 

realidad muy asertiva. Sin ningún tipo de arbi-

trariedad, ambos autores determinan que la I-

RI es fundamental para poder establecer, ma-

terialmente, las diferencias existentes entre 

aquellas parcelas de tierra con agricultura me-

canizada a pequeña escala y aquellas que con-

tinuaban -aún- con trabajo artesanal exten-

sivo y no intensivo; entre aquellas que ya in-

cursionaron en el proceso de producción y re-

producción de capital y aquellas que -aún- no. 

Sin embargo, es fundamental comprender que, 

así como se desarrolla el capitalismo y transi-

ciona de una fase a otra así lo hace también la 

renta y la condición que en un comienzo la ori-

gina; ya que en un inicio lo fue la existencia di-

ferencial de la tierra y mientras que conforme 

avanzó la productividad del trabajo social lo 

hizo también las actividades que permiten 

captar ganancia, junto a cada revolución tec-

nológica3 existe una reconfiguración de la 

apropiación de dicho plusvalor resultado del 

cambio en la composición orgánica de capital 

de cada una de las parcelas de tierra en cues-

tión, por ejemplo, y de la nueva estructura y 

dinámica de las relaciones sociales de produc-

ción. Ya definida la renta resulta necesaria 



 

77 
 

CAMBIO TECNOLÓGICO 

 

  

LA MANO VISIBLE DE LA ECONOMÍA. VOLUMEN 2. NÚMERO 4. 

comprender la noción del categórico universal 

fase de desarrollo del capitalismo, Alejandro 

Dabat (1993) nos dice que es el proceso pro-

gresivo de las formas histórico-estructurales 

del capitalismo -y su desarrollo como modo de 

producción- desde su nacimiento en la época 

industrial [I-RI] y que se gesta por olas des-

cendentes -de crisis estructural- que permi-

ten el auge de otra fase en una ola ascendente 

-o proceso de reestructuración- concluyendo 

así en cambio histórico representado por la 

transición de una fase a otra (pp. 163-166). 

El capitalismo como modo de producción se 

ha reformado, reconstituido y reconfigurado 

con cada progreso en las fuerzas productivas, 

con cada avance en el desarrollo material de la 

capacidad técnica del trabajo resultando en un 

progreso del trabajo y la productividad social; 

específicamente es con cada revolución tec-

nológica que las capacidades potenciales del 

trabajo se ven incrementadas y permiten el 

nacimiento de un nuevo paradigma tecno-

económico y con ello una nueva fase de desa-

rrollo del capitalismo. Tanto para Pérez como 

para Dabat existen cinco etapas bien definidas 

en las cuales ha transitado el modo de produc-

ción capitalista (Dabat, 1993, pp. 173-177; Pérez, 

2003, pp. 28-30) cada una con sus respectiva 

metodología y conceptualización teórica, en 

donde ambas convergen en tanto a la doble 

historicidad del capitalismo permitido por la 

especificidad estructural y superestructural 

de cada una de las fases de desarrollo del ca-

pitalismo. 

Aun así, la divergencia proviene en cuanto a la 

conclusión de qué es lo que determina dicho 

cambio histórico en el desarrollo del capita-

lismo -sin que necesariamente se hable de una 

transición a un modo de producción diferente, 

sino de la ya definida doble historicidad- a la 

que cada uno de los autores da diferente res-

puesta ya que para el caso de Pérez la conste-

lación de tecnología que irrumpe en la socie-

dad modifica las decisiones de inversión e in-

novación por parte de los capitalistas conclu-

yendo en una oleada de desarrollo4 pero en 

primera instancia originada por el Big Bang 

tecnológico. Propuesta que podría hacernos 

perder alguna condición dialéctica histórica 

que existe en las condiciones materiales pre-

sentes en cualquier sociedad; la tecnología, al 

ser una construcción social, es retroactiva, 

una vez realizada, es decir socialmente produ-

cida, influye y determina en la reproducción 

de la sociedad. 

A contraparte, Dabat (1993) propone que la 

transición del cambio histórico en las socieda-

des está dada por la resolución de los conflic-

tos entre actores sociales que personifican in-

tereses y decisiones de los diferentes sujetos 

históricos de esta o aquella sociedad; propone 

que las estructuras sociales no son fijas ni in-
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mutables y se transforman por la agencia hu-

mana. Dichas fases pueden ser analizadas 

desde el patrón industrial -los elementos 

constitutivos subordinados al anterior-, desde 

la estructura y la dinámica del capital, desde la 

sociedad civil y los patrones culturales, y final-

mente, desde las formas históricas del estado 

y la superestructura institucional (pp. 168-171). 

El desarrollo de las fuerzas productivas -y con 

ello la transición entre cada una de las fases 

del capitalismo- significa también una reorga-

nización de las relaciones sociales de produc-

ción en cuanto a su materialidad estructural y 

a su condición superestructural que se mani-

fiesta y refleja en cada uno de los cuatro ejes 

de análisis que brinda el enfoque histórico-es-

tructural abierto de Alejandro Dabat. La renta, 

como se mencionó párrafos arriba, es la ex-

propiación de una parte del plusvalor produ-

cido en el proceso de valorización que se re-

configurará según el momento histórico del 

capitalismo; la I-RI significa la génesis de las 

ventajas diferenciales -inclusive a pesar de ser, 

en comparación con las etapas siguientes, un 

momento de baja composición orgánica- pro-

ducto de la realización del monopolio de la tie-

rra por un puñado de individuos. Sin embargo, 

no será hasta el desarrollo de la II-RI que el co-

nocimiento cobrará el sentido que hoy día 

tiene; el de ser la representación inmaterial -a 

través del desarrollo tecnológico aplicado al 

proceso productivo- de la desigualdad de 

clase social. 

Los activos intangibles y la mercantiliza-

ción del reconocimiento 

El papel de la ciencia en la innovación tecno-

lógica aplicable al proceso productivo no fue 

algo indispensable sino hasta 1850, los prime-

ros laboratorios dedicados a la I + D no apare-

cieron sino hasta las últimas décadas del siglo 

XIX en Alemania5. La fase del capitalismo lla-

mada por Pérez como Era del vapor y los ferro-

carriles y por Dabat como El capitalismo in-

dustrial desarrollado en condiciones premono-

polistas es el momento histórico crucial en el 

que el conocimiento comienza a desarrollarse 

con difuminados intereses de la clase capita-

lista. Es incluso el momento en el que, a partir 

de consolidada la II-RI se puede marcar el na-

cimiento del capitalismo monopólico y del im-

perialismo clásico. 

Podría resultar complicado que para el trans-

curso de dos revoluciones industriales existan 

ya tres fases de desarrollo del capitalismo, sin 

embargo es fundamental comprender que una 

revolución tecnológica no significa necesaria-

mente una revolución industrial, para que eso 

suceda se requiere que la aparición del lla-

mado Big Bang tecnológico no solamente per-

mita la transformación de la producción y de 

la distribución, sino que también se presente 

como un desarrollo del mercado y como un 
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catalizador para la reubicación de la riqueza 

social (Castells, 1999, p. 64); además de eso se 

subleva incluso hacía el espectro de las ideo-

logías y la política (Pérez, 2003, p. 37) para fi-

nalmente influir en el grado de avance del ca-

pitalismo al resto de las zonas periféricas, en 

la extensión e intensidad de las relaciones 

mercantilizadas por el capitalismo, en el grado 

de importancia del mercado a nivel interna-

cional, en la organización de la concurrencia 

de los capitales y en la estructura internacio-

nal de los estados (Dabat, 1999, p. 172). 

Específicamente han existido tres revolucio-

nes industriales las cuales han significado tres 

momentos en que los elementos constitutivos 

para la producción material de la vida se mo-

dificaron y dieron como resultado nuevas for-

mas del trabajo social y con ello nuevas formas 

de apropiación de plusvalor al incrementar las 

actividades que producen valor. La primera de 

ellas, como ya se mencionó, significó la domi-

nancia del trabajo agrícola mecanizado a pe-

queña escala sobre el trabajo artesano exten-

sivo, por su parte la II-RI significa el amalga-

miento de la ciencia -y con ella del conoci-

miento, al menos con las limitantes de la época 

y no a un grado tan intensivo como lo será con 

la siguiente revolución industrial- junto el pro-

greso del trabajo técnico y la productividad 

social; o en los mismo términos, el dominio del 

trabajo industrial sobre el trabajo agrícola me-

canizado a pequeña escala, y no con ello signi-

fica que desaparezca, sino que solamente pasa 

a segundo término como principal fuente de 

valor y plusvalor de esta o aquella sociedad en 

cuestión. 

Lo que para Marx es desarrollo de las fuerzas 

productivas para Thorstein Veblen (2000) es 

mantener, preservar y acrecentar el estado de 

las artes industriales (pp. 197-199) y según 

como sea el desarrollo de la sociedad -y con 

ello el desarrollo del uso y la aplicación del co-

nocimiento a la realización material de su 

vida- será el desarrollo del estado de las artes 

industriales y se convertirá en objeto de ven-

taja por parte del sector que posee dicho 

equipo material, a diferencia de otro sector 

que se encuentra de hecho en desventaja al 

carecer de ellas; estando aquí el nacimiento de 

la desigualdad material de unas clases sobre 

otras. Dichos bienes de capital comienzan a 

ser objeto de acumulación y se empezarán a 

tomar medidas para mantenerlos a salvo, se-

gún avance la sociedad cada vez será más difí-

cil acceder a dicho equipo material por simple 

iniciativa o por medio de la aplicación artesa-

nal, comenzando a convertirse en derechos de 

propiedad sobre la propiedad privada de cierta 

ventaja estratégica que permite aumentar la 

eficiencia tecnológica en el proceso produc-

tivo de esta o aquella sociedad (Veblen, 2000, 

202-204). 
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Dicha ventaja diferencial que les permite una 

posición ventajosa a los dueños del equipo ma-

terial, a los poseedores de los avances del es-

tado de las artes industriales, les otorga una 

posición favorable en cuanto a productividad 

se refiere; para Veblen (2000), la renta repre-

senta la naturaleza de dicha ventaja diferencial 

pero transmutada en una condición pecunia-

ria y es sólo después de la I-RI que el equipo 

material para llevar a cabo la producción ma-

terial de vida excede a todas las capacidades 

del individuo como agente aislado del equipo 

inmaterial de conocimiento tecnológico que 

posee la comunidad (pp. 205, 209). El desarro-

llo del estado de las artes industriales se ma-

nifiesta en el desarrollo de los activos tangi-

bles6 y son éstos quienes en última instancia 

representan las ya llamadas ventajas diferen-

ciales del equipo material, siendo la represen-

tación material de la desigualdad de clase so-

cial. Éstos poseen valor en función del uso que 

se les pueda dar, según la situación tecnoló-

gica en la cual son útiles (Veblen, 2000, p. 214).  

También desde la teoría Vebleniana (2001) es 

posible definir a los activos intangibles como 

la esfera inmaterial de la riqueza, como “he-

chos inmateriales que se poseen, valoran y ca-

pitalizan con base en la estimación de la ga-

nancia que se derivará de su posesión” (p. 123). 

Mismos que comienzan a captar la atención de 

los capitalistas desde temprana la I-RI -pero 

que consolida sólo hasta la II-RI con los labo-

ratorios de I + D- y que para la transición a la 

fase de El capitalismo oligopólico-estatal ter-

mina por consolidarse como punto central en 

la innovación tecnológica pero no tanto como 

un incremento de la productividad, sino como 

la clara representación de una barrera econó-

mica que permita la implementación de una 

ventaja diferencial generadora de RT. 

Los activos intangibles -concluye Veblen 

(2001)- son activos y capital, en tanto que son 

entes generadores de un ingreso, pero única-

mente cuando se consolida el sistema de pre-

cios, cuando surge la inversión y cuando los 

derechos de propiedad son implantados por 

completo; además, se manifiesta en la esfera 

intangible de la riqueza y es por ello por lo que 

su desarrollo está fuera del plano tecnológico 

o industrial (pp. 128, 130). Los activos intangi-

bles, entonces, no significan un incremento de 

la productividad tal y como la mejora diferen-

cial en las condiciones de la tierra sí significa-

ban un incremento del trabajo social; sin em-

bargo, aun estando fuera de la esfera de la ri-

queza consigue afectar su distribución 

(Veblen, 2001, p. 132) siendo un medio por el 

cual se reconfigura la captación de renta dife-

rencial proveniente de una ventaja diferencial 

del equipo material disponible en el estado de 

las artes industriales. 
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La tercera revolución industrial y la renta 

tecnológica 

Las tecnologías de la información y la comuni-

cación [TIC] son el resultado de la III-RI y se 

convierten en el catalizador para la creación 

de un espacio virtual que conecta e integra en 

una red global a todos y cada uno de los acto-

res sociales presentes en el proceso de valori-

zación. Historias y compilados sobre la III-RI 

existen muchos así que nosotros nos limitare-

mos a determinar el Big Bang tecnológico que 

da comienzo a esta nueva fase del Capitalismo 

informático global en proceso de constitución el 

cual, de hecho, podemos ubicar con la presen-

tación del microprocesador de Intel en 1971 

por parte del ingeniero Ted Hoff en Silicon Va-

lley. 

Innovación que para Castells (1999) significa la 

difusión de la microelectrónica con una cre-

ciente capacidad de integración que en reali-

dad se desarrolla a una velocidad y ampliación 

que no había sido visto hasta antes de la III-RI 

y que termina por consolidar la informática, 

microelectrónica y las telecomunicaciones; 

caracterizada, principalmente, por la aplica-

ción del conocimiento y la información en un 

círculo de retroalimentación acumulativo (pp. 

60-61, 71). La mercantilización del conoci-

miento fue un proceso existente desde ya la II-

RI, sin embargo, no es hasta la revolución de 

las TIC -o también entendida como III-RI- que 

“la mente humana es una fuerza productiva di-

recta, no sólo un elemento decisivo del sis-

tema de producción” (Castells, 1999, p. 62). Es 

con el nacimiento de la mercantilización del 

conocimiento que una nueva clase, el llamado 

cognitariado, emerge y junto con ello una 

nueva forma de explotación del trabajo y una 

reconfiguración de ganancias extraordinarias, 

específicamente renta, en una clase capitalista 

transnacional rentista. 

El conocimiento -representado en ciencia 

aplicada- se vuelve el detonante principal que 

permite robustecer la colección de activos in-

tangibles que una empresa puede poseer y de 

los cuales puede capitalizar una ganancia ex-

traordinaria captada en forma de RT. Para 

Claude Serfati (2009) la renta existe cuando 

cierto grupo de individuos o de instituciones 

ostentan la ficción jurídica de derechos de 

propiedad privada brindándoles una condición 

de escasez relativa terminando en ponerlos en 

situación de monopolio; finalmente, la inten-

sificación de los derechos de propiedad ha lo-

grado penetrar hasta la actividad cognitiva e 

intelectual reconfigurando los intereses de las 

empresas orientándose a generar ingresos se-

gún sus derechos de propiedad intelectual y 

no resultado del proceso de producción (pp. 

124-125). El principal interés de la clase capita-

lista transnacional -en la actual fase de desa-

rrollo del capitalismo- es el de la captación de 

renta de carácter específicamente tecnológico 
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dentro de un proceso de producción mundial 

globalizado e interconectado en cada uno de 

los procesos. 

Como podemos concluir del trabajo de Serfati 

(2009), los activos intangibles han tomado, re-

cientemente, el papel de los activos tangibles 

como principal creador de valor en la econo-

mía y a pesar de carecer de una rigurosa defi-

nición a grandes rasgos se los puede definir -a 

los activos intangibles- como posibles fuentes 

de futuros ingresos pecuniarios que carecen 

de corporeidad material pero que pueden ser 

acumulados e intercambiados por una em-

presa; generalmente representada en patentes 

y derechos de autor provenientes de ID (p. 

127). La materialización de la mercantilización 

del conocimiento se realiza en cada una de las 

distintas ficciones jurídicas, derechos de pro-

piedad intelectual, que permiten a las ETN pri-

vatizar el trabajo cognitivo. 

La creación de este nuevo paradigma tecno-

económico termina por transformar los in-

tereses de las ETN con respecto a los derechos 

de propiedad intelectual propagando, así, la 

lógica de la crematística hacía todas las habili-

dades individuales que poseen los trabajado-

res pero que ya no se marchan con ellos por 

las noches al igual que lo hacen sus cuerpos 

una vez terminada la jornada laboral (Serfati, 

2009. P. 131). Todas las habilidades que el -in-

correctamente- llamado capital humano po-

seen pretenden ser privatizadas por las ETN -

en forma de activos intangibles- y mantener-

las en un almanaque como quien en la antigua 

época industrial ostentaba herramientas di-

versas listas para ser explotadas. El enfoque 

teórico Vebleniano sobre los activos intangi-

bles como una barrera jurídica que permite 

crear escasez relativa y con ello una condición 

monopólica con respecto al precio y la oferta 

es la punta de la piedra angular del nuevo pa-

radigma de estrategias rentistas que ha se-

guido el actual capitalismo cognitivo transna-

cional caracterizado por una ampliación de los 

derechos de propiedad intelectual de diversas 

actividades cognitivas.  

Promovidas por la agenda TRIP (aspectos co-

merciales de derechos de propiedad intelec-

tual) auspiciada por la Organización Mundial 

del Comercio y dando como único beneficioso 

de dicho proceso a las ETN con grandes carte-

ras de activos intangibles que les permiten po-

tenciar su poder de mercado además de per-

mitirles captar valor creado por otros, condi-

ción que los coloca en una posición de ventaja 

absoluta con respecto a empresas de menor 

envergadura (Serfati, 2009, pp. 129, 134-136). 

No es sorpresa que el estado acompañe las ac-

tividades del capital, y en este caso que ase-

gure jurídicamente la realización, en su forma 

crematística, de los activos intangibles; por 

ello, en esta etapa del capitalismo, es elemento 
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crucial para que todas las economías supedi-

tadas a dichos acuerdos internacionales se 

subordinen a la tributación de un excedente 

tecnológico que será captado por los capitalis-

tas trasnacionales rentistas. 

Es en el contexto del capitalismo cognitivo 

transnacional, con un mundo digitalmente in-

terconectado mediante las TIC, que la ventaja 

absoluta correspondiente a esta fase de desa-

rrollo del capitalismo se ve personificada en 

los derechos de propiedad intelectual, es en su 

ampliación y rigurosa aplicación que se per-

mite la reconfiguración de la captación de 

plusvalor resultado del proceso de valoriza-

ción cristalizada como RT; misma que puede 

ser definida como la realización crematística 

de la propiedad privada, a través de una ficción 

jurídica, de los medios informáticos y de tele-

comunicaciones resultado de la III-RI origi-

nada, principalmente, por la condición de es-

casez relativa que representan la barrera ins-

titucional encarnada en los activos intangibles 

producto de la mercantilización del conoci-

miento por parte del capital transnacional. 

Es precisamente en este avance del desarrollo 

de la productividad del trabajo social -del 

desarrollo de las fuerzas productivas- que el 

espacio digital creado por las TIC permite un 

robustecimiento de la individualidad, en 

cuanto a capacidades técnicas del trabajo se 

refiere, y de las interfuncionales existentes en 

el proceso productivo creando un auge expo-

nencial en cuanto a las actividades productivas 

del trabajo generando nuevas actividades que 

corresponden al ciclo de producción y repro-

ducción del capitalismo como modo de pro-

ducción hegemónico, la mercantilización del 

conocimiento -y su proceso de explotación y 

enajenación de valor y plusvalor- es posible 

una vez que con la III-RI las actividades cogni-

tivas comienzan a ser consideradas como un 

insumo más del que las empresas son dueñas 

y que pueden acumular, explotar y comercia-

lizar. Para este momento histórico es que el 

trabajo intelectual domina al trabajo industrial 

y se consolida como elemento constitutivo 

principal para la explotación y generación de 

ganancia capitalista. 

Microsoft en el contexto del capitalismo cog-

nitivo transicional 

Microsoft Corporation es una empresa que se 

dedica al desarrollo y soporte de software, 

servicios, dispositivos y soluciones operando a 

través de los siguientes tres principales ejes; 

productividad y procesos empresariales, el 

cual abarca diversos dispositivos y platafor-

mas con la finalidad de mejorar la productivi-

dad, comunicación y servicios de información; 

la nube inteligente se refiere a los servicios de 

almacenamiento digital tanto público, como 

privado e híbrido, medios que actualmente 
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permiten potenciar negocios modernos; y fi-

nalmente, un enfoque más personal en las 

computadoras el cual comprende diversos 

productos y servicios destinados a consumi-

dores -desarrolladores y profesionales- fina-

les. Además, Microsoft Corp. ofrece, también, 

aplicaciones de productividad multiplata-

forma, de servidores, de soluciones empresa-

riales, además oferta herramientas de gestión 

de escritorio, de servidores, de desarrollo de 

software, desarrolla igualmente computado-

ras personales, tabletas, consolas de videojue-

gos y entretenimiento, dispositivos inteligen-

tes y accesorios relacionados con la vida tec-

nológica (Forbes, 2025). 

Microsoft Corp. registró, para 2025, un total 

de $261.8 miles de millones de dólares [MMD] 

en ingresos netos por ventas obteniendo una 

utilidad de $92.75 MMD teniendo una relación 

porcentual del 35.43% de utilidad con res-

pecto a los ingresos netos -tal y como nos 

muestra la Tabla 1- tan sólo 1.5 puntos porcen-

tuales detrás de Meta Platforms, siendo la se-

gunda mejor empresa de tecnología de la in-

formación y software en cuanto a ese rubro 

compitiendo únicamente detrás de Alphabet, 

empresa que ostenta mayor valor absoluto en 

ventas y en utilidad pero que se encuentra en 

tercer lugar en cuanto al porcentaje de utilidad 

que obtiene.  Aunado a ello, si contabilizamos 

el total de activos y el valor de mercado de las 

diez mejores empresas a nivel tecnología de la 

información y software podremos comprobar 

que simplemente Microsoft representa el 

27.17% de la masa total de activos y el 35.96% 

de la masa total de valor de mercado, además 

de ser el valor más alto. 

Tabla 1. Comparativo de las diez mejores em-

presas de IT & software 2025.7 

 

Fuente: Elaboración propia con datos del Glo-

bal 2000, Forbes. Consultado el 22 de julio de 

2025. 

Es por ello, que para el año 2025 Microsoft 

Corp. se ubica en el 9° puesto de la lista Forbes 

Global 2000 (Forbes, 2025) a nivel mundial de 

las más grandes empresas acorde a cuatro ca-

tegorías; ventas, utilidad, total de activos y va-

lor de mercado. Novena posición que también 

ocupa la empresa Alphabet siendo, de hecho, 

las únicas dos representantes del sector de 

tecnología de la información y software -ya 

con la tabla anterior y los indicadores nos pu-

dimos dar una pequeña idea del poder que 

tiene Microsoft no sólo en su ramo específico, 
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sino en la economía global en general- única-

mente detrás de empresas dedicadas princi-

palmente al sector bancario, pero también un 

representante de petroleras y energéticas, al-

guna de seguros y otra de reventa y comercia-

lización.  

Acorde a lo que ya se dijo anteriormente po-

demos empezar a establecer una relación 

existente entre la nueva tendencia que existe 

en las empresas dentro del capitalismo cogni-

tivo para enfocar una parte considerable -y en 

constante aumento- de las ganancias e inver-

tirla en I + D, pero con un mayor interés en la 

D, en ciencia aplicada específicamente al 

modo de producción ya que son precisamente 

estas invenciones aplicadas al proceso pro-

ductivo -ya transformadas como innovación- 

las que constituyen las ventajas absolutas en-

tre economías dentro de un capitalismo alta-

mente competitivo y que representan, enton-

ces, barreras económicas que se consolidan en 

una base jurídica de aparente igualdad pero 

que en realidad confirma y realiza la desigual-

dad y la condición excluyente que representan 

los activos intangibles. 

En la Gráfica 1 podemos observar el ID y ver el 

desarrollo que tuvo a partir del año 2000 hasta 

el 2024, último dato disponible, de lo cual 

desatacar el cambio estructural que significó 

la pandemia sanitaria COVID-19 dentro de las 

estrategias internas de las empresas dedica-

das específicamente a la mercantilización del 

conocimiento a través de la acumulación de 

activos intangibles generadores de renta, no 

potenciadores de la productividad. En el pe-

riodo de estudio podemos ver que el ID pasa 

de cerca de $5 MMD en el periodo 2000 para 

aumentar a $15 MMD para 2018; mientras que 

en tan sólo 6 años -para el periodo 2024- se 

incrementó el gastó al doble, terminando en 

$30 MMD superando la cifra que anterior-

mente tomó 18 años lograr. 

Gráfica 1. Gasto en I+D de Microsoft 2000-

2024 (cifras en millones de dólares). 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Si bien las TIC comienzan su desarrollo desde 

1950 con el desarrollo del transistor es real-

mente con el abaratamiento de estas nuevas 

tecnologías y su aplicación directa al proceso 

productivo que se puede consolidar la III-RI 

con la presentación del microprocesador es 

necesario de dos o tres décadas para su pro-

pagación a la periferia -además del proceso 
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necesario para el correcto uso y explotación 

de estos nuevos recursos tecnológicos- pero 

también es necesaria una ampliación no sola-

mente extensiva -es decir, en cuanto a propa-

gación planetaria de los recursos tecnológicos 

en su materialidad- sino también de una am-

pliación intensiva enfocada en el grado de uso 

y explotación de las TIC en un capitalismo 

cognitivo que presenta una necesidad irrem-

plazable con respecto a dichos bienes tecno-

lógicos, una ampliación intensiva que condena 

a prácticamente todo proceso productivo, en 

tanto individualidad como empresa, a depen-

der de estos nuevos medios tecnológicos de 

producción. 

El COVID-19 significa, por ello, el catalizador 

que permite intensificar el uso de las TIC en 

un mundo que si bien ya se encontraba globa-

lizado no es sino hasta la necesidad de poder 

mantener una intercomunicación e intercone-

xión en prácticamente todo momento y toda 

actividad relacionada no sólo con el proceso 

productivo sino con las actividades mismas del 

día a día que dichas mercancías informáticas e 

intangibles comienzan a producirse, comer-

cializarse y ser fuentes de ingresos extraordi-

narios.  

La Gráfica 2 muestra la composición de los in-

gresos netos en torno a los captados por pro-

ducto y con respecto a servicios y otros en el 

periodo 2014 a 2024 para poder comprobar 

que el periodo del COVID-19 presenta, en 

realidad, un cambio estructural en cuanto a la 

composición de los ingresos netos; para 2014 

los ingresos provenientes de servicios repre-

sentaban un 19.17% con respecto al ingreso por 

producto; caso totalmente diferente para 

2024, en donde el ingreso por servicios repre-

senta el 278.43% con respecto a los ingresos 

provenientes de producto. 

Gráfica 2. Desglose de ingresos de Microsoft 

2014-2024 (cifras en millones de dólares). 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

En la actual fase de desarrollo del capitalismo 

cognitivo trasnacional es posible identificar la 

reconfiguración estructural presente en las 

ETN que destinan cada vez más dinero hacia el 

ID ya que son la fuente principal generadora 

de activos intangibles representados en dere-

chos de propiedad intelectual, barrera de ex-

clusión que legitima la propiedad privada de 

los medios tecnológicos de producción y re-

producción del capital; permitiéndoles a las 

empresas ser centros de acaparamiento de RT 
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obteniendo ingresos extraordinarios genera-

dos por la condición de escasez relativa, lógica 

a la que los servicios y bienes intangibles que 

son comerciados terminan por someterse.  

El resultado, específicamente para finales de la 

pandemia COVID-19 muestra un robusteci-

miento y concentración de dichos ingresos 

extraordinarios, tal y como se puede observar 

en la Gráfica 3 desde el año 2000 hasta el 2015 

se puede notar una tendencia cíclica de la uti-

lidad operativa de corto plazo oscilando alre-

dedor de los $20 MMD, seguido de un creci-

miento moderado hasta 2019 llegando a poco 

más de $40 MMD mientras que, en tan sólo 

cinco años, para 2024 estar rondando los $110 

MMD. 

Gráfica 3. Resultado de explotación de Micro-

soft 2000-2024 (cifras en millones de dólares). 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Modelo de regresión lineal múltiple: Mi-

crosoft 2001 a 2024  

El método de mínimos cuadrados ordinarios 

nos permite estimar una ecuación de regre-

sión muestral acorde a una base de datos, la 

intención de someter los números de Micro-

soft es con la finalidad de establecer una rela-

ción estadística entre la Utilidad operativa 

(UO) como variable a modelar y, como primera 

variable regresora [X1] el Gasto en I + D (ID), 

más el Total de activos intangibles (AIG) como 

segunda variable regresora [X2] para explicar 

el comportamiento de nuestra y con un total 

de 23 observaciones recopiladas del reporte 

anual que realiza Microsoft.  

Para establecer que el modelo esté correcta-

mente especificado en cuanto a su forma fun-

cional se presenta una comparación entre las 

formas lineal, logarítmica y semilogarítmica 

con la intención de comprobar la forma fun-

cional que mejor explique la variación en nues-

tra y por lo cual hay que definir los modelos y 

el criterio de elección para trabajar con el mo-

delo que esté correctamente especificado: 

(𝑀1)…𝐿𝑛𝑈𝑂 = 6.746497 + 0.00005001∗𝐼𝐷

+ 0.28853356∗𝑙𝑛𝐴𝐼𝐺 

(𝑀2)… 𝑈̂𝑂 = −7359.1474 + 2.4110 ∗ 𝐼𝐷+ 0.2366∗𝐴𝐼𝐺 

(𝑀3)… 𝑙𝑛𝑈̂𝑂 = 1.2708 + 0.6718∗𝑙𝑛𝐼𝐷+ 0.2733∗ 𝑙𝑛𝐴𝐼𝐺 

(𝑀4)… 𝑙𝑛𝑈𝑂 = 0.715912801 + 0.999554638∗𝑙𝑛𝐼𝐷

+ 0.000005091∗𝐴𝐼𝐺 

Acorde a la Gráfica 4 podemos concluir que si 

bien el M2 tiene un coeficiente de determina-

ción (R2) con valor de 0.956, una vez ajustado 
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con valor de 0.952 (R2_adjuste) mayor que los 

demás modelos no significa que necesaria-

mente sea el mejor en cuanto a una forma fun-

cional lineal ya que no representa ninguna 

competencia en los demás indicadores. Mien-

tras que en todos los otros términos el M1 con 

forma semilogarítmica resulta ser el mejor en 

cuanto a forma funcional acorde a la base de 

datos recopilada de los reportes anuales 10-K 

de Microsoft en el periodo 2000 a 2024. Si bien 

podría ser pertinente aplicar una función lo-

garítmica al ID debido a la condición de rendi-

mientos decrecientes a la que se encuentra 

encontramos necesario su representación se-

milogarítmica (M1) debido a que presenta el 

mejor resultado, comparado con el M3 y el M4 

en cuanto al error cuadrático medio (RMSE); 

mientras que en el M1 los valores predichos 

por el modelo se desvían un 0.19% del valor 

real; en el M3 se desvían 0.22%; y para el M4 

en un 0.23%.  

Además, el valor de la raíz cuadrada de la va-

rianza residual (Sigma) nos muestra que des-

pués de ajustar el modelo; para M1 en prome-

dio los errores de predicción están en 0.203%; 

para M3 en 0.242%; y para M4 en 0.254%. 

Siendo el M1 el que posee un valor más cer-

cano a 0, concluyendo que el modelo tiene 

errores pequeños, en comparación a las demás 

formas funcionales, y por ello predice o explica 

causalidad con mayor precisión. Igual acorde 

con la Gráfica 4 podemos observar que la 

forma funcional semilogarítmica M1 es la co-

rrecta en términos del Criterio de Información 

de Akaike (AIC_wt) que evalúa el criterio de 

precisión y simplicidad en una comparativa 

entre modelos siendo el resultado más cer-

cano a cero el de M1=-3.688, mientras que el 

peso de Akaike corregido (AICc_wt) representa 

la probabilidad relativa de que un modelo sea 

el mejor entre un conjunto de modelos, dado 

los datos y los modelos evaluados siendo, 

igualmente, el M1 el modelo con mejor valor. 

Para el Criterio de Información Bayesiano 

(BIC_wt) que mide el grado de ajuste del mo-

delo a los datos en donde un menor resultado 

indicará el mejor modelo dentro de un con-

junto de modelos comparables; el mejor resul-

tado es el M1. 

Gráfica 4. Comparativo de formas funcionales 

de modelos de regresión lineal múltiple. 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 
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Como prueba numérica se realiza la prueba 

Reset de Ramsey al M1 con un nivel de con-

fianza del 95% en el que se obtiene un p-value 

= 0.6679 > α = 0.05 con lo cual se puede con-

cluir que la forma semilogarítmica M1 es la 

forma funcional idónea para captar mejor la 

variabilidad de la Utilidad operativa, al menos 

para esta base de datos. 

La Gráfica 5 muestra el análisis de correlación 

entre la variable Utilidad operativa y Gasto en 

I + D, el resultado nos dice que existe una co-

rrelación del 97.37%, es positiva y fuerte; por 

otra parte, en la Gráfica 6 se muestra el caso 

de la Utilidad operativa con respecto al Total 

de activos intangibles en su forma logarítmica 

y teniendo una correlación del 93.43%, igual-

mente positiva y fuerte. Además, al hacer las 

pruebas de hipótesis con una α = 0.05 a un 95% 

de confianza sobre los coeficientes es posible 

determinar que β0 ≠ β1 ≠ β2 ≠ 0; es decir, el 

modelo contiene intercepto y, lo más impor-

tante, podemos concluir que el Gasto en I + D 

y el Total de activos intangibles influyen en la 

Utilidad operativa significativamente. 

Gráfica 5. Relación Utilidad operativa – Gasto 

en I+D Microsoft 2001 a 2024 (Cifras en millo-

nes de dólares) 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Gráfica 6. Relación Utilidad operativa-Activos 

intangibles Microsoft 2001 a 2024. 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

La muestra debe ser evaluada con respecto a 

valores extremos en función del eje X utili-

zando el valor de distancia para concluir que 

dichas observaciones extremas corresponden 

al año 2002, 2023 y 2024. Mientras que para el 

eje Y se utiliza el residual estudentizado con lo 

que se puede concluir que las observaciones 

extremas corresponden a 2004 y 2015. Sin em-

bargo, el que sean observaciones extremas no 

significa necesariamente que existe alguna 

verdaderamente influyente que afecte para la 
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determinación del modelo; para ello es nece-

sario hacer la prueba con respecto a la distan-

cia Cook [D] con el estadístico de Fisher Fα=0.50, 

v1=3, v2=21 comprobando que, en realidad, ninguna 

observación es influyente ya que no existe 

ninguna D > 0.8148716 como para ser conside-

rada a corregir. En la Gráfica 7 podemos ob-

servar cada una de las observaciones y cómo 

se encuentran dentro del rango del estadístico 

F de Fisher [dentro del área de las líneas pun-

teadas].   

Gráfica 7. Observaciones influyentes. 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Con la construcción de la Tabla ANOVA y 

acorde a la relación entre la suma de cuadra-

dos residuales y la suma de cuadrados totales 

es posible concluir que el error estocástico in-

fluye, o explica, a la variable Utilidad operativa 

en un 7.35%, mientras que de acuerdo con la 

suma de cuadrados explicados con respecto a 

la suma de cuadrados totales se puede con-

cluir que las variables Gasto en I + D & Total de 

activos intangibles [X1 & X2] explican en un 

92.64% el cambio en la variable Utilidad ope-

rativa; además la prueba F nos permite con-

cluir que con una Faα=0.05, v1=2, v2=24 la F calculada 

con la Tabla ANOVA para cada una de las va-

riables regresoras es mayor que la Fa = 3.403 

así que tanto X1 como X2 son buenos para ex-

plicar a la Utilidad operativa.  Por otro lado, 

con el método del valor P podemos concluir 

que el modelo es estadísticamente significa-

tivo a un nivel de confianza del 95% ya que el 

p-value calculado por el modelo de regresión 

lineal múltiple es 0.00000000000125 < α = 

0.05. 

 El supuesto de normalidad (A = 0, K = 3) 

indica que la distribución de los valores resi-

duales sigue una distribución normal y si bien 

es visible en la Gráfica 8 que los errores se en-

cuentran a lo largo del eje horizontal y forman 

una línea que descansa sobre él, el resultado 

determinante es el de la prueba Jarque-Bera 

con una α = 0.05, comúnmente utilizada, que 

es de hecho menor que el p-value de la prueba 

(0.4343) con lo que es posible concluir que 

existe normalidad al 5% en los valores residua-

les, y con ello poder inferir que los errores son 

normales. 

Gráfica 8. Supuesto de normalidad del modelo. 

 



 

91 
 

CAMBIO TECNOLÓGICO 

 

  

LA MANO VISIBLE DE LA ECONOMÍA. VOLUMEN 2. NÚMERO 4. 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Con respecto a la homocedasticidad se refiere 

a la varianza constante de los valores residua-

les y si bien gráficamente los errores deben es-

tar graficados sin ningún patrón completa-

mente definido, además deben descansar en la 

línea horizontal y no estar concentrados en al-

gún cuadrante del plano; tal y como se puede 

observar en la Gráfica 8. La prueba conclu-

yente es la Breusch-Pagan en donde también 

buscamos un p-value mayor al error común-

mente aceptado, en este caso se tiene que 

0.1842 > α = 0.05 así que podemos concluir que 

se cumple con el supuesto de homocedastici-

dad. 

Gráfico 8. Supuesto de homocedasticidad del 

modelo. 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Lo siguiente es el supuesto de multicolineali-

dad y para ello se utiliza el factor de inflación 

de la varianza [VIF]; por un lado, para el Gasto 

en I + D se obtiene un VIF = 4.4816, mientras 

que para el Total de activos intangibles el valor 

es VIF = 4.4816; ambos VIF < 5 tal y como se 

muestra en la Gráfica 9 con lo que se puede 

concluir que existe multicolinealidad baja, sin 

embargo, a pesar de dicha correlación puede 

no ser grave. La prueba determinante es esti-

mar regresiones auxiliares de acuerdo con el 

primer modelo de regresión lineal múltiple y 

calcular el efecto de Theil; el valor de la regla de 

Theil es 0.4092652 < 0.6 con lo que es posible 

concluir que la multicolinealidad del modelo 

no es relevante. De hecho, es posible explicarla 

debido a la condición cualitativa económica 

que presentan ambas variables regresoras ya 

que el gasto en I + D produce activos intangi-

bles. 

Gráfica 9. Supuesto de multicolinealidad del 

modelo. 

 

Fuente: Elaboración propia con datos recopi-

lados del reporte anual 10-K de Microsoft Cor-

poration. 

Finalmente, el modelo debe cumplir el su-

puesto de no autocorrelación en los valores 

residuales así que utilizamos la prueba Dur-

win-Watson en la que obtenemos un p-value = 
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0.02189 < α = 0.05 y de ahí que concluimos que 

el modelo presenta autocorrelación al menos 

de primer orden. La prueba Breusch-Godfrey 

da un p-value = 0.1143 > α = 0.05 con lo que po-

demos concluir que el modelo presenta única-

mente autocorrelación de primer orden. 

El modelo se corrige utilizando el método 

Prais-Winsten y nos otorga la ecuación mues-

tral ya corregida para evitar el problema de 

autocorrelación a través del cálculo de un es-

timador ρ = 0.3439 que va a modificar el último 

valor residual que se esté trabajando. La ecua-

ción es 𝑙𝑛𝑦 = 6.78418916 + 0.00007424∗𝐼𝐷 +

0.28866287∗ 𝑙𝑛𝐴𝐼 + 0.3439∗𝑒, y al no tener ya el 

problema de autocorrelación es posible hacer 

una interpretación acertada con respecto a los 

estimadores que calculó el método de míni-

mos cuadrados ordinarios y que fue corregido 

del problema de autocorrelación de primer or-

den.  

En primer lugar, para el intercepto única-

mente nos quedaremos con la definición ma-

temática ya que ambas variables regresoras no 

pueden tomar el valor de 0, con ello se con-

cluye que el valor donde se cruza al eje de las 

Y es en 6.78418916; para el estimador β1 se 

puede concluir que si se incrementa el Gasto 

en I + D en 1 punto porcentual la utilidad ope-

rativa aumentará en 47 mil dólares mante-

niendo todo lo demás constante. El cual es, en 

realidad, bastante bajo debido a la naturaleza 

de la variable la cual no tiene un efecto inme-

diato en la UO, es decir que existe un rezago 

en el impacto del ID, su impacto se propaga en 

el tiempo. En conclusión, es la base para un 

modelo dinámico con rezago dado que M1 se 

define como un modelo autorregresivo, es de-

cir, usa rezagos de la variable dependiente y 

por ello refleja persistencia temporal o tam-

bién llamada inercia.  

Por otra parte, para el estimador β2 podemos 

concluir que cuando se incrementa en 1 punto 

porcentual el Total de activos intangibles la 

utilidad operativa aumentará 0.29% mante-

niendo todo lo demás constante. Lo cual no es 

una relación 1:1 debido a la naturaleza que re-

fleja la ley de la caída tendencial de la tasa de 

ganancia explicando que a pesar de que los ac-

tivos intangibles representan un incremento 

en la composición orgánica de capital no por 

ello significan un incremento del valor de las 

mercancías; más aún cuando ya hemos defi-

nido que los activos intangibles solamente sir-

ven como la legitimación jurídica de una con-

dición de desigualdad para poder reconfigurar 

la captación de una parte de la plusvalía gene-

rada en el proceso de producción y no como 

potenciadores de valor, sino como meros títu-

los de propiedad intelectual que permiten 

captar una parte de la ganancia. 

Un último punto importante respecto a la 

ecuación de regresión lineal múltiple que se 
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presentó es la limitación que puede generar, 

por ejemplo; el mismo gasto en I + D pero que 

pueda realizar su competencia Alphabet, o in-

cluso la misma variable de activos intangibles; 

la introducción de variables dummie con la in-

tención de incluir las crisis económicas (como 

la de 2007-2008 o la de COVID 2019-2020) o 

cambios en la regulación de los ya menciona-

dos TRIPS.  

Conclusiones 

El modelo estimado nos permite confirmar la 

reestructuración en cuanto a los intereses de 

la empresa capitalista contemporánea dentro 

de una fase de desarrollo cognitivo transna-

cional. Tal y como lo plantea Veblen, los acti-

vos intangibles se presentan en la actualidad 

como una barrera que realiza la condición de 

desigualdad con respecto a la posesión de los 

medios tecnológicos de producción. El actual 

gasto que las empresas dedican en I + D resulta 

la mercantilización de la ciencia aplicada al 

proceso de valorización engendrado por los 

derechos de propiedad intelectual.  

La pandemia COVID-19 fue el detonante para 

que el patrón y la dinámica de acumulación de 

capital se reestructura en cuanto a la dinámica 

de valorización del capital, como pudimos ob-

servar en el trabajo de investigación; la RT se 

colocó como principal fuente de ingresos per-

mitiéndoles captar flujos monetarios extraor-

dinarios generados por el robustecimiento de 

activos intangibles. La intensidad que requirió 

la necesidad de una interconexión global puso 

como principal fuente productiva la de los ser-

vicios, especialmente el desarrollo de software 

utilizado por las TIC permitiéndole a Microsoft 

consolidarse como una de las más grandes, y 

redituables, empresas a nivel mundial, no sólo 

de Estados Unidos. 

El modo de actuar dentro de las ETN se basa 

en la captación de renta tecnológica a través 

de expropiación de un ingreso extraordinario 

producto de un proceso de valorización ajeno 

al que crea, en un inicio, ese avance en la pro-

ductividad y el trabajo social; es decir, la renta 

se paga no porque exista un invento que re-

sulta ampliamente fructífero para el proceso 

productivo, sino, porque para poder acceder al 

proceso productivo es necesario hacer uso del 

itinerario social de conocimiento inmaterial, 

mismo que un individuo de manera aislada y 

por mera voluntad no podría explotar a menos 

que se pague una parte del excedente a aque-

llos que son dueños de los medios tecnológi-

cos de producción. 

La empresa Microsoft está considerada una de 

las diez mejores empresas a nivel mundial, 

punto interesante ya que la gran mayoría son 

empresas norteamericanas las cuales se vie-

ron geográficamente beneficiadas por el ac-

ceso, como sociedad al conocimiento en la 
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temprana II-RI y con ello entrar en una posi-

ción de ventaja al desarrollo del trabajo tecno-

lógico permitiéndole, así, a la rentas conver-

tirse en una fuente de ingresos extraordina-

rios generados no por la productividad sino 

por la reconfiguración de las relaciones socia-

les de propiedad dentro de la llamada ficción 

jurídica de los derechos de propiedad intelec-

tual; siendo dichos activos intangibles los 

principales generadores de renta e influyentes 

con respecto a los ingresos netos y aún más 

con la utilidad operativa. 

Dicha relación presente en la naturaleza mo-

nopólica de la propiedad privada de los medios 

tecnológicos de producción es la causante de 

que Microsoft se encuentre dentro de las em-

presas más grandes para 2025; dentro de su 

sector específico es, de hecho, el principal ex-

ponente junto con Alphabet, al menos en 

cuanto a ventas y utilidad, sin embargo la gran 

cartera de activos intangibles que posee la 

empresa -además de un proceso de financia-

rización y recompra de acciones propias con 

ganancias- le permite estar en una condición 

de ventaja absoluta con respecto a sus compe-

tidores y ubicarse como la empresa ejemplo 

para la actual fase de desarrollo del capita-

lismo -en su fase cognitiva transnacional- 

siendo Microsoft en la III-RI, y su intensifica-

ción a partir de la crisis 2007-2009, pero pro-

pagado a la periferia para 2019, el ejemplo ade-

cuado de la tendencia de decisiones empresa-

riales en torno al gasto en I + D como principal 

medio generador de activos intangibles. Mer-

cantilizando, explotando y acumulando el co-

nocimiento permitiéndole captar ingresos ex-

traordinarios y capitalizando su valor. 
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Notas 

1 Estudiante de núcleo terminal del área de 

Historia y Desarrollo. 

Contacto: david_gomez@unam.edu 

2Aquí es importante el enfoque de Ricardo 

(1973) considera que las ventajas diferenciales 

de la tierra son la génesis de la renta -al me-

nos para el principio del capitalismo- y que 

no se origina porque una parcela de tierra sea 

muy abundante, productiva y fértil, sino, por-

que con el crecimiento de la población se re-

quiere de mayores parcelas de tierra para 

producir así que cuanto menor sea el pro-

ducto que se genere a cambio de trabajo en 

las tierras menos productivas mayor serán la 

proporción que se destine para el pago de 

renta en las tierras más productivas (pp. 53, 

57). 

3Definida por Carlota Pérez como un notable 

conjunto de tecnologías, productos, indus-

trias, infraestructura y, en general, una nueva 

dinámica a la economía resultando en oleadas 

largas de desarrollo, modificando así el para-

digma tecno-económico [Algo que se notará 

más adelante es que las revoluciones tecnoló-

gicas no terminan por convertirse, ipso facto, 

en revoluciones industriales] (Pérez, 2003, pp. 

26-27). 

4Pérez la define como la proliferación de una 

revolución tecnológica junto con su respec-

tivo paradigma tecno-económico hacía toda 

la economía modificando así la producción, 

distribución, consumo y comunicación de 

toda, o casi toda, la sociedad (Pérez, 2003, p. 

38). 

5Castells coincide en que la I-RI no se basó 

propiamente en ciencia para concretarse, 

sino más bien en uso, aplicación y desarrollo 

de la información; por otro lado, la II-RI 

muestra la importancia de la ciencia en el 

desarrollo de las fuerzas productivas (Caste-

lls, 1999, p. 61).  

6Veblen los define como equipo útil confor-

mado por bienes de capital considerados 

como una posesión valiosa que produce in-

gresos a su propietario, debe su productivi-

dad y su valor a los recursos industriales que 

utiliza y que le permiten ser absorbidos como 
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plusvalor (Veblen, 2000, p. 213, nota a pie de 

página 8). 

7La masa total de activos y la masa total de 

VM [Valor de mercado] se calculó con la su-

matoria del valor absoluto de las diez mejores 

empresas de IT y software. 

 

Todas las fotografías e ilustraciones usadas 

dentro del texto son libres de derecho de au-

tor según sus páginas de origen.  
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Fotografía. Trabajo artesanal   

   

Desvalorización del trabajo humano: Una lectura marxista de la 
inflación en México 

Raúl Alberto Rivera Boullosa1 

  Séptimo semestre 

Resumen 

Este ensayo analiza la inflación en México 

desde la teoría del valor de Marx y la categoría 

de la Expresión Monetaria del Tiempo de 

Trabajo (MELT). Se desarrolla el concepto de 

valor del dinero (VD) como medida del tiempo 

de trabajo representado en cada peso, 

mostrando que su caída refleja una 

desvalorización estructural del trabajo 

humano. A partir de datos de 1990–2023, se 

demuestra que la inflación medida por la 

MELT supera de forma sistemática a la captada 

por el Índice Nacional de Precios al 

Consumidor (INPC). La hipótesis central 

sostiene que la inflación en México constituye 

un proceso de empobrecimiento salarial 

oculto por las métricas oficiales. Se concluye 

que esta perspectiva abre un debate crítico 

sobre la política económica y la necesidad de 

restituir la correspondencia entre valor y vida.  
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Palabras clave 

MELT · Expresión Monetaria · Inflación · Valor 

del Trabajo · México 

 

1. Introducción 

La teoría del valor de Karl Marx ofrece una 

herramienta analítica que va más allá de la 

mera observación de precios de mercado. Al 

descomponer el valor total producido (W) en 

capital constante (c), capital variable (v) y 

plusvalor (p), Marx (1867) revela los 

fundamentos de la explotación capitalista y la 

creación de riqueza. En este contexto, la 

categoría de la MELT —Expresión Monetaria 

del Tiempo de Trabajo— emerge como puente 

entre el mundo de las horas trabajadas y el de 

los precios monetarios, permitiendo traducir 

la fuerza de trabajo en equivalentes 

monetarios y viceversa. 

Imagen. El trabajo asalariado 

Este ensayo tiene por objetivo detallar el 

desarrollo conceptual de la MELT y del valor 

del dinero (VD), exponer su relevancia para 

entender la inflación como desvalorización del 

trabajo, y presentar evidencia empírica. La 

hipótesis que guía este análisis sostiene que la 

inflación en México, medida a través de la 

MELT, refleja un proceso de desvalorización 

estructural del trabajo humano que no queda 

captado por el índice oficial de precios (INPC). 

Así, se contribuye a un debate crítico sobre las 

políticas económicas y su impacto en la 

dignidad del trabajo. 

2. Producción y valor en Marx 

 2.1. Descomposición del valor total 

Marx (1867/1990) define el valor bruto de un 

proceso productivo capitalista mediante la 

ecuación: 

W = c + v + p 

Donde: 

● c (capital constante): incluye el valor de 

máquinas, herramientas materias primas y 

materias auxiliares, que participa en la 

producción. Marx llama a este componente del 

ingreso “trabajo muerto” porque no añade 

nuevo valor, sino que transmite valor ya 

incorporado. 

● v (capital variable): corresponde al salario 

pagado a los trabajadores. Se denomina 
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variable porque genera más valor del que 

cuesta, al apropiarse el capitalista de plusvalor.  

● p (plusvalor): representa el excedente 

producido por los trabajadores y no 

remunerado, base de la ganancia capitalista. 

 2.2. Producto neto 

El valor aportado por el trabajo vivo (v + p) es 

lo que Marx considera producto neto (N), pues 

solo ese componente crea valor nuevo: 

N = v + p 

Este distingo entre trabajo muerto y trabajo 

vivo es esencial para comprender la dinámica 

de la explotación y la generación de plusvalor. 

3. La jornada laboral: trabajo 

necesario y excedente 

Marx (Marx, 1867, p. 295) analiza la jornada 

laboral dividiéndola en: 

L = v + p 

● v (tiempo de trabajo necesario): horas que el 

trabajador labora para reproducir el valor de 

su fuerza de trabajo (su salario). 

● p (tiempo de trabajo excedente): horas 

trabajadas más allá del tiempo necesario, cuyo 

valor se apropia el capitalista. 

Esta división revela la lógica intrínseca de la 

explotación: el capitalista extiende o 

intensifica la jornada para incrementar p sin 

remunerarlo. 

4. La MELT: Expresión Monetaria del 

Tiempo de Trabajo 

En la medida en que el valor monetario neto de 

la producción anual (la suma de mercancías 

producidas por la economía en un periodo) 

expresa el trabajo social global, entendido 

como el conjunto de trabajos privados que se 

validan en el intercambio como trabajo 

abstracto, el dinero actúa como mediación. 

Cada unidad monetaria, por lo tanto, no es 

neutra: siempre corresponde a una fracción 

específica de ese trabajo total. 

Buscando “resaltar la relación entre lo visible 

(precios) y lo invisible (trabajo abstracto) del 

valor, Marx utilizó de manera implícita un 

coeficiente de conversión que expresa la 

cantidad de trabajo abstracto representada en 

cada unidad de la mercancía dineraria” (Nieto 

Fernández, 2015, p. 78). Sin embargo, nunca lo 

nombró como categoría científica ni lo 

formuló explícitamente como variable. 

La Expresión Monetaria del Tiempo de Trabajo 

(MELT, por sus siglas en inglés) designa la 

relación entre el valor monetario del producto 

neto y el tiempo de trabajo vivo que lo genera 

traduce (Kliman, 2020, p. 49): 

MELT = N / L 

Donde: 
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● N es el valor monetario del trabajo vivo (v + 

p). 

● L es el total de horas trabajadas. 

De este modo, la MELT indica cuántas 

unidades monetarias (por ejemplo, pesos) 

equivale una hora de trabajo vivo. Al traducir el 

tiempo de trabajo a precios, se hace evidente 

que el dinero no es un simple medio de 

intercambio, sino la forma social del trabajo. 

5. Valor del dinero como tiempo de 

trabajo 

El valor del dinero, entendido como la 

cantidad de trabajo abstracto representada en 

cada unidad monetaria, se ha convertido en la 

variable por excelencia de la llamada Nueva 

Interpretación de Marx. Al situarlo en el 

centro del análisis, esta corriente logra 

establecer un puente metodológico entre las 

cuentas nacionales y la teoría del valor, 

permitiendo cuantificar en términos 

empíricos la relación entre precios y trabajo 

(véase Foley, 1989).  

Este giro conceptual de la nueva 

interpretación constituye el primer paso de un 

movimiento más amplio de reinterpretaciones 

que reivindican la coherencia científica de El 

capital, demostrando que la obra de Marx no 

solo ofrece categorías críticas, sino también 

herramientas operativas para analizar 

fenómenos contemporáneos como la 

inflación, la explotación salarial o la 

redistribución del ingreso. Así, el valor del 

dinero no es una categoría secundaria, sino la 

clave para actualizar la teoría del valor y 

reabrir el debate sobre la centralidad del 

trabajo en la economía capitalista: 

Esta medida resulta útil para distintos actores: 

a los trabajadores les ofrece una forma de 

cuantificar con mayor claridad la pérdida real 

de poder adquisitivo de sus salarios; a los 

investigadores críticos les proporciona un 

instrumento para analizar la relación entre 

precios visibles y trabajo abstracto invisible, 

mostrando cómo el dinero encubre procesos 

de explotación; y a los responsables de política 

económica les recuerda que las decisiones 

monetarias nunca son neutras, pues redefinen 

directamente cuánto trabajo humano logra 

expresarse en cada unidad monetaria. 

Invertir la MELT permite medir cuántas horas 

de trabajo representa cada peso, lo que 

convierte al valor del dinero en un indicador 

crucial para entender la dinámica social de la 

economía.   

VD = 1 / MELT 

Expresiones alternativas: 

VD (minutos) = 60 / MELT 

VD (segundos) = 3600 / MELT 
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En última instancia, el valor del dinero como 

tiempo de trabajo se vuelve un termómetro 

político y social, capaz de revelar hasta qué 

punto el dinero refleja dignamente la vida 

laboral o, por el contrario, la reduce a 

fracciones cada vez más pequeñas. 

6. Inflación desde la perspectiva de la 

MELT 

Hemos visto que del cálculo de la MELT se 

desprende de manera natural la noción de 

valor del dinero, pues al invertir esta relación 

podemos observar cuántas horas de trabajo 

abstracto quedan contenidas en cada unidad 

monetaria. Ahora, mostraremos como con 

estas dos herramientas (la MELT y el valor del 

dinero) es posible replantear el concepto de 

inflación. 

Desde un análisis objetivo de la economía, la 

inflación no puede reducirse a la mera 

variación de precios al consumidor, pues lo 

que realmente importa es su vínculo con el 

trabajo humano. En este sentido se sostiene 

que “la tasa de inflación relevante para la 

teoría de Marx es la tasa de cambio en la 

MELT” (Kliman, 2020, p. 268), ya que solo así es 

posible medir la pérdida de capacidad del 

dinero para representar trabajo abstracto. 

Esta perspectiva permite trascender la visión 

convencional y ubicar la inflación como un 

fenómeno de desvalorización estructural del 

trabajo vivo, más que como un simple aumento 

generalizado de precios. 

Esta forma de medir la inflación supera a la 

neoclásica porque diferencia entre causas 

monetarias y causas reales. Además: “Estas 

distinciones conceptuales no solo son 

anteriores a toda medición cuantitativa, sino 

que también diferencian este método de 

investigación de la economía ortodoxa.” 

(Freeman, 1998, p. 9) 

Un aumento de la MELT significa que se 

requieren más pesos para expresar una hora 

de trabajo, reflejando dos causas principales 

(Kliman, 2020, p. 193): 

1. Crecimiento del valor monetario (N) 

más rápido que del trabajo real (L). 

2. Incremento de la cantidad de dinero en 

circulación sin respaldo en trabajo vivo. 

La economía convencional define inflación 

como aumento general de precios (Samuelson 

et al., 2010, p. 632).  Suelen, como ortodoxos, 

vincular la ganancia con los niveles de 

inflación, como si el mero hecho de que los 

precios suban o bajen fuera determinante. Sin 

embargo, la perspectiva marxista permite 

precisar que lo decisivo no es la inflación en sí, 

sino sus variaciones en el tiempo. Cuando la 

inflación se acelera, los ingresos por ventas 

tienden a crecer más rápido que los costos, lo 

que eleva la tasa nominal de ganancia; cuando 
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la inflación se desacelera, ocurre lo contrario: 

los costos absorben una proporción mayor y la 

ganancia nominal se contrae (Kliman, 2020, p. 

192). 

Nuestros datos anuales de México muestran 

con claridad este patrón.  

Para México se estimó la MELT (Expresión 

Monetaria del Tiempo de Trabajo) como razón 

entre el Producto Interno Neto a precios 

corrientes y las horas trabajadas reportadas en 

la ENOE (Encuesta Nacional de Ocupación y 

Empleo). El VD (Valor del Dinero) se obtuvo 

como su inverso. Se usaron series del SCNM 

(Sistema de Cuentas Nacionales de México, 

base 1993 y 2018), PTF (Productividad Total de 

los Factores) y el IPC (Índice de Precios al 

Consumidor) del Banco Mundial para control 

comparativo. 

Durante la década de 1990, las tasas de 

inflación medidas por la MELT se movieron de 

manera abrupta —del 27% al 15%, luego hasta 

33%—, reflejando el impacto de crisis 

recurrentes. Esas oscilaciones generaron 

movimientos bruscos en la tasa nominal de 

ganancia: cada aceleración inflacionaria 

aumentaba las rentas del capital, cada frenazo 

las reducía. A partir de los 2000, en cambio, la 

inflación medida por la MELT se estabilizó en 

niveles menores (7–15%). Esta aparente 

“normalidad” no supuso una recuperación 

estructural, sino todo lo contrario: al eliminar 

el impulso que una inflación creciente había 

dado artificialmente a la rentabilidad nominal, 

se consolidó una tendencia al estancamiento. 

En la última década, con tasas de inflación 

relativamente planas, la MELT siguió 

creciendo, pero a ritmos más bajos, 

confirmando que la ganancia nominal perdió 

su motor monetario y quedó mucho más 

dependiente de la explotación efectiva del 

trabajo. 

Gráfica 1. México: Inflación medida por la 

MELT e INPC (1991–2021), índice 1990 = 1 

Fuente: Elaboración propia con datos de INEGI 

(SCNM, ENOE) y BM (ÍPC, FP.CPI.TOTL) 

La comparación muestra que, tras coincidir en 

la crisis de 1994–1995, la inflación medida por 

la MELT se mantiene sistemáticamente por 

encima del INPC. Mientras el índice oficial 

refleja estabilidad de precios desde los 2000, 

la MELT revela una pérdida persistente del 

valor del dinero frente al trabajo humano. Esto 

confirma que la política monetaria ha 

contenido los precios, pero no ha detenido la 
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desvalorización estructural del trabajo en 

México. 

7. Expresión monetaria del tiempo de 

trabajo mexicano y valor de los 

nuevos pesos mexicanos. 

Al observar la evolución de la MELT y del valor 

del dinero en México entre 1991 y 2021, se hace 

evidente un proceso de transformación 

profunda en la relación entre trabajo y 

moneda. Mientras en los primeros años de la 

serie la MELT se mantenía en niveles muy 

bajos (alrededor de 0.08 pesos por hora en 

1991), su crecimiento fue constante y 

acelerado hasta superar los 2.9 pesos por hora 

en 2021. Esta trayectoria significa que, con el 

paso del tiempo, se requirió una cantidad 

creciente de pesos para expresar la misma 

hora de trabajo, señal clara de un deterioro 

estructural en la capacidad del dinero para 

representar el valor generado por la fuerza de 

trabajo. 

 

Fotografía. Peso mexicano 

Gráfica 2. México: Evolución de la MELT y del 

Valor del Dinero (1991–2021), pesos corrientes 

Fuente: Elaboración propia con datos de INEGI 

(SCNM, ENOE) y BM (ÍPC, FP.CPI.TOTL) 

8. Reflexión final: valor, clase y 

política monetaria. 

El peso mexicano pasó de contener horas de 

trabajo a apenas minutos: de más de 12 horas 

en 1991 a menos de 20 minutos en 2021. 

Aunque el INPC reporta estabilidad de precios 

desde los 2000, la MELT y el valor del dinero 

muestran una erosión estructural del trabajo 

como medida de la riqueza. La política 

monetaria, en vez de preservar el vínculo entre 

dinero y valor, ha institucionalizado la 

desvalorización del trabajo bajo la retórica de 

estabilidad inflacionaria. 

Este hallazgo obliga a replantear la relación 

entre inflación, salarios reales y productividad. 

La supuesta “estabilidad” convive con una 

caída persistente del poder adquisitivo del 

salario y con un disciplinamiento de la clase 
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trabajadora propio del modelo neoliberal. El 

contraste con otras economías 

latinoamericanas sugiere que la experiencia 

mexicana no es aislada, sino parte de un 

patrón regional de subordinación del trabajo al 

capital financiero. 

Se abre así una agenda crítica: vincular la 

MELT con desigualdad y distribución 

funcional del ingreso; explorar cómo la 

desvalorización del dinero afecta la 

rentabilidad real frente a la nominal; y 

articular estos hallazgos con los debates 

globales sobre inflación y política monetaria. 

Más que un ejercicio técnico, se trata de 

reinstalar al trabajo vivo como medida 

fundamental de la riqueza y como eje de 

cualquier alternativa económica que pretenda 

restituir la correspondencia entre valor y vida.  
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Fotografía. Niños con ordenadores portátiles.  

 

Rezago educativo en infancias trabajadoras del sector cañero en Ve-

racruz (2010-2020) 

Karen Andrea Nemesio González 

Tercer semestre 

 

Resumen 

Este video analiza el rezago educativo de la in-

fancia trabajadora en el sector cañero de Ve-

racruz entre 2010 y 2020, desde una perspec-

tiva crítica marxista. A partir de un enfoque 

estructural, se argumenta que el trabajo infan-

til no es un fenómeno aislado, sino una mani-

festación de la reproducción de la pobreza y la 

desigualdad bajo el capitalismo periférico. Se 

utilizan datos del INEGI, CONEVAL, OIT, UNI-

CEF y Save the Children para evidenciar las 

condiciones 

laborales, educativas y familiares que enfren-

tan niños y niñas que se incorporan tempra-

namente a la caña, mostrando altas tasas de 

deserción escolar, bajos niveles de escolaridad 

e inserción en trabajos precarios. El análisis 

teórico se apoya en autores como Karl Marx, 

Brechas salariales por género en salud y asis-
tencia social en México 

Desigualdad salarial y pobreza laboral por 
género en México: diagnóstico y evaluación 

Más allá del envío: Un análisis de las políticas 
fiscales en México sobre las remesas y sus 
efectos en los hogares receptores 
Narcisismo e individualismo en la sociedad 
neoliberal: un análisis del discurso 

Consideraciones de la producción y                
comercialización del mango en México 

Renta tecnológica y activos intangibles:           
Microsoft en el capitalismo cognitivo trans-
nacional   

Desvalorización del trabajo humano: Una lec-
tura marxista de la inflación en México  

Video. Rezago educativo en infancias             
trabajadoras del sector cañero en Vera-
cruz 
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Nicos Poulantzas y Mercedes González de la-

Rocha para explicar cómo el Estado, las políti-

cas públicas fragmentadas y las estrategias de 

sobrevivencia de los hogares pobres contribu-

yen a consolidar un sistema que excluye es-

tructuralmente a la infancia rural del derecho 

a la educación. El video concluye que el rezago 

educativo es un mecanismo funcional a la re-

producción de las relaciones de producción 

capitalistas, por lo que su erradicación re-

quiere una transformación profunda de las es-

tructuras económicas, sociales y educativas 

que lo permiten y lo legitiman. 

 

Enlace al video: https://youtu.be/fo6k-qzMEr0

 

https://www.youtube.com/embed/fo6k-qzMEr0?feature=oembed
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